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Turkiye’de kesme ¢igek iiretimi ve ihracati yeni olmakla birlikte gelisme
asamasindadir. Bu nedenle faaliyet alaminmn gerek tarimsal iiretime gerekse ihracata
katki saglayacak potansiyelde olmasi konuyu incelemeye deger kilmustur.

Bu ¢ahgmada, Antalya ilinde ihracata ydnelik kesme ¢icek tireten igletmeler ve
ihracatgt firmalar incelenmis, kesme gicek liretim ve ihracat yapis: ortaya konulmaya
cahgilmigter. Bu amagla, aragtwma kapsamindaki firmalann, firetim, pazarlama, dis
ticaret yapisi ve sOzlesmeli yetistiricilik uygulamas: yaptiklan iireticilerle anket yoluyla
goriisme yapilmugtr,

Aragtirma somuglarma gore, Tiirkiye’de kesme ¢igek ihracati yapan 123 firma
bulunmakta olup firmalarm tamami Antalya Kesme Cicek Ihracatgilar Birligi’ne
kayithdw. Bu firmalarm 70 adedi ihracata yonelik iiretimin yogunlastig: Antalya ilinde
olmakia birlikte ihracatm % 80°i bu ilden ve Antalya Kesme Cicek Ihracatcilar
Birlii’nden yapilmaktadir.

Aragttma  bulgularma  gére, kesme ¢igek iiretiminde cesitli sorunlar
yaganmaktadr. Bunlardan en Gnemlileri {iretim materyalinin diga bagimh olmasi,
Uretimin tek tiirde yogunlagmasi ve deneyiml eleman eksikligidir. Kesme ¢igek
pazarlanmasmda da tek pazara ve tek iiriine bagimhihk ile hava tagimacilik
maliyetlerinin yitksek olmas1 gibi sorunlarla karsilagilmaktadur,

Ayrica aragtrma bdlgesinde 68 iireticinin, devletin jhracati ve sdzlegmeli
yetigtiricilii tesvik amagh olarak verdigi ihracat iadesi yardimlarindan yararlanmsg ohup
bu direticilerin % 85,3’iiniin yapilan uygulamadan memnun olduklart gériilmiistiir.
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ABSTRACT
EXAMINATION OF EXPORT ORIENTED CUT FLOWER
PRODUCTION AND EXPORT STRUCTURE IN ANTALYA PROVINCE
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Production and exportation of cut flowers are quite new with progress. Therefore,
these activities have potential to contribute for either agricultural production or export;
this subject is found worthy to research. |

In this study, enterprises for exportation and production of cut flowers are
examined and the structure of export has been tried to put forward in Antalya Province.
With this aim, contained of research are evaluated in terms of production, marketing
and structure of foreign trade and application of contract growing by doing survey with
producers.

According to research results, 123 companies are exporting cut flowers in Turkey
and, all of them are registered to Union of Antalya Cut Flowers Exporters. Whilst 70 of
these companies are in Antalya which has high export density, 80 % of export is doing
in this province.

According to research, production cut flowers are faced with some problems. The
most important are from them; materials of production are dependence on other
countries, density of sole kind of production and lack of experienced employees.
Problems of marketing cut flowers ate dependence on one market and one species and
high cost of airline transportation.

Also 68 producers get benefit from government subsidies for encouragement to
export and contract growing in research field and 85,3 % of these producers have seen
to be pleased with these application.

KEY WORDS: Cut Flower, Government Subsidies, Antalya, Contract Growing,
Export, Export Return Payments, Auction
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ONSOZ

Tiirkiye’de kesme gigek dretimi ve ihracat1 gelismekte olan bir sektSrdiir, 1940’k
yillarda i¢ tilketime ySnelik olarak baglayan iiretim, 1985 yilinda ilk ihracatcs firmamn
kurulmas: ile devam etmiy ve giinlimiize kadar gelinmigtir. Sektor sahip oldugu
~ .~ bulundugu potansiyelle siirekli bir gelisim iginde olup ilke ckonomisine iretim,
. i i'sti.hdam ve ticaret basta olmak {izere geyitli katkilar saglamaktadr.

Caligmada diinyada, Tilrkiye’de ve Antalya ilinde kesme gigek yetigtiriciligi ve

S dig ticareti Gizerinde durulmug, sektdriin Gilke ekonomisine saglamug oldugu katkilarin

ortaya konulmas: amaglanmugtir,

Ayrica sdzlegmeli yetistiricilik uygulamalarimn diinyada ve Tirkiye’deki geligimi
incelenerek kesme gicekte son yillarda uygulanan sdzlegmeli yetigtiricilik kapsammda
ibracat iadesi uygulamas: incelenmesi amaglanmustr. Bu uygulama hakkmnda
iireticilerin ve ihracatc1 firmalarin g8ritgleri arastirilmistir,

Aragtirmada, konunun segiminde, aragtirmanin yiiriitlilmesi ve degerlendirmesine

kadar her asamada yardimlarim esirgemeyen damsman hocam saymn Yrd. Dog. Dr.
Cengiz SAYIN’a, katkalarmdan dolay1 Bolim Bagkanumiz Saym Dog. Dr. Burhan
OZKAN’a, Antalya Kesme Cicek ihracatgilar Birligi yénetim kurulu fiyelerinden Sayin
Osman BAGDATLIOGLU’na, Antalya Ihracatgilar Birligi elemanlarma ve anket
caligmas: swrasmda bilgi aldigim iiretic, ihracatg1 firma sahip ve elemanlarina tegekkiir
ederim.
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o Tarmm sektdrii; uzun yillar ekonominin temel unswru olmugtur. Sektor,
;' Turklye’nm ulusal gelirinin yaklagik % 15’ini ve istihdamm % 45’ini saflamakta olup
.: " gnemi giz ard1 edilmeyecek diizeydedir. Tiirkiye'de tarim sektdréi bityiik bir potansiyele
salnp olup, iilke kalkinmasma degisik yollardan katki yapmaktadur. Ulke niifusunun
" gorunlu gida maddeleri ihtiyacim kargilamasi, sanayi sektdriine hammadde saglamasi,
. ‘sanayi firiinlerine talep yaratmasi, ulusal gelir ve digsatim katkilar: ile bilyiik dneme
- sahiptir.

_ Sanayi devrimi ile baglayan hizli yapilanma sonunda taum sektdrii ekonomideki
" Ypemini korumasina kargin sanayinin gerisinde kalmugtir. Hizli gergeklesen
sanayilesmeyle birlikte insanoglu kusal alandan uzaklagnmg biiylik kentiere sanayinin
 var oldufu alanlara gegigler yapmuglardir, Fakat kirsal alana duyulan 6zlem bitmemis
o sirekli varolmmstur. Bu nedenle siis bitkilerine olan ilgi bitmemis artarak devam
etmistir.

Kesme ¢icek, siis bitkileri iiretim faaliyetinin alt dallarindan biridir, Nitekim siis
bitkileri {retimini dort alt grup altinda toplayabiliriz. Bunlar; kesme gigekler, dig mekan siis
bitkileri, i¢ mekan siis bitkileri ve dogal ¢igek sofanlaridr. Kesme ¢icek yetistiriciligi ise
siis bitkileri igerisinde iiretim hacmi ve ekonomik deger olarak en biiyik paya sahip
gruptur. Kesme cigek yetigtiriciligi diinyada 20. yy basmda $nem kazanmaya baglanug
ve 1945 yilindan sonra birgok iilkede Snemli bir ticari faaliyet alan olmugtur. Kesme
cicek yetistiricilifi, geligmis iilkelerde teknoloji ve sermaye olanaklari sayesinde
bitylime olanagi gosteritken, gelismekte olan iilkelerde ise iklim, ucuz ig¢ilik gibi s6z
konusu iilkelerin tipik avantajlarii kullanmasiyla gelismistir. Kolombiya, Kenya ve
Ekvator gibi tilkelerde isgiicliniin ucuzlugu ekolojik olarak kesme gigek yetistiriciligine
uygun iklimsel ortamlarm olmasi nedeniyle gelisme daha hizh olmugtut,

Tiirkiye’de ise ticari anlamda kesme ¢igek yetigtiriciligi ilk olarak 1940°h yillarda

Istanbul ve ¢evresinde baglamus clup daha somra {iretim Yalova’ya buradan da Ege
Bolgesi ve Akdeniz Bolgesi'ne yayilmugtr. Nitekim kesme ¢igek yetistiricilifi hem



éicolojiye uygunlufu ve hem de sebze iretimine Onemli Slgiide alternatif olmast
" nedeniyle bu bbigede yaygmlagmistir.

" Kesme gigek yetigtiriciligi retiminin ve buna bagh olarak ihracatm yillar
s ifibariyle artig gOstermesi ve ekonomide giderek Onem kazanmasiyla birlikte,
gelismenin getirmig oldugu cesitli sorunlarla da karg: kargiya kalmmugtr, Bunlardan en
*nemlileri; pazarlama ve nakliye sistemindeki aksakliklar, firfin cegitliliginin olmamass,
belirli tiirlerde tiretim ile ihracatin yofunlagmast ve gerek iireticiler gerekse ihracatg:

" firmalar arasinda yetersiz Srgiitlenmedir.

L Tirkiye, diinya kesme cigek ticaretinde sbz sahibi bir gok iilkeye gdre heniiz
. - geligme agamasmndade. Ancak ekonomik anlamda kesme gigek yetistiriciligi
g kiigiimsenmeyecek diizeyde olmasma kargin arzu edilen iiretim miktanna ve kalite

'.  diizeyine ulagilamamigtur,

. Bu nedenle mevcut olan bu potansiyelin agik olarak ortaya konulmas: ve gerek
liretim yapisimn gerekse ihracat yapisinin nasit oldufunun belirlenmesi amaciyla

. gahgma gergeklestirilmigtir,

Cahymanin anket agamasmnda gesitli smurliliklarla da karsifagilmustir. Bunlarin
baginda bu tiretim alanmnm yeni geligme gosteren bir yapida olmass, bu alanda yaptian
caligmalarin az olmas: nedeniyle bilgiye ulagmayr zorlamugtir. Aynica ihracatg:
firmalarin ticari bir faaliyet iginde bulunmalart nedeniyle bilgi saglama konusunda da

zorluklar yaganmugtir,




KURAMSAL BILGILER ve KAYNAK TARAMALARI

* Asagtirma konusuyla ilgil ilkemizde ve diger iilkelerde yapilan bazi caligmalar
ida kisaca Gzetlenmeye ¢alisiimistir:

i ‘Baktir vd. (1990) tarafindan “Akdeniz Bolgesi Kesme Cigek Uretim ve Sorunlars”
isimli aragtwmada; Akdeniz Bdlgesi'nde kesme ¢igek liretiminin yapisi, geligimi
.' ':"'ﬁ'rkjye’de kesme gigek ihracat miktar ve deferi, tretimde ve ihracatta kargilaglan
runlar, bu sorunlara karg1 alnabilecek Snlemler ele almmugtir,

DPT (2000)'nin “Sekizinci Bes Yiflkk Kalkmma Plam Bitkisel Uretim Ozel
Intisas Komisyonu Siis Bitkileri Alt Komisyonu Raporu” adli ¢alismastnm “Kesme
gekler Raporunda” kesme ¢igedin; tiretimi, dis ticareti, yurtigi tiiketimi, istihdam:s,
pairarlama faaliyetleri, diinyadaki durumu ve diger iilkelerle kiyaslamalar ile genel

politikalar: Sngéren yasal ve kurumsal diizenlemeleri incelenmigtir.

Groot (1998) yaptin aragtrmada zellikle ABD’de siis bitkileri tiretimi ve iitke
ekonomisine kazandirmus oldugu katks lizerinde durarak ABD’de kesme gigek, sasilt
bltkﬂer ve dig mekan siis bitkileri satig degerleri hakkinda bilgi vermistir,

Giirsan ve Erkal (1998), “Diinyada ve Tirkiye’de Stis Bitkileri Utetim ve
Ticaretindeki Geligmeler” isimli ¢aligmada; diinyadaki siis bitkileri {iretimi, bdlgesel
diizeyde dnemli lilkelerdeki gelisimi, stis bitkileri titketimi gerceklestiren bazi Snemli
iiikeler, diinya siis bitkileri ticareti Tirkiye’nin durumu ve siis bitkilerinin geligim
durumu ortaya konulmustur,

- Ozkan vd. (1998) tarafindan gergeklestirilen ‘Tiirkiye Kesme Cigek Dig Satminda
Uretim ve Pazarlamadan Kaynaklanan Sorunlar ve C8ziim Onerileri” adli cahsmada,

: _Turkzye’de kesme ¢icek firetim ve pazarlama yapisindan kaynaklanan soruniar




o Ozkan vd. (1997) tarafindan gergeklestirilen “Antalya'da Kesme Cigek Uretiminin
- Mevcut Durumu” isimii bir bagka aragtirmada; Antalya ilinin ekonomik yapisi ortaya
. konularak bahge bitkileri iiretim yapist ve ekonomik 6nemi incelenmistir. Kesme
.' ‘gigegin iiretim yapisy, liretimin gilci ve zayif ySnleri belitlenerek, bahge kiiltfirlerinin
'_ geligimini etkileyecek bazi faktdrler incelenmistir.

s Ozkan vd (1999)'nin gerceklestirdigi “Tiirkive'de Digsatima Yoénelik Kesme
Cicek Uretimi ve Sorunlar” isimli arastrmada ise Tiirkive’nin kesme gigek dis

" ticaretini ve dilnyadaki yeri incelenmigtir. Diinyada kesme gigek pazarmda soz sahibi

i iilkeler, bunlarn pazar paylan ve AB iilkelerinin kesme ¢icek ithalati incelenerek kesme

¢igek dis satwnm etkileyen iiretim ve pazarlamadan kaynaklanan baglica sorunlar
- belirlenmigtir.

e Pertwee (1998) yaptifi aragtwrmada diinyada kesme ¢igek treten iilkeleri
incelemig, bu iilkelerin kesme gigek {iretimde hangi tiirler Gzerinde durdukiar: konular
- " hakkinda bilgi vermistir.

Sogit ve Emeksiz (1992) Tiirkiye’deki siis bitkileri {iretim ve ticaretinin yapist ve
gelismesi ile Avrupa Birlii’'ne uyum ig¢in yapilmasi gereken konular bakkmda
. “Tirkiye'de Siis Bitkileri Uretim ve Ticaretinin Yapist ve Geligimi Ile Avrupa
o Topluluguna Uyum igin Gerekenler” isimli bir ¢ahgma yapmuglardr, Calismada; AB
ilkelerinin siis bitkileri {iretim alanlarmm yillar itibariyle gelisimi, yurtici toptan kesme
¢icek satiglarmin gelisimi ve Tiirkiye’nin siis bitkileri dig satimindaki gelismeler
incelenmistir.

Uzn ve Baktrr (1990)’1, Tirkiye’nin siis bitkileri {iretim olanaklar: ve sorunlar:
lizerine yaptikian “Tiirkiye’nin Sis Bitkileri Uretim Olanaklart ve Sorunlari Uzerine
Bir Arastirma” adh aragtirmada; diinyada siis bitkileri ve kesme gigek iiretimi yapan
ilkelerin iiretimleri konusunda bilgi verilmistir. Ayrica iller itibariyle kesme ¢icek
liretim alanlar1 ve tiirleri kargilagtirmal: olarak incelenmigtir,




Ig

(Yildirim ve Atts (1997)m yaptiklart “Tiirkiye'nin Kesme Cigek Dig Ticareti ve

iler verilmigtir.



3. MATERYAL ve METOT
3.1, Materyal

- Aragtirmanin ana materyalini, Antalya ilinde kesme ¢icegin {iretimini hem de
hracatint yapan firmalar ile bu firmalarm szlesmeli yetistiricilik yaptig: treticilerden
et yoluyla elde edilen birincil veriler olugturmustur. Bunun yani sira konu ile ilgili
larak ulusal ve uluslararast diizeyde daha Snceden yapilmis olan galigmalarin
'_bulg'ularmdan da materyal olarak yararlanilmistur,

" Aragtirma kapsarminda bulunan Tiikive ve Antalya’daki ortiialinda veya agik
alanda kesme gigek tiretimi yapan isletmelere ait veriler Antalya Tarim i1 Misdiiriiigi
tlarindan, kesme ¢igek ihracati yapan firmalarla ilgili veriler Devlet Planlama
Mustegarlig: (DPT), Dis Ticaret Miistegarhg: (DTM), Thracat: Geligtirme Etiid Merkezi
EME), Devlet Istatistik Enstittisii (DIE), Antalya ihracatcilar Birligi (AIB), Antalya
esme Cigek Ihracatgilar Birligi (AKCIB) ve Antalya Ticaret Borsast’ndan, diinya
. me gicek iiretimi ve ticareti ile ilgili veriler ise Flower Council ve Pathfastpublishing
imak fizere gesitli kaynaklardan elde ediltmigtir.

Metot
-2.1. Aragtirma alamimn belirlenmesi ve 8rnek secimi

Antalya {hracateilar Birligi ve Antalya Kesme Cigek {hracatgilar Birligi’nin 2001
i kayitlarina gore Tirkiye'de 123 adet kesme gicek ihracat: yapan ihracatgi firma
:-bulunmaktadlr Bu ihracate: firmalardan 70 adedi (% 55,5) Aatalya ilinde balunmakta
| 01‘1P Izmir’de 18 adet ve Istanbul’da ise 11 adet ihracate: firma faaliyet gdstermektedir.
';Antalya ili sirurlar1 iginde faaliyet gdsteren firmalarm toplam kesme ¢igek ihracatmdaki
_:_:pay1 ise % 80 dolaymndadir, Bu nedenle il kesme gicek ihracatinda dnemli bir yere
sahiptir, Antalya ilinde bulunan 70 adet firmanin 35 adedi ihracatm yaninda kesme
Gek iretimi ile de ugragmaktadir. Bu ¢alismada 70 adet ihracatgi firma arastrmanin
;-_ana kitlesini olugturmakta olup aragtirmada tam sayim yapilmus ve bu alanda faaliyet




gsteren firmalarn tamamy ile gdriigme yapilmast amaglanmustir. Fakat Thracatcilar
igi'ne kayith firmalardan ficii ticari faaliyetine son verdii, iki firma ise bagka
alara aracilhk yaptiklarr ve asil ticari faaliyetlerinin kesme gicek ihracat:
_olﬁjadﬂdarml belirttikleri i¢in gorigme yapilamamugtr. Bu nedenle anket 65 adet
s écatg:l firma ile yapalmstr.

~Ayrica aragtwma kapsamunda firmalarm yaninda ihracatta deviet yardimlari
kapsamunda ihracat iade yardimlarindan faydalanan 11 adet ihracatg: firmantn
3§321é§meli yetigtiticilik yaptiklars toplam 68 adet kesme gicek fireticisi ile gbriigme
'}#plhmglr' Ureticilerin belirlenmesinde Antalya ihracateilar Birliginin kayitlarinda
faydalanilmugt.  Nitekim ihracatta devlet yardimlarindan faydalanmak isteyen

uret1c1lerm isim listesi ve s8zlegme kontrat: yaptikiart firmalar isimleri birlik kayitlarma
bulunmaktadxr

- Kesme ¢igek iiretimi Ekim-Kasim aylarinda fidelerin topraga ekilmesiyle
bag:lamaktadlr Bir ay icinde biiyliyilp gelisen fidelerden ilk firiinler alinabilmekte ve
ihracata hazir halde kesme ¢igekler elde edilebilmektedir. Ortiialty ortamda gergeklesen

Bi_x'iiretim mayis ayma kadar devam etmekte ve bu ay icinde firiin alum bitmektedir.,
acatin aksamast bu alanlardan elde edilen tiretimle sagilanmaktadr,

Arastrmada anket uygulamas, kesme cigek liretimi de gdz Oniinde
___bulundurularak Temmuz-Agustos aylart icinde yapilnugtir. Anket tarihinin bu aylar
: segilmesin temel nedeni, bu d8nemde Szellikle Ortfialtt Giretim sona ermis oldugu ve
ihracatin da azaldig1 bir dnem dikkate alnmagtir,

-2, Verilerin derlenmesi ve degerlendirilmesi

Anket uygulanacak ihracatg1 firmalar ve kesme gigek Uireticilerin belirlenmesinden
_Dfa, aragtirma konusu ve igletmeletin 6zellikleri dikkate ahinarak ihracatgt firmalara
¢ kesme ¢igek iireticilerine uygulanacak anket formlar1 hazulanmustir, Hazirlanan
a"ket formlarnin uygulanabilicligi test etmek ve olasi aksayacak yGnleri de Snceden




iizeltebilmek i¢in bazi ihracatc1 firmalarla ve ihracata ySmelik kesme g¢icek iireten
{reticilerle gdriigmeler yapilmugtsr., Yapilan kontrol anketinden sonra anket formlarinda
':g'erekli diizeltmeler yapilms ve anket formlarma son sekli verilmigtir,

Diizeltilmis anket formlan: ilk olarak kesme gicek ihracat¢i firmalarla birebir
yapilan goriigmelerle doldurulmugtur, Daha somra aragtrmamn ikinci agamast olan
ih"racata yonelik iiretim yapan ve ihracatta devlet yardimlar: kapsaminda ihracat iade
dimlar1 alan sdzlegmeli tireticilerle anket goriigmeleri yapilmistir.

Son olarak tamamlanmus olan anket formlar1 SPSS 9.0 paket programina uygun
veri tabam hazirlandiktan sonra bilgisayara girilerek degerlendirilmistir.




4. BULGULAR ve TARTISMA
41 Genel Bulgular

1.1, Kesme ¢icegin iilke ekonomisindeki dnemi

B Ticari anlamda 20. yiizyiln basinda &nem kazanmaya baslayan kesme ¢igek
s étistiriciligi, 1945 yilindan sonra bir ¢ok iilkede Snemli bir ticari faaliyet haline
'ge1mi$tir. Bilimsel ve teknolojik alandaki geligmeler ile birlikte dilnya kesme ¢igek
firetimi, agmrlikli olarak geligmis iilkelerde (Hollanda, Japonya vb.) hizh bir biiylime
gﬁstemﬂstir. Geligmig {ilkelerde goriilen bu biiylimeye diger iilkeler de katkilar saglamis
‘bbylece kesme gigek firetimi ve ticareti giiniimizdeki halini almugtrr,

Kesme ¢icek yetistiricilifi, difer tarunsal faaliyetlerde oldugu gibi 6zellikleri
‘nedeniyle is¢ilifin yogun olarak kullanitdigr bir tarimsal diretim bigimidir. Ozellikle
':ihracata yonelik iiretim yapan igletmelerde bir dekarlik iiretim alam igin 0,5 daimi ve
1,0 gecici ig¢i cabstinldigi ve daimi isgliciiniin % 56,5°ini, gegici iggilerin ise
o 84,9°unu kursal kesimdeki kadnlarm olusturdugu saptanmugtir. Bu degerler kesme
: ¢ek faaliyet alanmnin Szellikle kirsal kesimdeki kadmnlar igin Snemli bir is alam
oldugunu gdstermektedir (DPT 2000). Dolayistyla kesme icek iiretimi, ekonomiye
Jistihdam katkis1 saglayarak Snemli sayida insan igin galigma ortam yaratan bir alan
_konumundadlr. Bununla birlikte entansif bir tarimsal faaliyet alan: olarak kesme gicek
sektdrliniin, ¢evre ve insan saghg, plastik, ambalaj, giibre, tarumsal miicadele ilaglari,
._Sogutma ve kimya gibi sanayi kollari ve ulagmm gibi faaliyet alanlanyla da yakim
iligkileri vardir (DPT 2000).

| Ozellikle geligmis iilkeler, kullandiklar teknolojiyle de sektdrdeki gelitlerinin ve
istihdamun Snemli bir bolimiinti gigek iiretimi ile dogrudan iliskili ve bu sektdre Szgiin
yan sanayi izerinden saglamaktadir (Tiirkay 1999).




- Ayrca diger tarmsal faaliyetlere gbre sanayi sektoril ile daha fazla iligki icinde
ulunan kesme gicek faaliyeti dier tarunsal faaliyetlerden farkli olarak (iretimden
ihracata kadar Uirliniin her agamas: bir biltiin olup liretim ile ihracat i¢ igedir.

 4.1.2. Kesme gi¢ek iiretimindeki gelismeler
.2.1. Diinyada kesme cicek firetimi

~ Dinyada 90°dan fazla ilkede kesme gicek diretimi yapildigy bilinmektedir
:Anonim 2003-c). Diinyada ¢igekgilik sektdriinde Szellikle de kesme ¢igek iiretiminde
ve tiiketiminde son yillarda 8nemli degisiklikler olmugstur. Diinyada kesme gigek tiretimi
. geligmis tilkelerin titketimi ile canlr kalirken 8zellikle eski dogu blogu iilkelerinin kesme
“iglek tiiketimlerinin artmasi ile yeni pazarlarm da ortaya giktig1 gozlenmektedir,

Diinyada kesme ¢igek {iretiminde ve ticaretinde belli basl: filkeler Snemli pay
imaktadir. Kesme gigek iiretimde [ider konumda bulunan iilkeler Giiney Aumerika
itas'nda Kolombiya (giil, karanfil), Aftika Kitasi'nda Kenya (gil, karanfil), Asya
r'nda Israil (gesitli), Avrupa Kitasi'nda Italya (gesitl) ve Hollanda (cesitli) iken son
illarda Ekvator (giil) ve Zimbabwe (giil) de kesme gicek iiretiminde biiyiik atilmlarda
unmugtur. Kenya’da ise karanfil fretiminde azalma ve giil tiretiminde ise artis
 Bozlenmigtir (Pertwee 1998).

- Ulkelerin kesme cigek dig satmminda gdsterdigi farkhiiklar, ibtisaslasma veya
ygun ekolojik kogullarda en uygun gigegin yetistirilmesi yaninda alica tlkelerin

bzlenmektedu Bununla bitlikte Hollanda’daki kesme ¢igek iireticilerinin gicek

Clistiricilifine nem verdikleri, daha geligmis ve modern teknolojilerden azami dlgiide
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yararlanarak igletmelerinde tiretim yapma egiliminde olduklan bilinmektedir {Candemir
1998).

Hotllanda’dan sonra diinya kesme gicek iiretiminde ve thracatinda en Snemii paya
sahip ikinci iilke Kolombiya olup diinya kesme gigek ihracatmin % 15%ine bu iilke
iptir. Kolombiya aym zamanda Giiney Amerika’nin en Snemli kesme ¢icek iiretici
esidir. Ulkenin kesme gicek ihracatinda karanfil 6nemli bit yer tutmaktadir. Nitekim
imin bilyiik ¢ogunlugu karanfil (2500 ha) ve giil (1500 ha) tiirlerine ayrilmis olup

-~ Ekvator, diinyanm giil {iretiminde s6z sahibi iilkelerinden birisidir. Ozellikle iklim
kogullarmm elverigli olmast bu iilkede giil diretimini kolaylagtrmaktadr,

Kenya ve Zimbabwe ise iklim kosullan ve ucuz isgilik nedeniyle kesme gicek
dretiminde diinyada sdz sahibi iilkeler arasinda yer almaktadir. Bu iilkelerde diretilen
esme gigekler daha cok Avrupa Kitasi’na ihrag edilmektedir.

- Israil, diinyamn 8nemli kesme gigek dreticisi iilkelerinden birisidir. Uretilen
esme gigegin biiyiik bir bolimi Bati Avrupa iilkelerine ihrag edilmektedir. Ulkede
iha ¢ok giil, karanfil ve gypsophila iiretilmektedir (Giirsan 1998),

- Israil dretiminin % 90’1, Kolombiya % 85°ini ve Kenya ise % 94°finii ihrag
_etmektedir (Candemir 1998),

: ABD’de de siis bitkileri {iretimi {ilke ekonomisinde 8nemli bir yere sahip olup siis
lt_k'_iieri kapsaminda yer alan kesme cigekler, saksihi bitkiler ve dis mekan siis
'ﬂ’cilerinin toptan satiy degeri 1989 yilinda 2,8 milyar ABD $’indan (Barrett 1991)
996 yilinda 11 milyar ABD $'ina yiikselmistir (Groot 1998).

11



4122, Tiirkiye’de kesme gicek iiretimi

_ Tiirkiye, ¢esitli ekolojik kogullara sahip olmasi ve iklimsel avantajlar: nedeniyle
" eok degisik gigek tirlerinin yetigmesine olanak saglamaktadir. Bu bakimdan Anadolu
* bir cok bitkinin anavatant ve gen merkezi durumundadir (Korut 1990).

g Tiickiye nin ditnyamn {ic Snemli gen merkezinin kesigme noktas: olan bir bdlgede
 pulunmas: bitki genetik kaynaklari agismdan biiyik bir potansiyele sahip olmasini
saglamustir. Ulkede 3000’i endemik olmak @izere 10.500 tilr arasmda kesme gigek
yetistiricilifi agisindan Snem tagiyan ¢ok sayida bitki tiiriiniin dogal formlar1 ve 1slah

 edilmemis hatlar1 bukinmaktadir. Ozellikle kuru olarak degierlendirilen kesme cigek

. tiirleri bekimmdan Snemli bir genetik potansiyele sahip olan Tirkiye’de bu
. 'kaynaklatdan yeterince yararlamldiini s6ylemek oldukga giictiir (DPT 2000).

Tiirkiye’de ticari anlamda kesme ¢igek firetimi yaklagik 50 yillik bir gegmige
g sahip olup Bnceleri Istanbul’un Adalar ve Yalova ilgeleri cevresinde baglayan ¢igek

- firetimi 1970°lerde Izmir’de, 1980’lerde Antalya’da ve 1990’1 yillarin baslarmda da
 kismen Adana ve Mugla illerinde gelismeye baglanugtir. Tirkiye’de kesme ¢igek

. ilretimini bolge, iklim ve liretim teknikleri gibi dzellikleri gz Oniine almarak i¢ pazara

yonelik ve ibracata ydnelik tiretim olarak iki farkh yonde ele almak uygun olacaktir
(Titiz vd 2000).

Tiirkiye’de 1999 yili itibariyle siis bitkilerine ayrilan Ortiialt: alan variig: 15 000
dekar dolaynda olup bu alanm % 53’linde kesme ¢igek iiretimi yapilmaktadir (Tiirkay
2000). Tiirkive kesme ¢icek iiretim alanmda gorilen gelisimler Cizelge 4.1.°de
verilmigtir,

Tiitkiye kesme gigek firetim alam 1993 yihinda 6 693,9 dekar’a 1999 yilmda ise
15 280,4 dekar’a yiikselmistir, Antalya Tarim 11 Miidiirligii kayitlarma gore ise 2000
yilinda kesme ¢igek iiretim alanlar1 8 2324 dekar’a ‘diismﬁs, bir sonraki yil ise kesme
gigek iiretim alanlar: Gnemli bir artigla (% 25,9) 10 364,8 dekar’a yiikselmigtir. Ozellikle

2000 yilinda kesme ¢igek iretim alanlarmin yaklagik yar: variya azalmasinn baglica




edeni bit dnceki yil diretimin yogun olauak yapiimasid. Uretimin yogun olarak
yaptlmasi pivasada arz fazlaligma neden olmus bunun sonucu olarak da treticiler diger.

tarmmsal faaliyet kollarina gegis yaprmstir.

Cizelge 4.1 Yillar itibariyle Tiirkiye kesme gigek firetim alanlari ve firetim gekli

. 1993 1999 2000 2001
Uretim
Sekli Alan Pay Alan Pay Alan Pay Alan Pay
{Dekar) (%) (Dekar) (%) (Dekar) (%) (Dekar) %)
Cam 360,8 54 382,8 2,4 395,6 4.8 750,3 1,2

' fPlastik | 35744 53.4 94878 62,1 52700 64,0 6 286,5 60,7

s e

Actk 2758,7 41,2 5429,7 35,5 2 566,8 31,2 33280 32,1
Toplam | 6 693.9 100,0 152803 | 100,0 82324 100,60 | 10 364,8 100,0

Kaynak: Anonim 2003-a

Tiitkiye’de kesme ¢igek firetiminin 1993 yihnda % 41,2’si agik alanda yapiltken
2001 yilmda bu oran % 32,1’e diigmiistiir. Kesme gigek liretimi genellikle ortlialtinda
yapilmaktadir. Aym yilda kesme gigek iiretiminin % 60,7’si plastik Srtiilii seralarda
% 7,2’si ise de cam serada yapilmakta olup kesme gicek tiretiminin figte ikisinin Ortiilii
alaniarda yapiimaktadir, Toplam kesme ¢icek iiretim alanlarinda plastik Srtiialts {iretim
Snemli bir ver tutmaktadr. Kesme gicek tiretiminin plastik Srtiialtinda yapilmasinin
bashica nedeni; daha ekonomik olmast ve yetigtirilen tiirlerin isteklerine daha uygun
diismesidir. Nitekim toplam kesme ¢igek firetim alanlarmm 1993 yilinda % 53,4’{1 ve
1999.2001 yillar arasinda ise yaklagik % 601 plastik Srttialtinda yapilan firetimden
olusmaktadir. Plastik sera alammndaki firetimden sonra en yaygin gdrillen acik alanda
yapilan iiretimdir, Cam serada yapitlan {iretim ise maliyetler ve secilen tiir bakimmdan

genelde kesme gicek iiretiminde tercih edilmemektedir.

Tiirkiye’de kesme gigek tiretimi; iklim Szellikleri, Giretir teknolojisi ve dig satum
dzellikleri ySniinden i piyasaya ve di satima yOnelik tretim olmak iizere iki grupta
incelenmektedir. I¢ piyasaya ydnelik firetim Ege ve Marmara Bélgesi’nde dis piyasaya
yopelik diretim ise Antalya ili agubkh olmak {zere Akdeniz Bolgesi’nde
yogunlagmaktadir (Ozkan 1997).




Ayrica kiyi bblgelerinin disinda yayla bdliimlerinde yaz aylarmda miktar ve kalite
:Eolarak yeterli bir gok kesme ¢igek tiirlerinin iiretimi de yapumaktadir. Kiy1 bblgelerinde
.-51-tiialt1 iiretim yaygin olmasma karsmn i¢ kesimlerde daha ziyade tarla Slceginde gicek
'yetistiriciligi 50z konusudur (Tirkay 2000). Tiirkiye kesme gigek tiretimi iig cografi
bdlgede yoBunlagmugtr. Akdeniz, Ege ve Marmara Bolgeleri Tiirkive kesme gicek
‘firetiminin yogun olarak yapildig1 bdlgelerdir (Cizelge 4.2 ).

_ Marmara Bolgesi kesme ¢icek iiretim alanlar1 1993 yilinda Tiirkiye toplam kesme

gigek dretim alanlarmin % 35,9°una sahipken bu oran 1999 yihnda % 56,9°a, 2000
: -:_ yilnda ise iilke genelinde kesme ¢igek iretim alanlarinm azalmasiyla birlikte % 27,5%
: gerilemistir. Akdeniz Bolgesi'nin ise kesme gicek diretim alanlarmdaki payr 1993
. yilmda % 28,5 iken 2000 yilinda % 32,3’e kadar yiikselmistir, 2001 yilinda ise firetim
alanindaki artiga karsin, bdlgenin iiretim alanmdaki artig1 iilke genelindeki artistan daha
az oldugu i¢in bblgenin Tiitkiye kesme gigek firetim alanmdaki pay1 azalmigtir (Cizelge
4.2).

Cizelge 4.2. Kesme gigek tiretim alanlarmnin bdlgelere gore dagilm: (dckar ve (%))

1993 1999 2000 2001

Béilgeler Pay Alan Pay Alan Pay Alan Pay

Alan
(Dekar) ("6) | (Dekar) (%) (Dekar) (%} (Dekar) (%)
- | Marmarm 2403,1 359 8694,5 56,9 2264,1 27,5 4 046,0 39,0

Ege 25169 376 | 32853 21,5 32224 39,1 32930 | 31,8
- | Akdeniz 1706,9 255 | 31325 20,5 2 6604 323 29946 1 28,9
Diger 67,0 1,0 1680 1,1 85,5 1,1 31,2 0,3

Toplam 6 693,9 1000 | 152803 100,60 82324 106,0 10 364,8 | 100,0
- Kaynak: Ancnim 2003-a

Ege Boélgesi cografi dzellikleri bakimindan kesme cicek yetigtiticiliginde Snemli
bir blgedir. Bolgenin kesme gigek iiretim alanfarmm sabit kalmasma karsin Tiirkiye
kesme gigek iiretim alamnin yillar itibariyle artmasiyla birlikte iilke igindeki payinda
azalma g@riilmiistiir,




Izmir, Tiirkiye siis bitkileri iiretiminde 15 000 dekar alandan aldif % 28°lik pay
* ile en dnemli siis bitkileri yetigtiricisi it konumundadir. Bunu % 21 ile Antalya, % 12 ile
jstanbul ve % 11 ile Yalova illeri izlemektedir (Tiirkay 1999).

Tiirkiye’de kesme ¢icek tiretimi 1990-1991 yillarinda toplam 4 340 dekar alanda
: apiluken, 19921993 yillarinda firetim alam 6 700 dekar’a ulagmustr, Kesme gigek
iiretiminde son elde edilebilen verilere gore % 35,5 payla Izmir ve % 34,0 ile istanbul
:3':en onde yer almaktadwr, Bu illeri, ihracatin da devreye girmesi ile luzh bir geligme
- gbsteren Antalya % 21,6’lik pay ile izlemekte olup Tiirkiye kesme ¢igek iiretiminde 3.

 swada yer almaktadir (Yildiwm 1997).

: Giinlimiizde yaklagik toplam 20 ilde siis bitkileri iiretimi yapimaktadu,
' Tiirkiye’de 2001 yil: Antalya Tarim {1 Miidiirlii§i kayitlarma gore toplam 10 364,8 da
alanda kesme ¢igek {iretimi yapiimakta olup ticari anlamda kesme ¢igek firetiminin
- yogunlagtig: iller Izmir, Antalya, Istanbul, Yalova, Adana, Aydm, Mugla, Bursa,
| Kocaeli, Kastamonu ve Hatay'dw (Anonim 2003-a).

Tiirkiye genelinde kesme ¢igek tiirleri arasinda en fazla karanfil, glaydl, giil ve
:_ nergis {iretilmektedir. Bunlarin toplam kesme ¢igek iiretim alanlarindan aldigi pay
_swasiyla % 52, % 17, % 10 ve % 8’dir. Karanfil {iretiminin en yaygin olarak yapildsfit
iller Antalya ve Izmir olip ve dretimin yaklapik % 97’si plastik seralarda
gergeklestirilmektedir ({GEME 2003).

| Tiirkiye'de kesme ¢igek {iretim ve pazarlamas), i¢ pazara ve dig pazara yonelik
Orglitlenme olarak iki yapida incelenebilir.

_ Tiirkiye yurt ii kesme ¢icek ticaret ag1 Sekil 4.1’de goriitmektedir, Buna gére kesme
- ¢icek direticileri firetmis olduklar: tiriinlerin bitylik bir kismunt fiyesi olduklar1 kooperatifler
araciliftyla pazara sunmaktadir. Kooperatiflerin kesme cigek yurt igi pazarlama agi igindeki

- yeri dnemlidir, Kooperatif mezatlari aracilifiyla pazar bulan kesme gigeklerin bir kismi
ihracata da gonderilmektedir,




Cigek Diikkanlart l_ Pazar ve Sokak Saticilar

R

Y 4

TUKETICILER ]

PRy —

Kaynak: DPT 2000

Sckil 4.1, Kesme gigek yurtici pazarlama kanah

: Tirkiye’de kesme gigek yetigtiriciliginin ve pazarlanmasinm gelismesinde cicek
fj_ iiretim ve pazarlama kooperatifierinin Snemli katkilars olmustur (Titiz 2000).

: Kooperatifler, Tiirkiye'de ¢igekeiligin gelismesinde itk organize kuruluglar olarak
- Onemli iglevieri olmuy kuruluglardir. Agirlikh olarak i¢ piyasaya yonelik iiretim yapan

© Pazarlanmas, ortaklar: olan iiteticilere bitki materyali saglanmasi olmak iizere Snemli
oller iistlenmislerdir (DPT 2000).

Tirkiye’de kesme ¢igek iiretim ve pazarlamasi ile ilgili ki Snemli kooperatif
 bulunmaktadir. Bunlardan ilki 1946 yilinda kurulan S.S. Flora Cicekgilik Uretim ve
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';Pazarlama Kooperatifi, ikincisi ise bundan ayrilan ortaklarin 1955 yilinda kurdugu S.S.
Cigek Uretim ve Pazarlama Kooperatifidit. Bu kooperatifferin temel amacy; dretici
ortaklanina yurt digindan (6zellikle Hollanda’dan)} ¢igek sofami ve tohumu (glaydl,
lilim vb.) saglamak, kooperatifin kendi biinyesinde kurmus olduklan danuzlik fide
isletmelerine daha ucuz damuzhik fide temin etmek ve en Snemlisi gesithi illerde
(istanbul, Antalya, Adana, Gaziantep, Ankara v.b.) kurmus olduklan “Cigek Mezatlary”
aracibiftyla ortagi olan direticilerin iiriinlerini pazarlamaktir (DPT 2000).

Antalya ilinde faaliyet gosteren ihracatg: firmalarm olusturdugu Antalya Kesme
' Cigek Ihracatgilarr Birligi ise yurt disma ihracat yapan firmalarm olusturdugu
: organizasyonlar olup benzer hizmetleri iiyelerine sunmakta ve bu alanda etkin
politikalatin olngturulmasinda énemli gorevler listlenmektedir (DPT 2000).

| Tiirkiye’de, ticari anlamda kesme gigek iivetiminin bagladigy yillardan itibaren
iiretimde ve pazarlamada ¢esitli sorunlarla kargi karsiya kalinmstir. Bunlar; iiretimde
 Kargilagilan sorunlar ve pazarlamadan kaynaklanan sorunlards.

Uretimde kargilagilan baglica sorunlar:

¢ Kesme ¢igek iiretiminde iiretim materyalinin diga bagmmlibgi en Snemli
- sorunlardan birisidir. Uretim materyalinin disa bagimh olmast kesme cigek ifiretim
: maliyetini artirict bir etkide bulunmaktadir. Ozkan vd. yaptigs bir calismada, Antalya’da
- kesme gicek iiretimi ve dis satum yapan firmalarm iitetim materyali mastaflarinm iiretim
- masraflary iginde % 30 payla ikinci smada yer aldig belirtilmigtic. Ayni cahsmada
 tilere gore kesme gigek {iretiminde bitkisel materyal masrafi toplam masraflar iginde
- sprey karanfilde % 33,4, giilde % 29,3, glaySlde ve % 42,9 olatak belirlenmistir (Ozkan

¢ Antalya’nin kesme ¢igek iiretim alanlar: tiitlere gdre incelendiginde, toplam

_ alanm % 83,37’sinin karanfil {iretimine ayrildigt goriinmektedir, Bu oran aynen dig
. Satimu da yansunaktadir, Bu durumdan, dig piyasada rekabet edebilme, hedef pazart




woruma ve gelistitmede dnemli faktdrlerden biri olan {iriin Qesitlendirilrhesme. :

gidilemedigi sonucu da ¢ikanlabilmektedir.

¢ Uretimde kullanilan teknoloji yetersiz ve yeterli olan igletmelerde deneyim ve
alt yap: eksikligi bulusmaktadir. Dig satima yOnelik {iretim yapan isletmelerde yonetim
asgamasmda yer alacak ireticilerin deneyim yetersizligi ile teknik eleman eksiklifi
Szellikle dikkati ¢eken noksanhiklar arasmdadir.

Pazarlamada kargilagilan sorunlar ise gunlardir:

4 [hracat tek pazar ve tek kesme ¢igek tiiriine bagimlidur,

¢ Uretim miktarmin ve iiretim alanlarmn yillar itibartyla artmasma karsin
kesme ¢igek ihracatmmn yapildii iilkelerin sayist sabit kalmakta yani pazar

genisletilememekte ve {iriinde zaman igerisinde gesitlendirmeye gidilememektedir.

¢ Kesme ¢icek gabuk bozulabilen dayamksiz ve hassas bir tarm irliniidir.
Uriinlerin pazarlara en kisa siirede gonderilmesi gerekir, Bu nedenle tagimacilkta kargo
ucaklar1 ile hava tagmacilifimm tercih edilmesi sonucunda kesme gigek ihracat

maliyetlerin yitksek olmakta ve bdylelikle tasimacilik mastaflar: artmaktadur,
¢ Dis satum konusunda etkili bir organizasyonun olmayip, pazarlama kanallan

' igerisinde toptancilara ve gahislara satiy afulk kazanmakta ve Ozellikle mezatlar,
- siipermarketler ve acentelerde satig oranlari diisiik olmaktadir.

¢ Ayrica hasat asamasmda, {iriinlerin standardizasyon, smuflanduma kalite
konularmda dig satim yapilan {lkelerin kriterlerine gdre yeterli fitizlik

gdsterilmemektedir,

4.1.2.3, Antalya ilinde kesme ci¢ek iiretimi

Antalys ilinin toplam yitzélclimii yaklagik 20,5 mityon dekar’dir, Bu alanin ancak
% 20,2%si (4,2 milyon da) tarm alani, % 4,9 (1 milyon da) ¢ayir-mera alam, % 55,1’i
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(11,4 milyon da) orman ve fundalik, % 0,3 (52 bin da) su yiizeyi, % 19,5’lik oram ise
tanim digt alan ve yerlegim alanlarindan olugmaktadn (Anonim 2000-a). Siis bitkileri
iiretim alant toplam tarim alammin % 0,1%ini kaplamaktad. Siis bitkileri toplam
glanmin toplam tarm alami iginde az yer kaplamasmi karsin gerek il ekonomisine
gerekse ke ekonomisine saglamig oldufu katkilar Snemlidir. Antalya Tiirkiye'de
ihracata ybnelik kesme cicek Gretiminin merkezi konumundadir. Kesme cicek
.'Antalya’da liretim alam olarak az bir yer isgal etmesine kargm firetim degeri olarak
Snemli sayilabilecek diizeydedir.

| Antalya ilinde kesme ¢igek iiretim alanlar1 ve yetistiricilik ortam Cizelge 4.3’de
verilmigtir. Antalya Tarmm 11 Miidiuligi kayitlarma gore ilde firetilen kesme ¢icegin
tamamina yakni Srtiialtinda yapilan iiretimden elde edilmektedir.

Gizclgo 43, Antalya ili kesme gigek retim alanlar: (dekar) ve {iretim sekli

Uretim Yillar

Sekdi 1998 1999 2000 2001 2002
Ortitalts 2 157,3_'_ 2792,0 2 476,5 2 606,7 3 346,2 i
Acik Alan 15,0 “_12,0 38,7 36,2 S "é&;’“""
Toplam 21720 2 804,0 2 ﬁs,z 26429 33726

Kaynak: Anonim 2003-a
Antalya ilinde ilk kesme gigek iiretimi 1970 yilnda gitl ile baglamus ve 1985

 yilindan sonra dis satma yonelik ileri teknolojiyle Uretim yaptlu hale gelinmistis
(Candemir 1998)

Nitekim Antalya Tarum I1 Miidiirlizi kayitlarma gére Antalya’da 1999-2000 yili
iginde kesme gigekten elde edilen tarumsal iiretim degeri yaklagik 27,5 trilyon TL? dir.

% 65,2 ile ilk sirada yer almaktadir (Anonim 2000-a).

Tirkdye kesme gigek iiretim alamnin 2001 yilmna gbre % 16,2°sini karanfil
kaplarken bunu giil (% 10,4) ve gerbera (% 6,4) izlemektedir, Antalya ilinde ise 2002-
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3 iiretim donemine gére de karanfil, toplam kesme ¢icek iiretim alammnin % 72,7°sini

Antalya ilinde tarim igletmelerinin geneli kiigliktlir. Igletme bitytiklikleri ile ilgili
arak 1997 yilinda yapilan bir ¢aliymada, Antalya’da ihracata ydnelik kesme ¢icek
 tireten isletmelerin ortalama biiyiiklagi 55,2 da olarak hesaplanmstir (Ozkan vd. 1999).

413 Kesme ¢icek titketim yapisindakd gelismeler

~4.1.3.1. Diinya kesme cicek tiiketimi

Diinya kesme ¢icek iiretiminin yaklagtk yarisi Bati Avrupa iilkelerinde
“titketilmektedir. 1995 yilmda Avrupa’nin toplam kesme ¢igek titketimi 14 milyar $'
- bulmugtur. Almanya 4,2 milyar $'Itk gigek tiiketimi ile ilk srrada yer almakta olup bu
Ikeyi 2 milyar $ ile Italya, 1,9 milyar $ ile Fransa izlemektedir (Groot 1998).

_ Dilnyanin en Snemli kesme gigek tiiketici iilkelerinden birisi de Japonya’dir.
" Japonya’da kigi bagina tiiketim oldukga yiiksek olup yaklagik 5 milyar $°dur (Groot
11998),

_ Diinya kesme ¢igek tiiketiminde en Onemli iilkeler Cizelge 4.4°de verilmigtir,
. Isvigre kisi basina yillik kesme cigek tiiketimi 133 ABD $'drr. Isvigre’yi Norveg (90
~ ABD $), Finlandiya (75 ABD $) ve Avusturya (69 ABD $) izlemektedir. Toplam
kesme gicek tiiketiminde ise Almanya ilk sirada yer almaktadir. AB iiyesi iilkeler kesme

¢igek tiiketimi bakimindan &nemli filkeler olup hedef pazarlar olarak dikkat
¢ekmektedir,
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Cizelge 4.4. Cesitli iilkelerin niifuslar: ve kisi bagma kesme gigek titketimleri (2000)

Tlkeler N!‘ifus Kisi Bagma Cigek Tiiketimi | Toplam C‘ig:ek Tiiketimi
(Milyon) % (Milyon $)
 Jsvigre 73 133 ) 970,9
Norveg 4,5 90 405,0
Finlandiya 52 ) 75 390.0
| Avusturya 8.1 ) 0 5580
| Betrax 107 | 65 695,5
Isves “ 8.7 55 4785
Hollanda 15.9 55 8745
Almanya 822 | 53 43566
Fransa 59.2 44 26048 a
ftalya 577 39 22503
Ingiltere 59.6 25 1490.0

Kaynak: Anonim 2003-d, Anonim 2003-¢

4,1,3.2, Tiirkiye kesme cicek titketimi

Tiirkiye’de i¢ piyasaya yonelik kesme gicek firetimindeki temel sorun kisi bagina
- tilketimin (1995 yilnda 2,72 adet ve 0,28 ABD $, 1998 yilinda ise 3,55 adet ve 0,34
- ABD $) diger iilkelere gdre son derece diigiik olusudur (DPT 2000).

Tiirkiye toplam kesme ¢icek tiiketimi 1988 yilinda toplam yaklasik 161 milyon
adet (1990 niifus sayimina gére Tiitkiye toplam nitfusu 50,7 milyon kisi bagina titketim
3,18 ABD S$/kigi) iken 1992 yilinda yaklastk 184 milyon adet’e (1992 yili Tirkiye
toplam niifusu tahmini olarak 56,5 milyon yani kigi bagma 3,26 ABD $/kisi) ulagmstir
(DPT 1996).

Trakya Bolgesi'nde yapilan bir ¢caligmada kisi basina kesme ¢icek tiiketind 1997
yibnda 3,36 adet/kigi olarak hesaplanmstir. Tiiketim &zellikle biiyiik sehirlerde

yoguniagmgtr {Giirsan 1998},
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4, Kesme cigek dig ticaretinde yasanan gelismeler
. . Dis ticaret yapismdaki geligmeler

Diinya kesme ¢icek {retiminde ve ticaretinde Ozellikle son yillarda biylik
eh.fmeler yasanmigtir. Kesme gigek firetim degeri iginde baz: bSlgelerin ve {ilkelerin
aylart snemli diizeydedir.

Diinya siis bitkileri tiretim alani 218 105 hektar olarak tahmin edilmektedir.
{retim alam bakimindan ekolojik kosullann etkisiyle Asya-Pasifik ilkeleri (133 386
hektar), satis degeri bakumndan ise Avrupa kitasi (diinya toplam siis bitkileri satig
_T'fc.iégerinin % 56°s1) 5nde gelmektedir (ITO 2001).

" Siis bitkileri diinyada Snemli bir {iretim degerine sahiptir. Rabo Bank tahminlerine
'E_'-"g'f')re 2000 yih diinya siis bitkilerinin iiretim degeri 50 milyar ABD § dolaymdadir. Siis
bltkllerlmn alt gruplar bazinda dafihmuma bakildiginda kesme ¢iceklerin diinya siis
bitkileri ticaretinde % 50,3°lik pay ile ilk sirada oldugu gdriilmektedir (ITO 2001)

Giiney Amerika (6zellikle Kolombiya ve Ekvator) en bilyitk ¢icek ihracatgist
jlge konumundadir. Bélgede 1996 yilinda gergeklestirilen 800 milyon ABD $hk
~¢icek ihracatmm % 90°1 kesme ¢igege aittir. Giiney Amerika, kesme gicek ihracatinn
"% 60’m: Kuzey Amerika’ya yaprugtir (Groot 1998), Bunun da ihracat defieri olarak
% 63,81 (510 milyon $) Kolombiya ve % 12,8’i (102 milyon §) Ekvator tarafindan
yapulmigtir,

Diinyada ikinci énemli ihracatgt bSlge ise Avrupa’dir. Avrupa ilkelerinin kita
digindaki iilkelere toplam ihracat: 600 milyon ABD $°dw. Bu bblgede diinyanm en

biiyiik ihracatg iilkesi olan Hollanda itk siray1 almaktadwr. Hollanda’nm yapous oldugu
bu ihracatm biiyiik bir kisrm okgin nedeniyle yapilan re-export ihracattir.

Afrika ise son yillarda kesme g¢igek ihracatmda bityilk bir gelisme gdstermis ve
toplam ihracatim 300 milyon ABD $’na ulagtirnugtic. Bu blgede Zimbabwe ve Kenya
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“".i:hracatm % 80’ini gerceklestirmekte ohip en fazla ihrag edilen kesme ¢igek
ori gill ve karanfildir (Candemir, 1998).

"Gﬁneydogu Asya’da ise sirastyla Tayland 83 milyon ABD $, Singapur 18 milyon
iD $, Yeni Zelanda 35,5 milyon ABD § ve Tayvan 36 milyon ABD $’hk orkide ve
pikal kesme gigek ihra etmistir (Candemir, 1998).

‘Dinyada en fazla kesme gicek ithal eden bblge Avrupa Kita’sidwr. Yillik ithalat
000 milyon ABD $’mi bulmugtur. Avrupa’yt 760 milyon ABD $’lik ithalatla Kuzey
erika Kita’sy, 188 milyon ABD $'lik ithalat ile Japonya izlemektedir

Kesme gicek ticaretinde, tiretiminde de oldugu gibi Bati Avrupa iilkeleri Snemli
rol oynamaktadw. AB filkeleri 1998 yihi itibariyle diinya toplam kesme gicek
-ihrécatmdan yaklagtk % 63 oraminda pay almaktadwr. Hollanda, diinya ihracatinin
nsmdan fazlasmi (% 56) gergeklestirmektedir. Hollanda’yr Kolombiya, Ekvator,
fstail ve Kenya takip etmektedir, Tirkiye ise kesme gicek ihracatt bakumndan 1997
yilinda 21, siradayken 1998 yihinda 17. sirada yer almaktadir (GEME 2003).

- Dinya siis bitkileri ve kesme ¢icek ihracatinda en Onemli {itke Hollanda'dir.
ﬁitekim 1998 yilmda diinya siis bitkileri ihracatinn % 53,171, kesme gigek ihracatiun
ise % 56,2’sini Hollanda yaparken bu iilkeyi Kolombiya ve italya izlemigtir. 1999
yilinda ise Hollanda diinya siis bitkileri ve kesme ¢igek ihracatmm yarisindan fazlasimi
gergeklestiritken bu iilkeyi yine Kolombiya ve Ttalya izlemistir.

Dilnya 2000-2001 yillar siis bitkileri ihracat: Cizelge 4.5°de incelenmistir. Buna
gire 2000 yilnda diinya toplam siis bitkileri ihracat: yaklagik 7,7 milyar ABD § iken
2001 yihnda 7,3 milyar ABD $a gerilemigtir. Ekonomik anlamda kesme gigek ihracat
degeri siis bitkileri ihracatinda biiyiik paya sahiptir,

Hollanda diinya siis bitkileri pazarinda dnde gelen iilkelerden bizisidir. Diinya siis

bitkileri ihracatmin 2000 ve 2001 yillarinda yaklagik yarisin bu iilke gergeklegtirmigtir.
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ﬁoﬂartdasdan sonra diinya siis bitkileri ihracatinda s5z sahibi ikinci {ilke srrastyla
4ve % 6'lik paylarla Kolombiya’dir.

Hollanda dilnya toplam kesme gigek ihracatmun 2000 yilinda % 54,4°GinG 2001
da ise % 54,8'ini gergeklestirmis olup Hollanda’y: 2000 yilnda % 154, 2001
a % 12,1 pay ile Kolombiya izlemektedir. Goriildiigit iizere Hollanda diinya
me gigek ihracatinda sdz sahibi bir iilkedir, Ulkede bulunan okgin diinya kesme cicek
caretme yén vermektedir,

 Avrupa Birlii’nin kesme gicek ticaret ad1 Sekil 4.2°de verilmigtir. Hollanda’da
bulunan oksinler kesme gigek ticaret agimn temelini olusturmakta ve yurt diginda kesme
gigek ihracat: yapan ihracateilar kesme gigekleri okgine getirmekte buradan da toptanci
perakendecilere satilan firiinler buralardan da tilketicilere dagmilmaktad,

Okginlerin amacy, ¢ificilerin direttikleri ve devlet tatafindan fiyat politikas: yoluyla
Korunmayan yag meyve, sebze, ¢igek gibi tarimsal {iriinlerin arz ve talep durumuna gére
en uygun fiyatla satilmalarim saglamak, iireticiye asgari fiyat garantisi vermek ve onlara
amba}aj malzemeleri saflamak, {riinlerini depolamak vb, yollarla iyelerini
desteklemektir (Yurdakul 1989).

Ureticiler, firettikleri Griind ambalajlanmis ve derecelenmis olarak oksinlere
kendileri getirir, Satigtan dnce tireticilerin getirdikleri firiinler oksinin kendi kontrolleri
tarafindan kalite ve standart bakimindan kontrole tabi tutulur. Efer mal standarda
uygun kalitede ise satiy igin hazirlamir, Satis igin oksine getirilen {iriinlerin bir rnegi
- alicilara gosterildikten sonra satig iglemi baglar (Yurdakul 1989),

Okginlerin finansman isi genel kurulca segilen bir komisyon tarafindan
yapimaktadit. Bu komisyon satilan mallardan bir yiizde alir, Bu yiizde biiyiik
oksinlerde % 1-2 arasindadir. Oksine iiye olmayan ancak malmi oksin kanaliyla satan
ireticilerin komisyonu, iiyelere oranla daha yiksektir (Yurdakul 1989).
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. Kaynak: Anonim 2000-b

$ekil 4.2. Avrupa Birligi kesme gigek ticarct agi

Diinya kesme ¢icek ithalatinda onde gelen lilkeler ve ithalat degerleri Cizelge
4.6’da verilmigtir. Buna gére diinyada kesme gicek ithalatinda Snde gelen iilkeler ABD,
Almanya, Ingiltere, Hollanda ve Fransa’dir. Diinya toplam kesme gicek ithalati 4 milyar
ABD $'1 dolaymnda olup Avrupa Birligi tiyesi tilkeler en bilyiik paya sahiptir. Nitekim
1995 yilinda diinya kesme gigek ithalatinm % 61,2’sini yapan Avrupa Birligi iiyesi
lilkeler 1999 yilinda paylarim % 62,5’e ¢ikarmustrr,
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Kesme ¢icek ihracatinda biiyiik paya sahip olan Avrupa Birligi diyesi filkeler
sme gicek ihracatinda potansiye! pazarlar olarak degerlendirilebilir.

izelge 4.6. Diinya kesme ¢igek ithalatinda dnde gelen iilkeler ve ithalat degerleri (000 $)

Ulkeler 1995 1997 1999 2000
ABD 622782 740508 734 804 770804 |
[ Almanya 1199 786 948 296 794251 | 713993 |
[ ingittere 360 010 486 481 526 637 533482 !
| Hollanda 310 807 385 858 366 418 e
| Fransa 358 856 381 619 414 869 391 247
Japonya 216 125 144 046 153 680 165 606
" ftalya 120277 125 237 145278 147315 |
fovigre MEEQ 714 148 129 140940 131 630
Belcika 98 428 98 473 108 168 100275 |
Diger 547 058 863 193 384 389 )
| Dinya 4002 843 3040221 3769 443

Kaynak: Anonim 2003-c

Tiirkiye sahip oldugu potansiyele kargin diinyada kesme cigek digsatimindan
aldi: pazar payt ¢ok azdir. 1994 yih deBerleriyle kesme gicek digsatiminda dinya
pazarialmdan en biiyiik pay: Hollanda (% 59) almakta, bu iilkeyi Kolombiya (% 10),
ltalya (% 6), Israil (% 6), Ispanya (% 4), Kenya (% 1) ve diger iilkeler (% 18)
izlemektedir (Ozkan vd. 1997). Tiirkiye kesme ¢igek ihracatinda yillar itibariyla miktar
ve defer bakimndan cegitli degigimler yasanmig ve 1985 yilinda 1 milyon ABD $’1ile
baslayan Tiirkiye kesme ¢igek ihracati giinlimiize kadar miktar ve degfer bakimindan

onemli artiglar gostermistir.

Nitekim 1995 yilinda yaklagik 11 milyon ABD $ olan kesme ¢igek ihracati {ig yil
sonra 13,5 milyon ABD $’ina ¢ikmugtir. Kesme cicek thracat: miktar bakimindan 1998
yilinda en onemli degerine ulagmus ve bu yil 175 milyon dah ge¢mistir. Kesme ¢igek
thracat1 1995 ile 1998 yillar: arasinda defier agisindan % 24 oraninda artarken miktar
bakimindan thracat artis1 % 50 dolaymda olmustur (Cizelge 4.7).
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Cizelge 4.7. Tiirkiye’nin kesme ¢icek ihracat (miktar adet, defer ABD $)

Yillar Miktar (Adet) Deger ($)

uuuuuuu 1992 101.365.146 11.078.191
1993 120.280.868 10.848.289
1994 127.436.708 10.290.,917 ]
1995 | 116.534.039 N 10.908“4.:5—1—.

B —1;!;6“- 158458447 12.‘{;;3.318

i 1997 i N 1694993.‘797- | 13.669 484

| 1998 175.378 986 13.535.776
195"’9 160.283 832 - - 11.886.384
2000 — 5:9;..772 087 ;5..689.498

| 2601 N 107.643.627 | 7.633.682

Kayniak: DTM 2003

Tiirkiye dis ticaret pazarlama afy, i¢ pazara gore farkldiklar gostermekte olup
Sekil 4.3°de belirtilmigtir. Ticaret agimn ilk asamasinda, ihracata yonelik iiretim yapan
iireticiler ve ihracatgs-iiretici firmalar bulunmaktadr. Ureticiler {iriinlerini ihracatgilara
veya ihracatgr-lireticilere vermektedir. Thracata uygun standartlarda olmayan veya ihrag
:-';'_ edilemeyen iiriinler i¢ piyasaya verilmektedir. Ihracatgilar tarafindan alman ve ibracatgr-
iireticiler tarafindan iiretilen tirtinler, vurt disindaki toptancilara, firmalarin yurt disinda
'.'kmduklan ve kendi girketlerine ait araci kurumlara, ibracatin yapildig ilkenin
- ithalatgisina, ihracatgr ve ihracatgriireticilerin irtibat kurdufu sahuslara iiriinlerini
. gondermektedir. Eski dofu blogu iilkeleri olan Rusya, Romanya, Ukrayna gibi
B lkeletrde pazarlama heniiz tam olarak gelismediginden bu iilkelerde ihracat kigiler
5 vasitastyla yapiimaktad,
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- §ekil 4.3. Tiikiye kesme gigek dis ticaret af

Yurtdigindaki toptancilara gelen kesme ¢igekler buradan perakendecilere oradan
da son agama olan tilketicilere ulagmaktadir. Araci kurumlara génderilen firiinler ise
_éy_m ticaret am izlemektedir. Eski dogu blogu iilkeleri olan Rusya, Romanya, Ukrayna
vb filkkelere yapilan kesme gicek ihracat: ise biraz farklilik gSstermektedir, Nitekim
_!;"_éhlslar sbz konusu iilkelerden kesme gigek almak icin Tiirkiye’ye gelmekte ve titiinleri
}'étig;tiricilik ortammda gorerek dig satim baglantis1 yapmaktadir. Bu iilkelerde ticaret
_agmm yetersizligi ihracatin bu sekilde yapilmasmnm baslica nedenleri arasindadir.

Antalya ilinde 1980°1i yillarda uluslararas: havaalamnmm bityik Slgtide islerlik
kazanmas; ve kesme ¢icek {iretimine yonelik bilytik {iretici firmalarin devreye girmesi
¢ Antalya ili en Snemli kesme gigek firetim merkezi haline gelmistir (Baktar 1990).
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Tiirkiye’nin 1985 yihinda bir ihracat¢t firma ve 6,5 milyon dal ile baglayan

ihracata yOnelik kesme gicek iretimi hizla artarak ginlimiizdeki degerlerine
__vusmustUI' (Cizelge 4.8).

 Qizelge 4.8. Imacata yonelik Tirkiye kesme gigek iiretim ve jhracat miktarindaki

gelismeler
Yillar Uretim Alam Thracate Saysa Ihrag e(_lilen dal sayisi
(dekar) (adet) (milyon adet)

1985-86 70 1 I 65

1986-87 160 1 10.5 ]
1987-88 380 3 T 30
1088-89 800 5 76.0 ]
1989-90 850 12 88.0

1990-91 1150 Y, 103.0

1991-92 1.480 19 3 1250

1092.93 1527 % 135.0 |
1993.94 1.501 Y 140.0 |
1994-95 1.850 35 134.0

199596 1942 | 38 1510

1996-97 2200 44 140.0 i
1997-98 2.300 51 1560 |
1998-99 2.400 54 1640

Kaynak: Anooim 1999

Antalya ili, kesme gigek ihracatinda iilkede 6nde gelen iller arasindadir.

Nitekim

99 yilinda yapilan ihracatm % 80°i Antalya ilinden yapilmistir (Anonim 2003-b).

me Cicek ihracatcilar Birligi’nin pay1 ¢ok fazladir.

“Inun  gerceklesmesinde dig pazar organizasyonunu saglamasi nedeniyle Antalya

ihracatg:x Birlikleri T.C. Bagbakanlik D1 Ticaret Miistesarlifr’na bagh kuruluslar

“P:'Tﬁrkiye’de 13 adet Ihracatg: Birligi Genel Sekreterligi ve genel sekreterlipe bagh

et ihracatg birl

30
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1968 yilnda kurulan Antalya fhracatgilar Birligi’nin biinyesinde i adet ihracatg:
figi bulunmaktadn, Bunlar; Antalya Tekstil ve Hammaddeleri Thracatrlar Birligi,
ya Yag Meyve ve Sebze Ihracatgilar Birligi ve Antalya Kesme Cigek Ihracatgifar
fligi’dir.

Antalya Kesme Cigek Ihracatgilar Birligi daha Onceleri Antalya Yag Meyve ve
cbze Ihracatgilar Birlifi biinyesinde faaliyet gdsterirken 1999 yilmda tek bagma
alaninda faaliyet gbstermeye baglamigtir. Giiniimiizde de Antalya ihracatcilar Birligi
it yesinde faaliyetierine devam etmektedir.

Cizelge 4.9. Antalya Kesme Cigek Thracatilar Birligine kayth ihracatg
firmalaimm illere gore dagtlum (adet, %)

iller hracatr Firma Sayist Pay
(Adet) (%)
Antalj;: 70 55,5 )
Tzmir 18 14,3
[ Istanbul 11 8,7
Yalova 6 s
Mugla 5 3,9
Adana 3 2,4
Manisa e 3 2,4
Trabzon 2-- ) i 1,6
Ankara 2 1,6 B
fgel 1 Y N
Denizli o ----1 0,8
{Jsak 1 1 B 0,8
- Kocaeli ] 0,8
Bursa ) 1 - 0,8 B
Giresun h - 1 R
B Toplam 123 100.0

Kaynak: Anonim 2002
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. Antalya Kesme Cigek ihracatgilar Birligi’ne kayith 123 adet kesme gigek ihracat
apan firma kayithdir, Bu ihracatgr firmalardan 70 adedi (% 55,5) Antalya ilinde
ulunmakta olup Izmir’de 18 adet ve istanbul’da ise 11 adet ihracatgi firma faaliyet
qstermektedir (Cizelge 4.9).

Antalya ihracatgtlar Birligi’nin kayitlarma gére 2001 ve 2002 yih ibracat degerleri
lzelge 4.10’da incelenmistir. Buna gore birlikten 2001 yilinda yaklagik 130 milyon
D $'lik ihracat yapilmug olup bu ihracatm Ggte ikisi (% 67,3) tanm firlinleri
acatidir. Bu oran tarmm Antalya ekonomisindeki dnemini gdstermektedir. Belirtilen
“oran sadece tarm {iriinleri ihracatin; kapsamakta olup tarmma dayal sanayi iiriinleri
.:f-'ihranat1 da bu degere eklendigin de toplam ihracat igindeki tarim kaynakh pay % 92,4’¢
:'=-'ula$maktad1r. Antalya Thracatilar Birligi’nin 2002 yilinda toplam ihracati ise bir 6nceki
ila gbre % 23 artarak yaklagtk 160 milyon ABD $’na ulasnugtir. Ayni dénem
cerisinde ise kesme gicek ihracat1 % 39 artarak yaklagik 20 milyon ABD $’mu
 gegmistir.
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Kesme gicek ihracat1 2001-2002 willar: arasmda % 39 oraninda artarken idplaxﬁ%. S

ihracat % 23 artrmigter. Kesme ¢igek ihracati 2001 yihnda toplam tactm Girlinleri ihracats -
icerisinde % 17 pay alirken 2002 yilinda bu pay % 21,4°¢ ¢ikmugtir, Ayrica 2001
yihinda toplam ihracat igerisinde kesme ¢icek ibracatiun pay: % 11,4 iken 2002 yilinda
bu oran % 12,9°a kadar yiikselmistir (Anonim 2003-b).

Antalya Kesme Cigek ihracatgilar Birligi*nin 2002 yih kayitlarma gdre birligin
tirler itibariyle gerceklestirmis oldufu ihracat miktar ve degerleri Cizelge 4.11'de
verilmigtir. Buna gbre 1999 yilinda yaklagik 119 milyon dal kesme ¢igek ihrag eden
birlik 2002 yilmda ihracatint % 57,2 arttrrarak yaklagik 187 milyon dal’a gikarmigtir.
Aym dénem igerisinde karanfil ihracan % 57,4’lik artigla en gnemli ihrag edilen tiir
olarak gotiilmektedir. Karanfil ibracatmm 1990°ht yillarn baginda % 90’larda olan
 agwh sonraki yillarda daha da artmugtir (IGEME 2003). Nitekim 2002 yrhinda toplam
kesme gigek thracatinin % 91,9’unu karanfil olugturmaktadir.

Cizelge 411, Tiirkiye kesme gigek ihracat miktar ve degerleri (2002)

Kesme ¢igek ve tiirleri Miktar. Deger

(dal adeti) (FOB ABD $)
Karanfil 181 275 190 10003 430 ]
Gil o 1755 130 176660
Krizantem | 1374 384
odide 190231 ) 0358
Glaydl 17 820 1496
Taze Ohnay;; Kesme Cigekler 670 372 114 711
Diger Taze Kesme Cigekler 3 407 930 323 086 i
Kesme Cicek Toplam: 187350 647 10 632 565

Kaynak: Anonim 2003-b

Ayrica 1990 yillarinda baglayan ve giiniimiizde de devam eden ve basta Rusya
olmak iizere eski Dogu Blogu iilkelerine bavul ticareti olarak isimlendirilen yolla ayrica
siir ticareti ile Snemli miktarlarda kesme gicek ihrag edildigi bilinmektedir. fhrag




edilen bu Urlinler kayit diginda kalmakta olup bu yolla ihrag edilen lriinlerin deger ve
miktarlar: bilinmemektedir.

Titkiye kesme gicek ihracatinda 1997 yili verilerine gbre Ingiltere % 68,3,
Hollanda % 15,5, Japonya % 7,1 pay aliken 1999 yilmnda % 61,7lik pay ile
"tﬁgihere’nin payt azalmig olup Ingiltere’yi % 16,9 pay ile Hollanda iziemektedir
(IGEN[E 2003).

Amtalya Kesme Cigek ihracatcstan Birlii’nin son ii¢ yillik kesme gigek ihracat
verileri Cizelge 4.12°de verilmigtir, Ingiltere miktar bazmda ki 2001-2002 yillari
Tiirkiye toplam ihracatmin yaklasik yarisim alirken, Hollanda 2000-2001 yillarinda %
30 pay almaktadir, Hollanda’mn 2002 yihinda payt % 20,9 olmustur. Deffer bazinda ki
jhracatta ise Ingiltere’nin Tiizkiye toplam kesme ¢igek ihracat: igerisindeki pay: %

30’lar dolaymda olup Ingiltere’yi Hollanda takip etmektedir.

Ingiltere'nin Tiirkiye kesme gicek ihracat: igerisinde aldii bu paym baglhca
nedenleri arasmda; Ingiltere'de kisi bagma kesme gicek tilketiminin dier Avrupa
lkelerine gire diisiik olmas:, tiketici tercihlerinin Tlrkiye’de tretilen tlirlere uygun
olmas1 ve Tickiye sartlarinda (Ozellikle de Amtalya'da) dretimin st kontrolii
yapimaksizin - gerceklestirilebilen sprey karanfil ydniinde yofunlagmig olmast
lﬁﬁ[umnaktadﬂ'. Hollanda'ya yapilan ihracat, bu tilkenin sahip oldufu miikemmel
gitim af1 yamnda Tiirkiye’nin ihra¢ iiriinlerinin ditgiik fiyat bulmas: nedeniyle
istenilen seviyeye ulagamamaktadir, Tagima konusunda saglanan gelismeler Japonya'ya
Tiick cigekleri jhracatiny arttirnmg ve Japonya’nm Tiirkiye ihracatmda % 10 dolaymda
f'ﬁaY alarak iigiincii 6nemli {ilke konumuna gelmesini saglamgtir (Tiirkay 2000).
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; dévranma]ﬂf‘mdan dolay1 Ingiltere’ye yapilan kesme ¢icek ihracatina gire daha az R
catgt firma tarafindan tercih edilmektedir. Romanya’ya yapilan ihracat diizenli -
depildir ve bu pazardan ancak yilm belli giinleri igin ¢igek talep edilmektedir (Candemir

998).
-1.4.2. Dis ticaret politikalar, ibracat tegvikleri ve kesme cigek

Dig ticaret politikast bir iilkenin dig ekonomik iligkilerini diizenleyen
x.zlemlerdendir.‘ Daha genis tanunlamaya gore dig ticaret politikasi, bilangonun cari
glemler hesabmda ihracat ve ithalat kalemleri fizerindeki tiim hiikiimet faaliyetlerini
kapsayan bir esit ekonomi politikasidit (Karluk 1998).

Dis ticaret politikalarinm temel amaclar1 gunlardir;

Dig ddemeler dengesizligini gidermek
Dis rekabetten i¢ piyasay1 korumak
Ekonomik kalkmmay1 saflamak
Piyasa aksakliklarm: gidermek
Ekonominin liberallesmesini saglamak
Ekonormik istikrar: saglamak
Hazineye gelir saglamak

o & & * & o ¢+ o

Sosyal ve siyasal nedenlerdir.
Devletin dig ticarette miidahale igin kullandign geleneksel araglar glimriik

‘tarifeleridir. Ancak zamanla giimriik tarifelerinin etkisi azalmg bunun yerine ¢ok sayida
“yeni arag ve diizenlemeler ortaya giknugtir. Bunlar asagiida smiflanduilmagtir (Seyidoglu
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~{imriik tarifeleri

anfe dis1 araglar

. Miktar kasitlamalar

Tarife benzeri faktdrler
Gdoriinmez engeller
Goniilli ihracat kisitlamalars

Ihracatl dzendirmek

Bagh ticaret

' .'ﬁriinlerinde uygulanan dg ticaret politikalar1 genelde uygulanan dis ticaret
' kapsammda yer alan stratejilere gbre diizenlenmektedir. Ancak genel
| aralel bir takin ayr1 diizenlemeler de olabilmektedir. Tarim firtinleri dis
ikalarim di§ satim politikalar1 ve dig altm politikalar: olarak iki kisima ayrifir

emler

- Yasak ve On izinler

- Kayda Baglh Olma
Zotunlu Standartlar
Hayvan Saghk Sertifikasi
Bitki Orjin Sertifikast
Kota ve Tarife Kontenjan

Ihracat fadesi Yardimlar:
Diger Devlet Yardimlar
Ihracat Kredi Destegi

Vergi, Resim ve Harg Istisnas:
Ihracatta KDV istisnas:

- DEFIF Kesintileri
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Dis alim politika ve araclari ise;

»

¢ Onlemler

*  Giimriik Vergileri

* Kontrol Belgesi (Kalite/ Saglk - TKB)

* Kontrol Belgesi (Standart - DTM)

* Uygunluk Belgesi (Standart — TSE)

= (Gbzetim ve Koruma

* Kota ve Tarife Kontenjanlar1 olarak simiflandirilir,

Ihracatta uygulanan devlet yardunlar, dis ticaret politikalars igerisinde yer
almaktadu Tiwkiye’de tartm diriinlerine yonelik tegvikler, tarim iiriinlerinin ticaretini
u_l@]araram kurallara baglayan Dimya Ticaret Orgiliti (DTO) Tanm Anlagmasi
gercevesinde saglanmaktadir,

‘Her yil degisen ihracat rejimleri nedeniyle bazi ihracat tegviklerine son verilmigtir.
kiye 1985 yilinda Glimritk Tarifeleri Ticaret Genel Anlagmasi (GATT) ile saptanan
bvansiyonlarla ilgili kararlara uyacag konusunda taahhiitte bulunmugtur. Boylece
maddeden olugan ihracat siibvansiyonlarimn 10 yil iginde kademeli olarak yiriiriikten
ldmilmas: uygulamaya konmugtur. 1995 yilt Ocak aymda yeniden diizenlemeye
gidilerek ihracatin dogrudan parasal tegviklerle desteklenmesinden kagmilmigtr. Bu
asmda tarm iirlinlerinin ihracat: ile ilgili olarak ihracat iadesi yardimlar ve arastirma,

gelistirme yardimlariyla ilgili kararlar alinmigtir (Tufan vd. 1996),

. :Ihtacata uygulanan tegvikler; 8zel ihracat fonu (ihracat tegvik fonu), naviun primj
- yol primi), kurumlar vergisi istisnast, vergi resim ve harg istisnasy, giimrik vergisi
_. muaﬁyetl (glmriikk muafiyeti ithalat), konut fonu muafiveti seklinde devam

Genel olarak yatmimlara; yatwm indirimi, giimriik vergisi ve toplu konut fonu
nasx KDV istisnas, vergi-resim ve harg istisnasi, enerji destei, arsa tahsisi ve
mmm tesvik fonundan kredi tahsisi gibi tegvikler uygulanmaktadir.,
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- i Anlagmasi’mn ihracat siibvansiyonlaninin diizenlendigi V. Bélim

yai'mca iilkeler, anlagma ile uynmlu sitbvansiyon sajlama yiiktimliiligting

ygulanan y&ntem su gekildedir, Mahsup sisteminde firmalara nakit 8deme
makta, ihracate: birlikler tarafindan hesaplanarak Merkez Bankasma bildirilen
héaklanndan kurumlar vergisi, gelir vergisi, SSK primleri, haberlesme giderleri,
dpgalgaz giderlerinin mahsup edilmesi suretiyle ihracat jadesi yardimi
aktadir (DTM 2003).

Up sistemi gergevesinde iglenmis tarim firlinlerine saglanan ihracat iadesi

rani ise {irtinlin birim ihrag fiyatinm yaklagk % 3-9u diizeyinde



__:_yapmalarmm tesvik edilmesi amaciyla, ‘Ihracat Baglantuli Sozlesmeli Tarmsal
_ﬁ-jfjretimin. Desteklenmesi Uygulamasi” 26 Ocak 2001 tarih ve 242999 sayili Resmi
:__Gazete’de yaymlanan 2001/1 sayih Para-Kredi ve Koordinasyon Kurulu Tebligi

E_fkapsammda baslatiimug ve devam etmektedir,

Ayrica sbz konusu sistem gercevesinde kesme ¢igek, dondurulmug veya
kurutulmusg sebzeler, dondurulmus meyve ve sebze ile meyve ve sebze isleme sanayine
ayah gida maddelerinin ihracat baglantih tarmmsal firetim sdzlesmesi kapsammda temin
‘edilerek ihrag edilmeleri halinde meveut teblide yer alan ihracat iade miktarlars % 40
~ oraninda arttirtarak 6denmektedir.

Hesaplanacak % 40’lik artig tutannm % 80’1 {ireticiye nakit olarak ddenmekte,
% 20°si ise ihracatgt fima admna aginms olan mahsup hesaba alacak olarak
aydedilmektedit (IGEME 2002).

_ Thracata ydnelik devlet yardmmlarmm temel amaci, KOBI niteligindeki firmalat
bagta ohmak fizere, ihracatq1 firmalarm ihracata yonelik faaliyetlerini gerek {iretim
 gerekse pazarlama agamalarinda destekleyip, uluslararasi pazarlamada karsilagtikiari
sorunlarm giderilmesine yardime: olmak ve rekabet giicli kazanmalarina olanak
saglamaktir (IGEME 2003),

“[hracata Yonelik Deviet Yardimlar Kararr” kapsaminda 13 adet destek programi
uygulanmaktadir (IGEME 2003). Bunlar;

a. Arastirma Gelistirme (AR-GE) Yardunlan: Sanayi kuruluglarinm, yeni bir
firiin iiretilmesi, tiriin kalitesi veya standardmm yikseltilmesi, maliyet digilriici ve
standart yiikseltici mahiyete yeni teknikler uygulanmasy, tiretimle ilgili olarak yeni bir
teknoloji gelistirilmesi veya yeni teknolojinin yurt kogullarma uynmu konusunda
bilimsel esaslara uygun ve arastuma geligiirme faaliyetlerinin her agamasini
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ecek mahiyette hazirlanacak galisma ve teknoloji uyarlamasma iligkin
' arm kargilanmasi amaciyla verilmektedir,

Uluslararast Nitelikteki Yurtici Ihtisas Fuarlanmn Desteklenmesi:
rast nitelikteki yurtici ihtisas fuarlarmm dig tamtiminm yapiimas:, uluslararass
katihmun artirilmasi amaciyla verilmektedir,

Yurtdiginda  Milki Veya Bireysel Diizeyde Gergeklestirilen Fuar
mlarmmn Desteklenmesi: Yurtdisma diizenlenecek fuar ve sergilere katilmmn
1 amactyla verilmektedir.

Cevre Maliyetlerinin Desteklenmesi: Kiigitk ve orta biiyiiklikteki isletmeler
OBI)lerin, Tiirk Standartlar: Enstitiisii (TSE) veya akredite edilmig kuruluglardan
1 kalite giivence sistemi (ISO 9000 serisi), ¢evre yOnetim sistemi belgeleri
150 14000 serisi) ve Avrupa Birligi tarafindan onaylanmms kuruluglardan
! CE igareti ile Dig Ticaret Miistegarlif tarafindan wygun goriilen uluslararas:

Pazar  Arastirmas Destefii  (Pazar Arastrmasi  Projelerinin
_enmesn) Yeni ihrag pazarlan yaratmak ve geleneksel pazarlarmmizda pazar
artirmak maksadiyla, KOBI/SDS/UD’iin sistematik y&ntemlerle yaptiklar: pazar
Jarmn tegvik edilmesi ve yaygmlagtinimas: amaciyla verilmektedir.

_Pm" Arastrmas: Destegi (KOBI’ler Arasinda Uluslararas: Isbirkigi
tleﬂnm Desteklenmesi): KOBIler aras: igbirlifi saglamaya ybnelik faaliyetlere
SC_IeSteklemek amaciyla verilmektedir.

Egitim Yardum: KOBI, Sektorel Dis Ticaret Sirketi (SDS) ile bu sirketlerin

lunan sirketlerin, miinhasiran dig ticaret konulu egitim faaliyetlerine iligkin
arm desteklenmesi amaciyla verilmektedit.
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fstihdam Yardumi: SD§ statiisiinii haiz sirketlerin miinhasyan dig ticarete
rini yiirGtmek tizere, konusunda tecriibeli ve yitksek Sgrenimli yonetici ve
istihdamunin saglanmas:,

Yurtdiginda Ofis Magaza Agma, Islebme ve Marka Tamtim
ctlerinin Desteklenmesi: Tiirkiye’de faaliyette bulunan sirketlerin yurtdist pazar

tyymalarmi ve diriinlerimizin tanitiminm yapilmasin: teminen yurtdigma girket

epo-magaza a¢ma, isletme ve tamtim giderlerinin karsilanmas: amaciyla

.Patent, Faydah Model Belgesi ve Endiistriyel Tasarim Harcamalarmn
te]déhmesi: Ihracat potansiyeli bulunan, teknoloji yogun yeniliklerin, yeni {irlinlerin

mlerin gelistirilmesinin desteklenmesi amaciyla verilmektedir,

Tirk Uriinlerinin  Yurtdiinda Markalagtrdmass, Tamtim  ve
ndurulmas: fle Tiirk Mal Imajimn Yerlestirilmesine Yonelik Faaliyetlerin
enmesi: Tirkiye’de kendi unvan vefveya markasiyla ticari ve/veya sinayi
tte bulunan sirketler ile SD$’nin uluslararast pazarda {iriinlerine Tiirk mal: imaj1
arka olugturmak amaciyla yurtdigma yapacaklart marka tescili dahil tanitim
urma ile Tirk mali imajnn yetlestirilmesine ySnelik faaliyetlerin dolayisiyla
zklan harcamalarin kargilanmas: amaciyla verilmektedir.

L Tirk Uriinlerinin  Yurtdgmda Markalastnlmass, Tamtim  ve
durulmas: fle Tiirk Mah imajimn Yerlestirilmesine Yonelik Faaliyetlerin
klenmesi  Hakknda 2000/3 Sayth Teblig Kapsaminda Turquality-Form
y Ibaresinin Kullandmlmasma Dair Teblig: Tiirk iiriinlerinin yurtdiginda
kal_aStmlmam, tanitim ve tutundurulmas: ile Tirk mali imajinm yerlestirilmesine
olarak, firmalarm firiinlerinin etiketinde, ambalajnda ve/veya dogrudan

erin izerinde Turquality-Form Turkey ibaresinin kullanduilmasidir.,

‘m. Tarmmsal Uriinlerde hracat adesi Yardmlan: Bazi tanmsal iriinlerin
i desteklenmesidir. Bu desteklemeden tarmsal firiinleri ihracatgr firmalar
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ektedﬂf- Genellikle yardmm kapsamna alman tarm firiinleri gunlardn-

tanmis, konserve edilmig baliklar, kilmes hayvanlarmm etleri, bal,
ikolata veya kakao iceren gida miistahzarlars, biskiiviler, goftetler,

dilen iirtinlerin ihracat miktarler1 ve dejierleri gbz Oniine almarak
'té_ﬂar, ihracatgilarin kamu kuruluglarma yapmis olduklar vergi, SSK
me ve enerji giderleri 8demelerden mahsup edilmektedir.

n destekleme programi yoktur. Ancak devlet genel olarak kiiglik ve orta
elere safladifin tegvik ve desteklerden kesme cicek ireticileri de
adir (Saymm vd. 2002).

deki kesme gigek {iretiminin bityiik cogunlugu sdzlesmeli yetistiricilikle
ilmektedir. Uretimin de dnemli bir boliimi ihrag edilmektedir. Dolayistyla
931__ lik  yetigtivicilik  “iretici-ihracatgr”  arasmdaki sbzlesmelerle
adir, Kesme gigekte dig satima yonelik devlet yardimlart ise dnceleri sadece
"féﬁlﬂlekteyken giiniimiizde hem freticiye hem de ihracatgiya devlet
erilmesini Ongdren yeni bir uygulamaya gidilmistin Bu uygulama
acatcilarm daha saghkl kayit sistemine almip izlenmesi amaci da
. Bunun yanunda gergek tiretim miktarimn belirlenmesi ve gergek firetici-
1ya tesvikin yonlendirilmesi yeni diizenlemenin diger amaglan arasidadu



sorlesmeli yetistiricilik uygulamas:
"i'I‘anmda sozlegmeli yetistiricilize genel bakis

iinyada, geligmis lilkelerde oldugu kadar gelismekte olan iilkelerde de genis bir

'.mekanizmalaxa ihtiya¢ vardir. Uretimi yapilan firtinler i¢in saglanan alim
i, 6zellikle pazar ekonomisi kogullarinda iiretici agismndan sbziesmeli tarimun ep
tavantajlarindan biridir (Ceylan 1998),

Ozlesmeli yetigtiricilik tarm sektSriinde Avrupa’da ve Kuzey Amerika’da
ve geligen tohumculuk sektdriine dayanmaktadir, Sézlesmeli tarim 29 Yy

na dogru Bati Avrupa, Kuzey Amerika ve Japonya’da gida sanayisinin keiik bir
1 halini almgtr.,

SOzlegmeli yetigtiricilik gesitli literatiirlerde farkh sekillerde tanimlanmaktadyy,
amma gore slizlesmeli tarm; tarimsal faaliyetlerin ticari 6zellik kazanmag, ve
S :iiirilnlerin islenerek tiiketiciye sunulmasmda piyasa ekonomilerinde ortaya ¢ikan
uygulamalardan birisi olarak tanmlanmaktadir {Rehber 1996-a). Diger bir
ise sbzlesmeli tarim; iireticiler ve diger firmalar arasinda sbzlit veya yaxy,
ergeklestirilen ve bir tarimsal driiniin firetim ve pazatlanmasi ile ilgili bir veya
fazla kogulu belirleyen anlagmalar geklinde tanimlanmaktadsr (Rehber 1996-b),
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Giiney Amerika, Afrika ve Dofu Asya’da bir ¢ok gelismekte olan iilkede
sozlegmeli tarim, tammin ve gda sanayinin itici gilicli olarak uygulanmaktadir,
Tiirkiye’de ise sbzlegmeli tanim uygulamalarimin baglangic: olarak, ilk seker fabrikasinin
kurulug yih olan 1926 yili kabul edilebilir. S8zlesmeli tarim, tohumculuk alaminda ve
52&1111{1&: 1960 sonrasi gida sanayinin gelismesine paralel olarak sebze meyve isleme
sanayi ve broiler iiretiminde Snemli 8lgiide yayginlik gostermektedir,

Ray (1963), s6zlesmeli tarmm dofuran nedenleri su sekilde siralamugtir;

a, Tiiketici pazarmdaki titketicinio daba bilingli hale gelmesi, olusan talebin
siirekli karstlanabilmesi, kalite ve istenilen miktarda liretim yapilabilmesi,

b. Yeni Gretim tekniklerinin uygulamaya hizli bir gekilde aktarsimasinm Snemii
yollarmdan birisi olmasi,

¢. Siirekli, istenilen miktar ve kalitede girdi saglanmasmin en etkin yollardan
birisi olmasz,

d. Soézlesmeli tarimla igletmelerin sermaye ve yonetim agisindan Snemli
ksikliklerinin giderilebilmesi,

Riskin azaltilmasi, maliyetin digtiriilmesi, yonetim seklinin iyilestirilmesi,
pazarlik glicii kazamlmas: gibi faktSrler olarak siralanmaktadir.,

Uretim yonetimi agisindan ele alindigmda sdzlesmeli tarmmun iki ana tipi
ulunmaktadlr. Bunlar smirli sdzlegme ve tam yetkili s6zlesmedir.

& Smurh Stzlesme (Limited Management Contracts): Cifici bir takim girdiler
31&rak stzlesme yapar, Burada 8deme garantisi yoktur. Cifigiler sadece aldign girdiler
nédeniyle bir iligki igine girer ve aldid: girdilerden dolay1 borgtan sorumludur. Diger
andan tam bir giivence tagmayan aim sdzlesmeleri de bu grupta sayan gériigler vardir.



giﬁ?min belirli nitelikte iirin igin bir pazar garantisi

s Zdesme (Full Management Contracts): Bu sekilde ¢ifici,

pir dretim miktar lizerinden sSzlesme yapar. Bu durumda
Jenen bir dizi kural: izlemek zorundadir, SSzlegmeyle ¢ifigi bir
ken ekonomik bir giivenceye de kavugmaktadir (Rehber 1998).

e:”'-rﬁ;kiye’deki uygulamalari konusunda yapilan arastirma ve
996.511 yillarda bir ivine kazanmigtir. Tiirkiye’de sdzlesmeli tarim
el -g'egnﬁﬁi ¢ok daha eski olmasina kargm bu alandaki ¢aligmalarm
belki de en Snemli gerekgesi, zel sektdriin ve gada sanayinin

'égtekleyici hiikiimet politikalarinin giderek ivme kazanmasidir

.ilik, iilkeler itibariyle degismekle birlikte hemen hemen her
bulmustur. Tirkiye’de sozlesmeli tiretim en yaygin olarak
sanayinde ve Ozellikle de konservecilicte domates igleme

; firetiminde sdzlesmeli yetistiricilik uygulamas:

e;_;éme cicek yetistiricilifinin gelismesinde, yeni ¢esitlerin iiretim

ik maﬁndaﬂ Ofrenilmesinde ve kiigiik isletmelerin etkin olarak

inda sdzlesmeli tarwmn Onemdi etkisi olmugtur (Candemir

d:s satima konu olan kesme ¢igek alicisi dig satimt yapan ihracate:
1 firmalar, sdzlesme sartnamesinde ireticiler ile birlikte firetim
alandan elde edilebilecek dal say1st miktarim belirler (Ornegin
5 bin adet dal ¢ikabilecegi hesaplanmasi). Sbzlegsme kapsaminda,
dan son dahn kesimine kadar toplanan {iriinlerin ihracatgi firmanin
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veya firmamn belirleyecegi alim merkezine belirtilen miktarda teslimi

Ja belirlenir. Sézlegme bu sartlar gergevesinde yapilmaktadar,

Tanmsal dretimlerin tfimii dogal sartlara bafimh oldugn igin soézlesme
esinde, dofal olaylardan (dolu, sel vb.) {iiiniin tamamen yada kismen zarar
“hali g6z dniinde bulundurulmustur. Buna gore iiretici tiretim ddneminde dogal
rdan etkilenirse, firmann {ireticiden tazminatla sorumlu tutulmayacag, sadece
ihracate: firma direticiye tiretim d8neminde ayni veya nakdi yardunda bulunmus ise
. yardimun buradan tahsil edilecegi kontratla belirlenmigtir.

Ayrxca kontratta tireticilerin talepleri de dikkate alnmustir. Ornegin, tireticilerin
n tazminat Sdemes isterneyecegi durumlar ortaya konulmugtur. Bunlar; sosyal
grev, lokavt vb.), firmalara ait isletmelerin SnemH bir teknik arza nedeniyle hig
faiﬁ-kapaSiteer caligmamas: veya ekonomik sartlar nedeniyle firmanm iflas
uretlm dénemi boyunca uygun sartlar olugmas: ile iiriin olgunlagmasi ve
, ulagim ve pazarlamada ulagilabilecek problemler gibi sartlarda ireticinin
 herhangi bir tazmiratta bulunamayaca: kontratta belirtilmistir.

unun Yam swa kontratta, sbzlesmeli yetistiricilik yapan iireticinin ihracatg:
taahhut ettigi dekardan elde edilecek miktardaki kesme gicefi teslim etmesinin
U oldugu, ireticinin yetigtirdigi triinii sdzlesmenin yiiriirlikte kaldih siire
] ihracatgr  firma digindaki  glincli  galuslare  satamayaca@i  veya
emeyecegz belirtilmigtir.

'yflf:a kontrat geregi iireticinin sbzlegme sartlarina uymamasi halinde cesitli
.'getirilmektedir Bu hiikiimlere gore; {iretici s6zlegmeli altmdan herhangi bir
VazSeGmes: halinde iiretici, sirketge verilen ayni ve nakdi 6deme tutarinca
Bankas; reeskont reisi ile birlikte sdzlesmenin kapsam igerisinde imzalannmg
'no le ddemeyi kabul ve taahhiit etmektedir. Bono tutar, treticinin almmg
a“d‘m miktarinm % 100°ii cezai sart olarak uygulanmaktadir.
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metot kismmda da belirtildigi gibi iki asamali olarak
_@ek*ihracat yapan firmalar ve bu firmalarla ihracata
psaxﬁinda sozlesmeli yetistiricilik yapan kesme gigek
Stll‘ Bu nedenle aragtirma bulgulann iki kisimda
atg;;ﬁrmalar ile yaptlan gSriigmelerden elde edilen veriler,

ticilerinden elde edilen verilerdir.

___l_lglli'bulgular

sme Cigek Thracatgilar Birligi 2002 yili verilerine gore
1h_1‘facat1 yapan firma bulunmaktadir. Kesme cigek ihracatt
talya Kesme Cigek ihracatcilar Birligi’ne kayith olup
e bulunan jhracat¢a firma sayisi ise 70 adettir. Metot

Firma Sayis1 Oran
(adet) (%)
35 53,8
30 46,2

65 100,0




omn firetim hem de ihracat yapan firmalarm {iretim alanlart sahil kesimi deve

‘kesimlerinde de iiretime baglanomgtir. Ancak yayla kesiminde yapilan tiretim
Jk atanda yaptlan yetistiricilikle sl kalmaktadir,

'ﬁaé cigek ihracatgi firmalarm sayis, kurulduklan 1985 yilindan bu yana
evam etmektedir. Aragtirma kapsaminda bulunan ihracatgt firmalatm % 46,1’
icek ihracatinn 4-6 yildw, % 23,1’ 7-9 yidir, % 10,8 ise 10 yildan fazlad
196k jhracat: yaptiklaring belirtmigtir, Firmalardan 13 adedinin ise ihracata yeni
. oldugu goriilméistiir (Cizelge 4.14). Ancak burada 1-3 yildir ihracat yapan
i_._"':"-lsahiplerinin bir ¢opu, firma olarak yeni olmalarmna kargin kesme gigek
da. tecriibeli olduklarin, diger ihracatgt firma bilnyesinde galigarak deneyim
Jdarmu ve daha sonra bu firmalardan aynilarak kendi firmalarim kurduklarint

(izeige 4.14. Firmalarin kesme cigek ihracat yaptiklan yid sayisma

gore durumlari

ihracat Yapilan Firma Says: Oran

Yt Sayist (adet) (%o)
1- ;—----- 13 20,0
4-6 30 61 |
7-9 15 k1
10 + 7 10,8
Toplam 65 100,0 -

a;""":_’_ﬂfl?ﬂalar, ihracatm yanmnda kendileri de kesme gigek tiretimi yapmaktadir.
6’““3‘“13 yapilan firmalarin % 16,9u kendilerinin iizettigi, % 47,7’si ihracata
etim yapan {ireticilerden aldiklar: ve % 35,4°@ ise hem kendi firetimleri hem
ata yonelik kesme gigek iireten diger iireticilerden aldiklan {ir(inil ihrag ettikleri
i (Cizelge 4.15).
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izelge 4.15. F irmalarm kesme ¢igek temin yollan

Uraniin Al Kaynags Fhm St,),y,s, (&a}n
;;-mger Ureticilerden ) a1 poge
Keondi Utetimi + Digier Urcticilerden 2 54 |
S:a‘éece Thracatgt Firmamn Kendi Urctimi ” o
Toplam ) pe 1000 o]

ihracatgr firmalarnn kendilerinin iiretim yapmalarmm baglica nedeni, istedikleri
anda kaliteli ve yeter miktarda iiriin bulamamalardir.

Cizelge 4.16. Firmalarm diizenli ihracat yapma durumu

Diizenli Thracat Firma Says: Oran
Duruma {adet) (%)
Evet 58 89,2
| Hayxr 7 " 10,8
Toplam- 65 _10{3,0

Bunun nedeni olarak firmalarin ihracatta genelde tek pazara bagimli olmasi

getirmektedir. Ihracatta tek pazara bagimli olmamn dezavantajlarmdan birisi de belirli
nemlerde (Gzellikle de Gretimden sonraki ddnemlerde) piyasada arz fazhifin
Yasanmasidir. Nitekim ihracatg: firmalar, piyasada iiriin birikinesi nedeniyle @iriinlerini
Pfizarlayamadﬂdamn ve meveut hedef pazarm isteklerine g@re {riinleri hazirladiklar:
igin farkls pazarlara giremediklerini ve bu nedenle cesitli sorunlarla karsilastiklarin
belirtmiglerdir.
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Cizelge 4.18, Firmalam iireticilerle ¢ok ytlik alim

baglantis: yapma durumu
Baglanti Yapma Firma Sayis1 Oran
Durumu (adet) (%)
Evet “ 42 64,6
Hayw 23 354
Toplam 65 1000 |

Aragtirma  kapsamindaki ihracatgr firmalar kesme gigek {ireticilerine triin
dellerini degisik zamanlarda verdiklerini belirtmistir. Ozellikle firmalarm % 79,6si
iiriin bedellerini 1-2 ay icerisinde fireticiye dderken, % 16,8’i bu soruya herhangi bir
_‘)ap vermemistir (Cizelge 4.19). Cevap alinamayan firmalar, aynt zamanda liretici-
ihracatg firmalar olup bunlar sadece kendi iirettikleri kesme ¢igekleri thrag etmekte ve
iwreticilerden friin almamakiadr, {hracates firmalarin bilyiik gogunlugu, iireticilere firiin
dellerini ge¢ verme nedenlerinin baginda yurtdisindan para transferinin gecikmesini
gOstermistir,

Cizelge 4.19, Firmalarn ﬁrctibiyc iiriin bedelerini Sdeme zamanlari

Odeme Zamam Fir?:dg:)lym (z;tl)n

1-2 Ay Sonra N 43 79,6
-_U'tetim Sezonu Sor;unda 7_ 1 3,0“—"-

Degigiyor Ty T 37

Pegin o 2 37
M"l;oplam 54 "'._100,0 ------

ihracata yonelik iiretim yapan ireticilerinden @irin alan ihracatgi firmalarm
tamarumin, firiinlerini aldiklan iireticilere ayni ve nakdi yardumlarda bulunduklart
‘Saptanmugter. Firmalarin yapmus olduklart yardmlar ise genellikle {iretimin devamimn:
saflamaya yonelik (fide, giibre, ilag temininde senet imzalama, ambalaj malzemesi vb.)
yardunlardir,
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ihracate: firmalatm {iriin abmlarnda kargtlagtiklars en Snemlbi sorunlar; yeterh
kalitede ve miktarda {iriin temin edememe ile istenilen agim formunun {ireticiler
tarafindan bilinememesidir, Nitekim ihracatg1 firmalar farkli dilkelere farkl tiirlerde
kesme cicek ibrag etmektedir. Ihtag yapilan iilkelerin istekleri farkli olmaktadur.
Ornegin Rusya’ya ihra¢ edilen kesme gigeklerin agim formu ile Ingiltere veya
Japonya’ya génderilen tiriinlerdeki agim formlars farkh olabilmektedir.

Firmalar, ihracata yonelik kesme gigek iireten iireticilerden aldiklar1 driinlerin
alimlarinda gesitli sorunlarla karsifagtiklarm: belirtmiglerdir. Belirtilen bu sorunlarin en
snemlisi {ireticilerin ihracata uygun kalitede istenen standartlarda (riin iiretememeleri
(% 67,8), ireticilerce paketlemenin iyi yapilamamast (% 22,3) ve bundan dolay:
firiinlerin hem gdriiniiglerinin hem de kalitelerinin diistiigi diliincesi gelmektedir
(Cizelge 4.20).

Cizelge 4.20. Firmalarmn fireticilerden iiriin almlarmda kargilagtiklan baghica sorunlar

Bashca Sorunlar I"il‘tazzl Sgy;sn C(t‘;na)n

Kalite standardinm olmamast 40 o 67,8

Paketlemenin iyi—y:pllmal;;sx 13 B 22,3

Istenilen miktarda liriin alinamamasi o 4 o i 6,;—“-

Parasal sorunlar h ) _2 54 |
i Toplam | - 59 N 1(;0,0

4.2.1.3. Uretici-ihracatq firmalann iiretim bilgileri

Arastrma  kapsamindaki 65 ihracatqr firmadan 35 adeti thracatgi-iiretici
konumunda olduklar: dnceden belirtilmisti, Bu firmalar, dier Greticilerden aldiklar
firlinlerin yaninda kendi iirettikleri tiriinleri de ihrag etmektedir.

Goriigme yapilan {retici-ihracatgt firmalann kesme gigek {iretimi yaptiklar1
Srtilalt alantarda genelde genis ve modern tekniklerin kullanildig goriilmigtiir. Nitekim
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i dekar ve daha fazla araziye sahip firma sayis1 toplam iiretici-ihracater firmamn
aklagik dortte Giglinii (% 74,3) olusturmaktadu (Cizelge 4.21).

Cizelge 4.21. Uretici-thracatg: firmalarm kesme gigek
firetimi alani genigliklerine gore durumlati (dekar)

Uretim Alam Firma Sayis: Oran
Geniglikleri (da) (adet) (%)
5-10 4 11,4
11-20 2 5,7
2130 | 3 8,6
31-50 10 28,6
5180 6 17,1
81+ o 10 28,6
Toplam B 35 o 160,0

Uretici-ihracate firmalar, 6zellikle plastik seralarda cesitli tiirlerde kesme gicek
iiretmektedir. Uretici-ihracatg1 firmalarin tamamu sprey karanfil iiretirken, ayni zamanda
% 71,40 standart karanfil, % 28,6’s1 gerbera ve % 14,3’i gypsophila {iretmektedir
(Cizelge 4.22).

Cizelge 4.22, Uretici-ihracatct fismalarm divettikleri kesme ¢igek tirleri

Kesme Cicek Uretim Yapan _Toplam Firma*
Tiirleri Firma Sayis: (adet) I¢indeki Pay (%)
Sprey Karanfil 35 - 100,0
Standart Karanfil 25 71,4
G;rbera 10 28,6
Gypsohila 5 14,3

* Toplam {irctici-ihracates fioma sayist olan 35 adettic.

Firmalar kurulan pazar baglantilarina gire iiretim yapmaktadsrlar. Nitekim kendi

lretimini ger¢eklestiren iiretici-ihracatg firmalarmn tamanm, ihracata yonelik iiretimde
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I}lanlamaSI yaptiklarmi ve bunu da yapacaklari ihracat miktarina gbre
ediklerini belirtmigtir, 1997 yilinda yapilan bir cahiymada, ihracata yonelik kesme
ﬂretlml yapan ihracatgl firmalara {iretimlerinin hangi kriterlere gore yaptiklar
ugu_ﬂda, firmalarm % 40.4’{iniin verilen siparige gbre, % 59,6’simun da piyasa
erme dayanarak tiretimlerini ySnlendirdikleri cevabi alinmigtsr (Candemir 1998).

- Firmalarn kesme ¢icek smiflandirma bilgileri

Kesme gicek ihracatinda gesitli siniflandirma Slgiileri (boy, renk ve agim formlar)
Imaktadrr. Thracati yapildif ilkelerde smuflandirma istekleri farkl oldugu igin
. ¢1 firmalar Griinlerin simflandirmasma Snem vermektedir. Ornegin Japonya ve
-a’nm kesme gigek tiirlerinde renk, boy ve agim formu ile Hollanda ve Ingiltere’nin
¢igek tiirlerinin smiflanduma Szellikleri farklilk gdstermektedir. Bu nedenle
wcatt firmalar simflandirmays {ireticiye birakmayip bizzat (itlinlerin teslimat
Jerinde gerekli kontrolleri yapmaktadirlar,

. Firmalarm kesme ¢icek ambalajlama bilgileri

Ambalajlama kesme gicek ihracatmda gok Onemli olup tirden tiire ve {ilkeden
lkeye gdre degisiklikler gOstermektedir. Hassas ve dayamksiz bir iriln olan kesme
icek ambalajlamasmmn ok iyi yapiimas: gerekmektedir. Ambalajlamada yapilan ilk
'l_gfn sleevlemedir. Sleeve, kesme gigeklerin buket haline gelmesi igin kullamlan
néylondan yapilan ve koni geklinde olan ambalaj malzemesidir. Sleevlenen kesme
ekler degisik ebatlarda olan ambalaj kutularmna yerlestirilmektedir. Ambalaj kutular:
00x30 cm veya 100%40 c¢m ebatlarinda olup ihracat yapilacak olan iitkeye gore
sgisiklikler gdstermektedir,

* Ihracatta, simflandirma kadar ambalajlamanm da Snemi bulunmaktadir. Konuyla
':_gili olarak gorigme yapilan firmalarm % 83,1%i, ambalajlamay: kendilerinin yaptigini
belirtmigtir (Cizelge 4.23).




33 Kesme gicek ihracatinda firmalarm ambalaj yapma durumu

alajlamay’ Yapan Firma Sayis1 Oran
. (adet) (%)
gigek bretici 11 16,9

1 firma 54 g1
65 o 100,0

1 , gogunlukla ihracatg: firmalar tarafindan yapildig igin genelde
i_ gili sorunla kargilagiimamaktadir. Ancak yine de ihracatg: firmalarm
ambalajlama malzemesi ile ilgili sorun yasadiklarini, ambalajlanmiy ve
1 osuna konulan jhracata hazir kesme gigek ambalajlarmin, depodan
daymnkswlasugm belirtmisgtir. Bunun baglica nedeni olarak kullamlan

esinin bliylik bir ¢ogunlugunun kartondan olmasi gbsterilmigtir.

n: ihracatg1 firmalar, ambalajlamay: kendilerinin yapmasina kargmn,
nasmda triin kayiplar ile kargilagtiklarini ve bunun % 1-5 arasmda
gunu belirtmigtir,

larmm kesme cigek depolama bilgileri

_:193_1"‘3 depolama, iirfinlerin Groriinii uzatan Onemli bir pazarlama
olay bozulabilen bir tiriin olan kesme ¢i¢ek, kesiminden hemen sonra 6n
uygulamaya tabi tutulmaktadir. Nitekim yeni toplanan drinler
dnce depolanmakta ve &n sogutma ile iiriinlerin vazo Omiirleri
K@sme ¢icekte depolama, bazi 6zel giinlerde artan talebi karpilama ve
serlendirme agisindan biiytik Snem tasnaktadir (DPT 2000). Gorlisme
e fmlaﬂﬂ tamamu depolama iglemini sahip olduklan sofuk hava
apmaktadir. Anket sonuclarina gore, depolama iglemi tiirlere tiire

e genelde 2-10 gfin arasinda yapilmaktadar.
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Ayrica depolama srrasinda % 1-2 arasinda defisen oranda iiriin kaybinn oldugu

ilmigtir,
1.7. Firmalarmn kesme cicek ihracatinda kullandiklan ulagim araclan

Tasima pazarlamanm her asamasinda karsilagilan 6nemli bir hizmet olup tarimsal
rin genel dzellikleri nedeniyle gok nemfidir. Tanm driinlerinin bir kismu gibi
me gicek de kolay bozulabilen ve hassas lriindiir. Bu nedenle kesme cigek ihracatt
firmalar tasimacihfa 6zel 8nem vermektedir. Thracatq1 firmalar igin, secilecek
{iriindin ulagimina kadar tasimanin her asamasi ¢ok Snemlidir.

Aragtirma sonuglarma gore iiriin tagmmasmda ilk tercih edilen segenefie gdre
cater firmalarm; % 46,2’s: sogutmah TIR, % 6,1’i kargo ugaf, % 9,2’si gemi,
,8’1 hem sogutmah TIR hem de kargo ugadt kullamrken geriye kalan % 7,7°sl ise
sogutmali TIR hem de gemi kullandiklarms belirtmistir (Cizelge 4.24).

Cizelge 4.24. Firmalaym iiriin nakillerinde kultandiklar: araclar

Ik Tercih Edilen Nakil Firma Says: Oran
Araclan (adet) (%)
mg)gunnah TIR 30 45,é """"""""""
Sogutmal: TIR - Kargo Ugagi '2(; 30,8
Gemi 6 0.2
Sogutmah TIR - Gemi 5 7,7
Kargo Ugagi 4 6,1
Toplam ‘ “65 100,0

:Ihracatm yapildign {ilkkeye gore iiriin nakillerinde kullamlan vasitalar degisiklik
_ _rmektedir.. Nitekim Japonya’ya yapilan ihracatta kargo ugags kullamlirken daha
yerler olan ingiltere, Hollanda veya diger Avrupa iilkelerine gonderilen {iriinlerin
mmasmda genellikle sogutmah TIR kullamiimaktadr, Gemi tagunacilifi ise Rusya’ya
Pilan ihracatta tercih edilmektedir. Rusya’ya ihracat yapan firmalar, tiriinlerini ilk
sogutmah TIR ile Trabzon Limam’na gindermekte ve buradan gemilerle
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{ Liman’na gemilerle génderilmektedis. Rusya’ya yapilan ihracatin
o gu bu yolla yapilmasma karsm az diizeyde de olsa Hollanda iizerinden

yapllaﬂ kesme cigek ihracatmda kesme gigekler karton kutular icinde iilke
5 yada 10 daldan olusan demetler halinde kagida sanlarak ya da sleeve
) igine konularak gi)‘:iderilmektedir. Ayrica sofutmah araglarla yapilan
g,ekier igerisinde su bulunan plastik kovalarla kutulanmaktadir. Kutular
.rilarma uygun paketlerle araglara yiiklenmektedir (Yildrim 1997).

QIB tagimacihma alternatif olarak yapilan karayolu tasimacilig hem kalite
n kayiplarmm beraberinde getirmektedir. Toplam 6xorii 10-12 giin olan kesme
fiyiik bir bolimii karayolunda gecmekte, gigek tazeliini pazara ulagmadan
sktedir. Bunun sonucu olarak da pazarda fiyat dilsiisleri meydana gelmektedir,

rmalarnn kesme ¢icek tasumasinda karsilastikian sorunlar

sme yapilan ihracatci firmalarin tasgmacilikta karsilagtigt baghca sorunlar
25’te verilmigtir.

igc 4.25. Thracatg: firmalarm tagimacilik ile dgili baskica soruntart

uhada Kargilasilan Soruniar Fi"azcssym (z:z)n
sima iicretlerinin yiiksekligi 36 26,5
argo ugaiit teminimdeki zorluk 23 16,9
ifi'l_nleri zamardea gbndercmeme 18 13,2
Soputmal tir teminimdeki zorluk 17 12,5

Istenilen miktarda tiriin gnderememe 13 96
iT sogutma sistemlerini kapatilmasi 13 9,6
Giimritk girig vcrgjlc:inin pahali olmas: i 8,1
5 3.6

Toplam* 136 100,0

-* Birden fazla cevap verilmigtir.
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Firmalarnn, {iriinlerin tagmmasmda kargilastiklar: sorunlarin baginda tagima
seretlerinin yiiksekligi (% 26,5) en Snemli sorun olarak goriilmektedir. Bunun yamnda

lar kargo ucags temininde de zorluk (% 16,9) yesadiklanm, bundan dolay:
erini zamaninda gonderemediklerini (% 13,2) belirtmistir (Cizelge 4.25). Ozkan
(1997) tarafindan bdlgede ki ihracatctlarla yapilan bir galigmaya gore, ihracatg
karanﬁl masraflart igerisinde en bitylk payr (% 35) nakliye masrafi almaktadur,
Candemir’in (1998) yaptif: caligmaya gbre ise incelemeye ahnan ihracatg: firmalarin %
-Si,I’i tagtmanmn pahalt oldufunu ifade etmektedir. Firmalar a¢isindan, ihracat artigim
engelleyen ikinci Snemli faktdr de firetim maliyetlerinin yiiksek olmasdar.

Arastuma kapsaminda gbriigme yapilan firmalatin bilyitk bolimi (% 90,8)
devietin ihracatta uygulamug oldugu yol primi (navlun) desteginden yararlandiklarim
belirtmistir (Cizelge 4,26).

Cizelge 4.26. Firmalarm ihracatta yol primi (naviun) kullanma

durumu
Firma Sayrs: QOran
D YIS
Naviun Kotlamm Durumu (adet) %)
Evet 59 90,8
Hayir 6 9,2
Toplam 65 100,0

4.2.1.9. Firmalann kesme cicek ihracatinda yeni pazar arastirma durumu

Yeni pazar arayislarnda bulunmak, meveut pazarlars genigletmek ve biylece
ihracats ve ihracat gelirini arttwmak hiikiimetlerin dig ticaret politikalar1 hedefleri
icerisinde yer almaktadir. Bu nedenle {ilkeler, pazar arastmalar1 konusunda ¢egith
faaliyetler gerceklestirmekte ve buna yomelik destekleme politikalar: izlemektedir.
Tiirkiye’de de ihracat tegvikleri igerisinde “pazar aragtirmasi destegi” bir tesvik araci
olarak kullaniimaktadr.




Arastirma kapsamundaki 65 adet ihracatgt firmanmn % 92,3°4 yeni pazar arayiss
igerisinde bulunduklarni belirtitken, % 7,7°si yeni pazar arastrmas: yapmadiklarini
belirtmistir (Cizelge 4.27).

Cizelge 4.27. Fitmalarm dig pazarlara yonelik pazar

aragtirmasi yapma dutumu
Aragtirmast Firma Sayiss Oran
Yapma Durumu {adet) (%)
| Bvet 60 9,3
Hayr - 5 77
To;l:lm —(;-5_--_"““““ 100,0 N

Pazar aragtrmasi vapmayan firmalar mevcut pazarlarm taleplerini ancak
kargilayabildiklerini ve yeni pazara yetecek ihracat yapabilecek kapasitede
- olmadiklaruu dile getirmistir.

4.2.1.10. Firmalarm ihracatta yeni pazar arayisinda yardima kurulustar

ihracatg1 firmalara yeni pazar arayislarinda yardimci olan gesitli kurum ve
kuruluglar bulunmaktadir. Arastirmaya gore, ilk tercih edilen ve bagvuru kaynags olarak
gdriilen kurumlarin baginda Antalya Ihracatgilar Birligi % 44,6 ile ilk swada yer aluken
bunu % 20 ile firmalann yurtdigt temsilcilikleri, % 18,5 ile firmanm sahibi veya
pazarlamacisi ve % 16,9 ile thracat: Gelistirme Etiid Merkezi (IGEME) izlemektedir
(Cizelge 4.28).
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i lg e 4.28. Pazar arayiglarimda 11k tercih edilen yardime: kuruluslar

Firma Sayis: Oran

.:m-d_uncl Kurulaglar (adet) %)
Anta]yé fhracatgilar Birligi 29 44,6
1t dit temsiloitikleri 13 20.0
Fuma sahibi veya pazarlamaci 12 18,5
GEME 11 16,9
Toplam 65 100,0

1 Firmalanm hedef pazar bilgi kaynaklan

hracatg: firmalarn bidyik ¢ofuniugu dis pazarda yeni tilkelere ihracat yapma
1 :iﬁindedir'. Goriigme yapilan ibracatg: firmalar yeni pazarlan aragtirirken gegitli
kaynaklarindan potansiye! pazarlar hakkinda bilgiler almaktadir (Cizelge 4.29).

Cizelge 4.29. Firmalarm ilk tercih ettigi hedef pazar bilgi kaynaklar

fIk Tercih Edilen Bilgi Kaynaklart Fin;:; 3‘;”“‘ (z;?)..
 Yurt diss temsileitikleri tarafindan 25 379 |
 Firma sahibi tarafindan s 48

Firma paz-;tlamacml-taraﬁndan ) f 1 o 16 7

Antalya Thracatgilar Birligi tarafindan g 10,6

Toplam* 66 100,0

* Bir Itracat: Firma filadan cevap vermigtir

Firmalar dis pazar ile ilgili talepleri Cizelge 4.29°da belirtilen gegitli kaynaklardan
alimaktadir. Ancak firmalarm ik tercih ettikleri bilgi kaynaklan jse farkliilar
gGStemiektedlr Buna gbre firmalarin % 37,9°u kendi temsilcilikleri aracihiyla, % 34,8°i

kendi olanaklariyla, % 16,7’si kendi biinyelerinde calistirdiklary pazarlamacilar ve
‘Antalya Thracatgilar Birligi vastasyla dis piyasa hakkinda bilgi edinmekteditler
- (Cizelge 4.29). Antalya Ihracateilar Birligi bu yonde bir gok calisma yapraktadir. Birlik
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;12. Firmalarin dig pazar baglantist saflama durumlan

(izelge 4.30. Firmalann dig pazar baglantisimda dncelikle tercih cttigi kanallar

Aragtirma  bulgularina gbre ihbracatgi firmalar dig pazara yomelik ihracat
-'glantllarlm gesitli sekillerde yapmaktadir.

i: I1k tercih etme durumuna gére firmalarin % 35,4'4 ihracat baglantidarmm yurt dist
emsilcilikleriyle, % 23,1°i firmanin kendi pazarlamacisiyla, % 23,1’i ihracatin yapildig:
fkedeki ithalatcilarla ve % 18 Al ise Antalya Ihracatgilar Birlii vasitasiyla
sagladxklarml belirtmigtir (Cizelge 4.30). Firmalar yurtdlsmda vapifah uluslararasi

Oncelikli Dis Pazar Baglant: Kanallars F‘“(“a‘:lest;'y‘s‘ ‘2;,3“

Yurt digt temsilciliKleri tarafindan 23 354
Firma pazarlamacist taraﬁndan 15 W-MT’ZB,I

Ithalatg) tarafindan 15 31
' Antalya Thracatgilar Birligi tarafindan 2 184 |

Toplam* 66 w000 |

Bir limacatsa Finma iki cevap venmsistir.

Urumiari Cizelge 4.31°de verilmistir.

+2,1.13. Firmalarn ihracatta sorunla karsilagsma durumlan
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- Ihracatgr firmalar kesme ¢icek satigmnda ¢esitli sorunlarla karsi karsiya
ilmaktadir. ihracatg: firmalarm dis pazarda {iriin satiginda sorunla karsilagma



gbre gorusme yapilan firmalarin % 24,6°s: tirlinlerini satarken herhangi bir
cargtlagmadiklarms belirticken % 75.4°% gesitli sorunlarla karst karsiya

farmt pelirtmistir (Cizelge 4.31).

Cizelge 4.31. Firmalarmn iiriin satiginda sorunla kargilasma durumu

 Sorunia Kargilagma Firma Sayisi Oran
‘Durumu (adet) (%)

Evet 49 75,4

Hayr 16 24,6

PR ————— A - —

Toplam 65 100,0

_;'Arastlrma bulgularma gore sorun yagadiklarim belirten firmalarin % 32,7°si
v cana devlet tarafindan verilen herhangi bir destegi olmadifini, % 20,4°1 ihracat¢t
fmaiar arasinda rekabetin oldugunu bunun sonucu olarak da pazarda daha fazla pay
wak isteyen firmalanm hem fiyatlar: hem de kaliteyi dilstirdklerini, % 12,2'si ise
driinlerini satacak yeni pazar bulamadiklarm: en Snemli sorun olarak belirtmistir
Cizelge 4.32).

Cizelge 4.32. Firmalarin {iriin satigmnda kargilagtikiar: en 6nemli soruniar

Oncelikli Satiy Soruniar Fi";';:icstf;ym (z‘,'f/?)n
m]‘é)evlet destedi alamama 16 32,7
Flrmala: aras: rekabet B 10 20,4 T
Pazax buiamm 6 122
| Piyasada iiriin fazlalin B p ' 22
Bavul ticareti L 6 T 122
Giimriik vergilerinin yiiksekligi 5 103
Toptant 49 100,0

Ayrica ihracat¢: firmalar; bir gok firmanmn belirli pazarlara yogunlastignt bunun
sonucu olarak piyasada triin fazlahfmn olugtufunu ve Szelikle yeni pazar olarak
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sriflen (kesme gicek tiiketimi yitksek olan) eski dogu blogu filkelerine yapilan bavul
scaretinin kayit altmdaki dig satum zorlagtirdiin, bunun da firmalara sorun yarattigni
pelirtmigtir. Geriye kalan ihracatgilarm % 10,30 ise ibracat yapilen tilkelerin
! simrlarinda tirfinlere uyguladiklan gimrik girig vergilerinin yiiksek oldugunu ve ikili
. anlagmalarla bu sorunun ortadan kaldirilmasi gerektigini belirtmigtir (Cizelge 4.32).

4.2.1.14, Firmalarmn kesme ¢icek ihracat bilgileri

Kesme g¢icek ihracat: gesitli tilkelere yapimasina kargin genelde belirli {itkelerle

simirh kalmus ve pazar yeterince genigletilememistir,

Aragtirma kapsamindaki ihracatgi firmalar, en Opemb pazar olarak Avrupa
pazanm gdrmektedir. Son yillarda Rusya, Romanya, Ukrayna gibi iilkelere olan ihracat
hedeflenmis ve gerekli artig salantmgtar, Diger piyasalara gdre farkl yapiya sahip olan
bu iilkelere yapilan thracat yillar itibariyle artig eSilimindedir.

ingiltere, ihracatc1 firmalara gbre Tiirk kesme gicefinin temel pazaridir. Nitekim
Tiirkiye toplam kesme gigek ihracatinin % 50,4’u bu lilkkeye yapilmaktadr. Ingiltere’den
sonra ikinci 6nemli kesme ¢igek pazar: Hollanda (% 21,7)dw. Bu ilkede bulunan ve
diinya kesme ¢igek piyasasini temelini olugturan oksin, Hollanda’ya yapilan ihracatin
artmasmin temel nedenlerinden birisidir. Ingiltere ve Hollanda’yr Rusya (% 9,6),
Yunanistan (% 7,0) ve diger tilkeler izlemektedir (Cizelge 4.33).
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Cizelge 4.33. Kesme ¢igek ihracat: yapilan baghca lilkeler

Ditkeler Finae:l Sta)lylsl ?‘;:)n
Ingiltere 58 50,4
Hollanda 25 217
Rusya 11 9,6
Yunanistan 8 7,0
Japonya 5 4,3
Romanya - I 2—,6 ------------- |
Almanya | 3 2,6
Digiex o 2 1,7
Toplam* 115 100,0
* Birden fazla cevap verilmigtir

Ihracatta kargilagilan bir diger engel de iiriinlerin iilke girislerinde uyguladiklar:
tarife dist uygulamalardir, Tarife dig: engellerin en sik kullantlani ise teknik engellerdir.

Teknik engeller; bir liriinfin (veya {riinlerin) dretimi, dagmimi ve tilketiminin
peden oldufu dis etkenlerden kaynaklanan pazar bozukluklarmin diizenlenmesi
yoniinde alinan kararlar ve iiriiniin (veya triinlerin) pazarda satiga ¢ikmasms dilzenleyen
yénetmelik ve standartlarin tiimiidiic. Ozellikle son yillarda diinya pazarinda meydana
gelen biitiinlegme, daba dnce keskin bir gekilde ayrilan ulusal ve uluslararas: politikalar
arasindaki farkliliklar: ortadan kaldirmaya baglamistr. Gegmiste ulusal politikalar diger
tilkelere olan etkisine bakilmaksizn vatandaglarin  tercibleri ¢ergevesinde
sekillendirilmistir. Dinyadaki ticaret akigmin Onemli boyutlara ulagmasi, ulusal
politikalar arasindaki farklibklarin tekrar giindeme gelmesine neden olmugtur. Bunda
stkga kargilagilan teknik engellerin Snemli etkisi bulunmaktadir, Teknik engellerin bir
¢ok sektbrde var olmasina kargin 6zellikle stratejik kanunlari nedeniyle tarim ve gida
firlinlerinde daha yofiun olarak ortaya ¢ikmaktadir (Babadogan 2000).




4.2.1.15, Tiirkiye kesme cicek ihracatinda rakip iilkelerin durumu, saﬁs sekilleri ve
karsilagilan bashca sorunlar

Diy pazarda rekabet edilen dilkeler Akdeniz Bélgesi'nde Ispanya, fsrail ve Fagyy
ekvator kusaginda ise Kenya ve Kolombiya’dan olugmaktadir., Rakip tilkelerden Ispanyg ve
Fag’n Urlinleri, ucuz fiyatlarla deniz ve kara yolu tagimacih ile 2-3 giinde
ulagabilmektedir, Israil, gelismis kargo sistemi ve tegvikli nakliye fiyatlan ile Tig
firmalarina gére daha ucuz fiyatla gicegini tagitabilmektedir, Kolombiya ve kismen Kenyy
ise 1.500-2.000 metre yiikseklikte tirettigi yaz-kig degismeyen viiksek kaliteli gloeklor
sayesinde pahali nakliyeye karsm pazarda yerini koruyabilmektedir (Titiz vd 2000),
Aragtirma kapsaninda yer alan ihracatg: firmalar ise dus pazarda sadece birkag filkeyi takip
olarak gbrdiiklerini belirtmistir. Antalya Kesme Cicek Thracatgrdar Birlifi'nin g
ydlardaki ihracat rakamlarina gére Tiirkiye toplam kesme gigek thracatmmn 2000 yiipg,
% 68, 2001 yimda % 74’0 ve 2002 yiinda % 80" Avupa Birigi ikelope
yapilmaktadir. Bu oranlardan da anlagilacag: iizere Aviupa Birligi Tiirkiye’nin kesme giek
ihracatmda nemli bir yere sahiptir. Ispanya, Avrupa Birligi tiyesi ve kesme cloek
tretiminde diinyann Snemli tilketerinden birisidir. thracatgt firmalarn % 53,7’si Ispany'y
kesme gigek iiretiminde ve ihracatinda rakip iilke olarak girmektedir. Nitekim Ispanyy,
tagimacilifin ucuz oimasi yamnda Tinkiye pazarma giimritk vergisi Bdemeksizin iy
sunabilmesi nedeniyle dis pazardaki en Snemli rakip tilke olarak gordiiklerini belirtmigy,
Ispanya’dan sonra tarafindan Tiirkiye’ye rakip ikinci iilke olarak Kolombiya (% 4)
gorilmektedir (Candemir 1998).

Buna gore, Tiirk firmalarm % 79,44 kesme cicek piyasasinda Ispanys ve
Kolombiya’y: rakip gériitken, % 13,4°1i sadece Ispanya’yi ve % 3,6°s1 ise Hollandz'y,

rakip gérmektedir. Ayrica arastirma kapsammdaki 12 ihracatgr firma, yut gy

piyasasmda Tiirk firmalar1 arasinda da rekabetin cok fazla oldugunu ve bu nedenle g
birbirlerini rakip olarak gérdiiklerini belirtmistir (Cizelge 4.34),




Cizelge 4.34. Firmalara gbre kesme gigek ihracatinda Tiirkiye'ye
rakip goriilen filkeler

) " Firma Sayrs: Oran
Rakip Goritlen Ulkeler (adet) (%)

Ispanya ve Kolombiya 42 79,4
7 13,4

it e o e L i et

2 3,6

Diger Ulkeler 2 3,6

i ety ]

-4

Toplam 53 100,08

Ihracatgs firmalar, kesme ¢igekleri yurt diginda baglant: kurduklar: gesitli satig
noktalarina géndermektedir,

ihracatgt firmalarin bitylk cofunlugu (% 61,5) kesme gicegi yurtdigmdakd
toptanc1 ve komisyonculara satmaktadir. Firmalarin % 26,2’si ditek sahslara, % 10,87
kendi firmalarma ait ve yurtdiginda fasliyet gdsteren araci firmalara sati yaparken,
firmalarm % 1,5°i ise ithalatg1 baglantist ile ihracat yaptiklarmi belirtmistir. Ozeliikle
eski dogu blogtu iilkelerinden Rusya, Romanya gibi tilkelere yapilan ihracatta firmalarn
{irlinlerini genelde sahuslar aracihigryla thrag ettikleri saptanmugtir (Cizelge 4.35)-

Cizelge 4.35. Firmalann {iriin satig yerleri

Uriin Satip Yapilan Yerler

Yurtdigi Toptanc: veya Komisyoncu

Samslar
Aracs firmalar
fthalatc:

Toplam




Candemir (1998) tarafindan yapilan caligmada ihracatgr firmalarm % 257

g;@ekleri yurt digindaki toptanci-ithalatgilara satmakta iken % 69,6’s1 toptancilar
- acilifiyla pazarladiklarm: belirtmislerdir.

jhracate1 firmalar dig satimda cesitli sorunlarla kars1 karstya kalmakta olup bunlar
iylik oranda parasal konularla ilgilidir.

Gorilsme yapilan firmalarn yarnisma yakini (% 56,6) dig satimda karsilagtiklar: en
:6nemli sorunlarn satig sonrasi alacaklarmin geg Sdenmesini belirtirken % 34’ii para
‘transferindeki giiclikler ve ibracatm yapildifr arac1 kigi veya firmalarin  yiiksek
oranlarda komisyon almasmi en Snemli sorun olarak belittmistir, Firmalarm % 18,51
ise satig sonrasi herhangi bit sorunla karsilagmadiklarm ifade etmistir (Cizelge 4.36).

Cizclge 4.36. Firmalarm firin satisinda kargilagtiklan baghca sorunlar

Baglica Soruniar Firlz:i §t;);y15, (:; oa)n
I A oo odenmest | 30 566 -
para mansfarinde giglik " TR
—.-Iz(-)-;isyon yitkseklifi p - oa SO
M'.I'oplam 53 — 1000 ]

Aragtirma sonuglarma gore firmalar kesme cicek ibracatinda bagmndan bu yana
konsinye ihracat yoluyla satss yapmakta olup glinlimiizde de bu yonteme devam
edilmektedir.

Konsinye ihracat, kesin satig daha sonra yapimak lizere dig alicilara,
komisyonculara, ihracatin yurt digindaki sube temsilciliklerine mal gdnderilmesi
seklinde yamlan ihracat geklidir. Bu sistemin igleyigine gdre satiimak {izere gbnderilen

mallar1 teslim alan ilgili kisi ve kuruluglar mali rayi¢ degerinden satar, komisyon vb.
gideri satig gelirinden diiger ve kalan tutar: yetkili banka araciliftyla doviz cinsinden

ihracatctya gonderilir,




ye ihracatm cesitli Gzellikleri vardir, Tamamen giivene dayali bir ihracat

dir. Risk fazladir, Uriinlin satiginda  kesinlik yok iken firiinler
ei&edir. Urlin zararmdan ve her tlirli masraftan ihracatei firma sorumiudur,

?_;:ftﬁa;a:gl veya komisyoncu-tliccardan herhangi bir giivence alinmadan

satls seklinde piyasaya ilk defa giren ve tantiimak tizere gonderilen mallar ile
ibariyle ¢lirliyebilir ve bozulabilir mallari kapsar ($ahin 2002).

6. I"mnalann kesme cigek standartianyla ilgili bilgileri

':biinyada kesme ¢igekte uygulanan standartlar Kesme Cicek Standardizasyonu
_ ler Caligma Grubu, Avrupa’da ise Avrupa Ekonomik Komisyonu Dayamkstz
: ar Standardizasyonu Calisma Grubu tarafindan belirlenmektedir, Yine de kesme
thracatt yapilan her ilkenin isiemis oldufm standartlar farkliliklar
g_rébilmektedir. Firmalar iilkelerin istemis olduklart standartlar hakkinda bilgi sahibi

ve bu standartlara uygun iiriin dretilmesini ve thra¢ edilmesini saflamak

Tiirkiye’de kesme ¢igek i¢ piyasasma doniik hizmet veren Gretici, pazarlamact ve
__ cilarin en bityitk eksiklikleri standartlar konusunda yeterli bilgiye sahip olmamalari
bu konuya &zen gostermemeleridir. fhracata yénelik tiretim yapan igletmeler
6ze11ikle satigin  yapildifa iilke ve Avrupa Kesme Cigek Standartlarma uymaya
‘)ahsmaktadrr TSE tarafindan kasimpati, gill, karanfil ve glaydl gibi bazi kesme gigek
tilrleri igin standartlar belirlenmesine katgin bu standartlarin sayisy, giiniimiizde ulagilan
iirdn gesitlilifine uygun diizeyde degildir. Son yillarda kalite ve standartlar konusunda
yeterli titizligin gosterilmemesi nedeniyle ihracata yonelik iirfinlerin degerinin altnda
satidig: zamanlar da olmugtur (DPT 2000). Ancak genelde bu ydnde ciddi bir sorun
yasanmamaktadir.

Nitekim giriigme yaplan ihracatg: firmalarin tamamu, ihrag iilkelerin kesme

¢igekte istemis olduklar: standartlara uygun ihracat yaptklarim bildirmistir. Standartlar
hakkinda gerekli bilgilerin de ihracat yapilan kisi veya kurumlardan alindigi
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4.2.1.17. Firmalann stzlegsmeli yetistiricilik haklandaki bilgi diizeyleri

Son yillarda ibracata ySmelik kesme gigek tretiminde sézlesmeli yetigtiricilik
uygulamasi artrmstir,

Aragtrmanm yapildig: 2001 yihinda ibracatg: firmalarin % 16,9’y iireticilerle
“tarimsal iirlinlere ySnelik ihracat iadesi yardmlar” kapsammnda sbzlesmeli
yetigtiricilik yaptiklarint, buna kargihik firmalarin % 83,1inin ise s6z konusu kapsamda
sozlesmeli yetigtiricilik yapmadiklarim belirtmigtir (Cizelge 4.37).

Cizelge 4.37. Firmalarm ihracat iadesi kapsaminda sozlesmeli

yetistiricitik yapma dutumu
Stzlesme Yapma Firma Sayis: Oran
Durumu {adet) (%)
Evet 11 16,9
| Hayx s 83,1
" Toplanr 63 1000

Antalya Ibracatgilar Birligi’nin 2001 kayitlatna gore sdzlesmeli yetistiricilik
yapan firmalar ve stzlesmeli yetigtiricilik yaptiklar: dreticilerin sayis: Cizelge 4.38°de

verilmigtir,




Cizelge 4.38. Firmalarm stzlegmeli yetigtiricilik yaptiklar iiretici sayisi

——a
{adet)
1| Tan Tarim 26 38,1
| 2| FlashTarm 20 293
L«-B Sentar i 5 N 7.4
4 | Springficld 5 7.4
5 Bﬁyﬁcan- 4 5,9
" 6 | Yilmaz Tirk 3 4.4
7 | Florya 1 L5
8 | Akgil - 1 1,5
9 | Yiiksel o 1 1,5 |
10| Noya B 1 o - L5
11| Twa T 1,5
Toplam 68 100,0

Buna gire 11 ihracatg: firma 68 firetici ile “tarimsal iirlinlere yOnelik ihracat
iadesi yardimlary” kapsamunda sOzlesmell yetigtiricilik yaptiklarim belirtmigtir. Nitekim
birlikten alnan kayitlar da bunu dogrulamaktadir. Yapilan sbzlesmeler, yiirirliiliikteki
mevzuat ¢ergevesinde “yazili olarak™ gergeklestirilmistir, Sozlesme sartnamesi Antalya
ibracatgilar Birligi tarafindan hazirlanan sekle uygun olarak firmalar ile iireticilerin
isteklerine gore hazmlanmustir, Antalya Kesme Cicek fhracatgilar Birligi, sdzlegme
sartnamesinin hazirlanmasinda neml rol oynamigtir. Uygulamaya gore, fireticilerin
sayica bilyiik cogunlugu (% 67,4) 2 adet firmayla sbzlegme gergeklestirmistir.

Thracata y6nelik kesme ¢igek lireten ireticilerle yapilan sozlegmeli yetigtiricilik
sartmamesinin yazilt olarak hazirlanip ilgili mevzuat gergevesinde bir yasal zemine hem

ihracat¢mm hem de iireticinin haklarim giiven altina alinmasuu saglamagtir.

Thracatc: firmalarin % 81,8°i ihracat iadesine yonelik sdzlesmeli yetistiricilik
uygulamasna iligkin sarinamesi hazirlanmasinda ihracatg: birliklerinin rolii oldugunu
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 pelirtirken iki firma {hracatg: Birligi’nin roli olmasina kargin olmadigm belirtoisterdir
(Cizelge 4.39).

Cizelge 4 39. Firmalatin sdzlegme sartnamesinin hazirlanmasida
ihracatgt birliklerinin rolime yaklasimlarz

Yaklasumlar Firsaa Sayen Oran

Evet 9 81,8 J
Havyir 2 18,2 |
Toplam o 11 100,0

Thracatgt firmalara “Onceki yillarda sadece ihracatciya verilen iade yardumlars,
yeni uygulamayla dreticilere de verilmektedir, Bu konu hakkinda diigiinceleriniz
nelerdir?” seklinde sorulan soruya firmalar cegitli cevaplar vermigtir. Ornegin ihracatga
firmalara gbre, ihracatta iade yardumlani ihracata verilen bir destek olarak
goriilmektedir, Ayrica ihracatgi firmalar gibi Greticilerin de ihracata yonelik deviet
yardimlarindan  yararlandimimasin  fireticileri {iretime tesvik ederek Uretimde
devamlilig: saglayacafin gibi kaliteli {irin elde edilmesine de katlkl saglayacafi
dlisiincesiyle oldukga yararh oldugu belirtilmektedir.

4.2.1.18. Firmalarnn knrulmas: ditsiiniilen kesme ¢icek mezati konusundaki
diigiinceleri

Diinya kesme ¢igek pazarmm biiyiik bir bliimiinde s8z sahibi olan Hollanda’da
kesme ¢igek ticari faaliyetinin Onemli bSlimii oksin denilen yapida
gerceklestirilmektedir. Tiirkiye’de de son yillarda buna benzer bir yapiin uygulamaya
konulmas: diisiiniiimektedir. Hollanda’da baganiyla siirdiiriilen bdyle bir yapilanmanm,
{ilkenin kesme ¢igek ihracatim arttrracaBs gibi ihracat gelirlerinin de artigina neden
olabilecegi diisiiniilmektedir.

Konuyla ilgili olarak gdriigme yapilan ihracatg: firmalarin % 64,6’suun ihracat:
arttrmak igin dis satima ydnelik mezatlanmn kurulabilecegi distincesinde oldugu
goriilmektedir. Diger segeneklerin de kabul gdrmesine karsin ilk tercih edilen segenegin
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copunlukla mezatlar oldugu anlagiimaktadr. Ote yandan firmalarm % 27,7’si ise ilk
secenek olarak ihracatqi birliklerin yurtdiginda temsiiciklerinin kurulmas: ile ihracat
artismm  saglanabilecegi goriigiindedir, Geriye kalan firmalarin % 7,7°si ise aract
kurumlarin kurulmasi ile ihracatm arttmrilabilecegini ifade etmistir (Cizelge 4.40},

Cizelge 4.40. Firmalarin ihracat arttwma ile ilgili diigiinceleri

Ihracats Artirmada Oncelikle Diigiiniilen Firma Sayis: Oran

Secenekler (adet) ()

Dy satima yonelik mcz;t’-ml:u;ulma& o 42 64,6 B

fhracate: birliklerinin yurtdiss temsileilik agmast o 18 27,7

Aract kuramlarm kurshmas: 5 YR
---_'Eoplam o 65 100,06

Cizelge 4. 40°da belirtilen segeneklerden bagimsiz olarak sadece mezat kurulmas:
konusunda firmalarin goriiglerine bagvuruidugunda ise biraz daha farkli bir durum
ortaya gikmugtir, Buna gére firmalarm % 86,2’si ihracata yonelik bir mezatin kurulmas:
ihracatin artacafiim digiinmektedir. Ustelik ihracata yonelik uluslararas: bir mezatin
kurulmast sonucunda ihracatgt firmalara gbre, bazi avantajlar da beraberinde

gelebilecektir (Cizelge 4.41).

Cizelge 4.41. Firmalarm ihracata yonelik mezat kurulmas: konusundaki yaklagimlar

Mezat Kurulmasma Higkin Firma Sayis: Oran
Yaklagimlar (adet) (%)
| Evet | ] 56 86,2
| Hayw ) 9 13,8
w'i:bpiam 65 1nn,om

Buna gbre, ihracata ydnelik mezatin jhracat: artwacafimu diigiinen ihracatc
firmalarn (Cizelge 4.41- % 86,2) % 41,3’ mezat’m kurulmas: ile tagima masraflarinin
azalacagni, % 15°1 kesme ¢icek ihracatinda pazarlik giiciiniin artacagmi, % 10’u kesme
cigekte Tiirk markah tirtinlerin olacafim diigiinmektedir (Cizelge 4. 42).
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Cizelge 4.42. Firmalarin ihracata yonelik mezat ile ilgili diisiinceleri

Mezatla Saglanacak Olasi Avantajiar Fir‘:as:lst?'m (zor/oa)n
Tasima masranfu‘lazalacak 33 41,3 N
Diger 15 18,7
Ihtacatginin pazarhk giicii artacak o 12 15,0
Tiirk markal: {irtinler olacak 8 10,0
Yeni pazarlara girme olanagi saglanacak 6 - o 7,5
Uriinterde kalite ayrim: yapilabilecek 6 7.5

' Toplam* 80 160,0

+ Rirden fazda cevap veriloigtic

Kesme gigek ihracatinda kargilagilan ve maliyeti $nemli dilzeylerde olan tagima
mastaflarinin  azalmas: ihracatgr firmalar izerinde olumlu ydnde etkilere neden
olacaktwr. Firmalar ihracatta tasima masraflarmin azalmasiyla bu hizmete aywracagi
masraflar yatirima dontistiirebileceklerini belirtmistit.

Thracata yonelik kesme ¢igek mezatmn kurulmasindaki baglca amaglar;
firmalarin ihracata yonelik liriinlerini kolay satabildigi, kaliteli {iriinlere yiiksek bedelin
ddendigi, tasima sorunlarinm azaldig bir ortamun saglanmasidir, Uriinlerin sergilendigi
ihracata yonelik bir mezatin kurulmast ile bagta eski dogu blogu iilkelerinden gelen
alicilar olmak iizere diger alicilarin gelebildigi bir ortamun kurulmast ve liriinler
arasindaki rekabetin saglanmas: yamnda kaliteli tretimin de tegvik edilecegi bir
gergektir, Bunun yaninda {reticilerin de kaliteli iiretim yanmnda tiir cegitliligine de
yonelebilecegi beklenmektedir,

4.2.1.19, Kesme ¢igek ithracatinda Tirkiye’nin avantajlan

Firmalarin, kesme cigek ihracatina rakip tilkelere gore Tiurkiye igin avantajli
olarak gordiikleri unsurlar, Cizelge 4.43°de verilmistir.
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En 6nemli avantaja gbre yapilan tercihlerde, ihracatgt firmalarm % 41,51 igeilik
yonitnden, % 40’1 iklim agisindan, 9% 15,4'0i hedef pazara yakinlik ve geriye kalan %
3,1%i ise dBviz kuru bakimdan Tiirkiye’nin avantajli oldugunu belirtmistir. (Cizelge 4.
43).

Cizelge 4.43. Firmalarm kesme gigek fhracatmda Titrkiye igin avantajh

gordiikleri unsurlar
Bashea Avantajlar ™! Y
{seiligin ucuz olmasi 27 41,5
| klimin uygunlufu 26 o 40,0 1
Pazara yakmhk h 10 15,4
Doviz kuru ava;-rgj_lu—w 2 3,1
Toplam o 65 100,0 -

Ozellikle Avrupa piyasasinda Tiickiye’ye rakip olan Ispanya ve firetim hacmi son
yillarda artan {talya gibi tilkelerde isﬁilik masrafi tnem!i maliyet kalemlerinden birisi
olarak goriilmektedir. Tiirkiye’de de igeilik diger lilkelere oranla daha ucuz oldugu igin
thracatci firmalarla bu durum dneml bir avantaj olarak goriilmektedir.

Tiirkiye dSrt mevsimin bir anda yagandif: bir iklime sahip olup bir ¢ok bitki
tiiriiniin kolay yetigme ottami buldugu bir kugakta yer almaktadir, Bu nedenle iklim
gerek sebze-meyve ve gerekse siis bitkileri yetigtiriciliginde bitylk avantajlar
safilamaktadir. Nitekim ihracatgn firmalar da iklimi Tirkiye kesme gigek
yetigtiriciliginde bir avantaj olarak grmektedir.

4.2.1.20. Kesme cicek ihracatinda Tiirkiye’nin dezavaniajlan

Goriigme yapilan ihracatgi firmalarim, kesme ¢icek ihracatinda Tirkiye'nin
rakip oldugu iilkelere gdre dezavantajli olarak gordikleri konular Cizelge 4.44°de
verilmistir,
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Titrkiye’nin kesme gigek dig pazariu dezavantaj olarak goriilen konularm baginda

maliyetlerin yiksekligi gelmektedir. Ciink{l firmalarm % 39,6’s1en Snemli sorun olarak
bunu gdrmektedir, Firmalarm % 20,8, firmalar arasimda bilgi akigmin olmadifim ve
bunun sonuch olarak da giiven eksikliginin bulundugunu, % 18,9’u dretimin ihracatin
isteklerine uygun olarak yapimadifm ve {reticiler ile ihracatgilar arasmda
organizasyon yetersizligini, % 11,31 ise iirlin cegitlilifinin az olmasi nedeniyle ithalatg:
filkelerin istedifine uygun yeni gesit ve tiitlere gegilemedigini dncelikli sorun olarak
siralamaktadir (Cizelge 4.44).

Cizelge 4.44. Tirkiye nin kesme ¢igek thracatnda dezavantajh olarak goriilen konular

Dezavantaj Olarak Goriilen Konular Fing:lz;;ym ?;:l)n

Matiyetlerin yilksek olmas1 21 39,6 i

Firmalar aras: gitvenin olmalg;tm N 11 20,8

Utctimin organize olmamasi 10 i 18,9

Uriin gegitliliginin az olmas: 6 T 11,3
_—Dcvlet destefiinin az olmas: 5 9,4

Toplam T 53 i;)ﬁ,o

4.2,2. Ureticilerle ilgili bulgular

Aragtirma kapsamunda; jbracata yOnelik kesme gigek Gretimi yapan ihracatct
firmalar ile ihracata ybpelik deviet yardmnlart kapsammda stzlesmeli yetigtiricilik
anlagmast yapan ve ihracat iadesinden yatarlanan 68 fireticiyle de gesitli konulan
kapsayan grilgmeler yapilmig ve bunlarin sonuglary agagida verilmistir,

4.2.2.1. Yas durnmu

thracata yonelik kesme gigek fireten dreticilerin yaslar 25-34, 35-44, 45-54 ve 55
yas ve iistii olarak gruplandmilmgtir (Cizelge 4. 45).
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Buna gdre; iireticilerin % 44,1’i orta yay Gizeri olarak bilinen 45-54 yas grubu =
icerisinde yer almakta olup bunu 35-44 yag grubundaki (% 33,8) tireticiler idlemektedir, o

{hracata yonelik olarak iiretim yapan ve ihracat iadesinden yararlanan {ireticilerin
ortalama yagt ise 43,9 olarak bulunmustur.

Cizelge 4.45. Ureticilerin yas gruplar:

Yas Gruplan I"}ret(i::‘:mi1 ﬁS;«ylsx ?‘;Zl)n
25-34 8 11,8

----- 35-44 23 .‘ 33,8

i """45“54 30 441 _
55+ ) 7 10,3 i
Toplam ) 68 100,0 T

4.2.2.2, Egitim durumu
Goriigme yapilan {ireticilerin biiyik bir goguniugu (% 75) ilkégretimi bitirmigtir.
Ureticilerin % 41,2’si ilkokul, % 33,8° ise ortaokul mezunu olup bitlikte {iniversite

mezunu tiretici sayisi ise sadece 1°dir (Cizelge 4.46).

Cizelge 4.46. Ureticilerin egitim durumlar

Egitim Durumu ﬁreti:;cst;iylsn %;:)n
Okuz-yazar 2 2.9 -
Tikokul 28 41,2
Ortaoku} B 23 ) 338
Lise B 14 20,6
ﬁniversife 1 1,5
Top!amw 8 100,0
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4.2.2,3. Bilgi diizeyleri

Tiirkiye’de 2000 yilinda yapilan Tarim Saymmmda toplam tarim iletmesi say{si | :_'
yaklagik 4,1 milyon adet ve igletmelerin ortalama genislifgi ise 50 dekar dolayindadi
(DIE 2003).

Antalya ilinde ise yopun olarak sebze ve kesme gigek iiretimi Grtitaltnda
yapilmaktadir, Goriigme yapilan ireticilerin biiylik gogunlugu, firetimlerini smrh
alanlarda siirdiirmekte ve diisik gelir grubunda yer almaktadir. Thracata yonelik kesme
gicek {iretimi yapan igletmelerin ortalama isletme genislikleri 1,59 dekar olup 1 dekar ve
altindaki alanda firetim yapan iglemeler toplam iginde % 55,9°luk paya sahiptir. 2 dekar
veya buna yakin alanda kesme gicek iretimi yapan igletmelerin oramt % 32,4°tir
(Cizelge 4.47).

Cizelge 4.47. Ureticilesin kesme gigek tiretim alanlar: (dekar)

Uretim yapilan alan ﬁmt(i:; cst,;‘ yist (::}:)n
0,1~1 38 55,9

_-1,1 -2 ) -----.-.---.__;2—2 32,4

_._2,1 - e B 3‘5 _________
3,14 2 2,9
Toplam Y 000 |

Uteticiler esithi gigek tiitleri yetistirmekte olup buniardan en dnemlisi karanfildir.
Ureticilerin % 47,1'i sprey ve % 33,8°i standart karanfil yetistirmektedir. Gerbera
% 45,6 payla ihracata yonelik tiretimde en Snemli bir diger kesme ¢igek tiiritdiir.




Cizelge 4.48. glemetere gore yetistirilen kesme gigek tiirteri (adet, %) -

Tuicker | Toplam %:Le:tl)ne Saysss (z;oa)n
Sprey Karanil Y 47,1
Standart Karanfll 23 33,8
Gerbera Y 45,6
Gypsophilh; 4 5,9
s _ . s i
Kasmmpatt 4 B 5.9
Gl 1 TTTLs

4.2.2.4. Uretim deneyimleri

Kesme gicek tiretimi diger tarimsal faaliyetlerden farklt olarak daha fazla deneyim

ve tecriibe istemektedir. Urlin olarak gok hassas olan kesme gigepin (retim donemi
boyunca kontrol edilmesi gerekmektedir.

Goriigme yapilan ihracata ybnelik kesme gigek iiretimi yapan Gireticilerin % 55,9’u
4-6 yil, % 27,9u 7 veya daha fazla ve % 16,2’si ise 1-3 yil kesme ¢igek {iretimi
yaptiklarim belirtmigtir {Cizelge 4.49).

Cizelge 4.49. Kesme ¢igek tireticilerinin firctim deneyimleri (y1l)

Deneyim Yih Sayisy Ureti:(ii:;ms ! Cz:/:)n
13 1 16,2

46 38 559
7+ 19 21,9
Toplam 68 100,0

Ureticiler, ihracata yonelik iiretim yaptiklari igin, firetim asamasindan dnce {iretim

planiamas1 yaparak kesme gigek tirlerinl segmeli ve iretim bu gergevede yapiimaldur.
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Nitekim aragtirma kapsarmindaki {ireticilerin bityiik goguniugu (% 86,8), ihracata uygun
bir sekilde ve ihracatgi firmanmn isteklerine gOre iretim planiamast yapmaktadir,
Ureticilerin % 13,2’si ise tiretim planlamasma gereken Onermni vermemektedir (Cizelge

4, 50),

Cizelge 4.50. Ureticilerin iiretim planiamasi yapma durumu

Planlama Yapma Uretici Sayisi | Oran
Durumu (adet) (%)
| Planlama yapan : 59 " 86,8
Planlama yapmayan—m T 9 ) 13,2
Toplam 68 1T 100,0

4.2.2.5. Uriin smiffamasma ydnelik faaliyetler

Arastrma  kapsamindaki direticilerin tamamu {iriinferini  simflandirmaya tabi
tutuklatnt belirtmistir, Ihracatgy firmalara gre daha az siniflandirma dlgegi kullanan
iiretic}ler s;axﬂandlrmada fi¢ onemli kritere dikkat etmektedir. Bunlar; boy, renk ve
agim formu’dur,

Anket sonuglarma gbre tireticilerin % 26,5%1 triiniin rengine gore siniflandirma
yaparken, % 16,2’si rengine ve agim formuna, % 14,7°si ise boyuna, % 1_4,7’si agim
formuna ve % 14,7’si ise hem boyuna hem de agmm formuna gore simiflandirma
yapmaktadir (Cizelge 4. 51).
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Cizelge 4.51. Ureticilerin kesme gigek simiflandirma kriterleri

Kriterler ﬁm?:;;; yisi (z%n
Renk 8 26,5
Renk - Agim Formu 11 16,2
Boy 10 14,7
Ag¢im Formu 10 14,7
Boy - X;;-Foxmu ...... B 10 14,7
Boy - Renk 6 ) 8,8
Boy - Renk ~ Agim Formu 3 4.4
Toplam 68 1000

4.2.2.6. Ihracatgi firmalardan alinan hizmetler

Thracatgt firmalar, sdzlesmeli yetistiricilik yaptiklar: tireticiler firiinlin Gretiminden
satimina kadar gecen agsamada c¢esithi hizmetlerde bulunmaktadr,

Aragtirma kapsamunda yer alan iireticilere gbre, ihracatg: firmalarin kendilerine
verdikleri en onemli hizmetier iriin satisi ve girdi temininde saglanan kolayliktir.,
Ayrica lireticilerin % 35,3 ber iki hizmetten de yararlanmaktadw (Cizelge 4. 52).

Cizelge 4.52. Ureticilerin ihracatg: firmalardan aldiklar hizmetier

Ahnan Hizmetler ﬁmt(i:;;; yist (:g)n

Uriin satigt 2 61,8 o

Uriin sa;lsx ve girdi temini 24 “ 353

Girdifomini 2 2,9

Toplam 68 100,0 )
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4.2.2.7. thracate: firmalardan iiriin bedellerini alma zamanlar

gesitli zaman dilimleri icerisinde almaktadur.

Aragtirma kapsamundaki {ireticilerin firiin bedellerini alm zamam incelendiginde,
tireticilerin % 75’inin bir ay icerisinde diriin bedellerini alabildiklerini geriye kalan %
25’inin ise dretim dSnemi sonunda aldiklar gdriilmistiir (Cizelge 4.53). Ureticiler,
iretim dénemi boyunca ilag, giibre, fide gibi cegitli {iretim girdilerini ihracatg:
firmalardan aldiklars nakit para ile temin etmektedir. Bu nedenle iiriin bedelini alma
zamam: iireticiler i¢in biiyiik Snem tagmmaktadsr,

Cizelge 4.53. Ureticilerin ihracatgx firmalardan iiriin bedelini alma zamanlar

Siire I"Ir'eti:; f:)aylsl (Z();sn

_-—i;il" aydla o 51 o 75,0

Uretim dénemi sonun 17 25,0
..... l.i.‘;;;;;.______._....-__ =~ ioﬁ,u ]

4.2.2.8. Ihracate: firmalarla ilgili bilgi diizeyleri

Ihracata yonelik iiretim yapan kesme ¢igek treticileri, ihracatgs firmalaria siirekli
diyalog igetisindedir. Uriinlerin {iretiminden satisina kadarki gegen asamada bu durum
devam etmektedir. Ureticiler ihracatc: firmalar ile genellikle uzun yillari kapsayan alim
anlagmalari yapmamaktady.

Nitekim aragtirma kapsamundaki tireticilerin ihracatg! firmalarla ortalama olarak 2
yul siireyle anlagma yaptiklari ortaya gikmustsr. Ureticilerin yarismdan fazlas: (% 55,9)
iki yillik anlagma yaparken, % 27,9’unun 3 yillik veya daha fazla siireli anlagma
yaptiklar: saptanmist (Cizelge 4.54). Ureticiler ile ihracat¢1 firmalar arasinda daha




uzun seneler alm baglantiss kurmama nedenlerinin basinda tarimsal iiretimdek;

belirsizlige baglanmaktadrr,

Cizelge 4.54. Ureticilerin thracates firmalarla tiriin alum
konusunda yaptiklart anlagma siireleri (y1l)

Yi Uretici Sayisi Oran
(adet) ©h)

,1 e 1 16,2
__2. 38 55,9
__q?:.;-_«-—--—-—---~---—"‘ 19 27,9
Toplam 68 i

Yapilan arastumada ihracatta devlet yardimlart kapsammnda ihracat iadesi
uygulamasindan yararlanan tireticilerin dérte (il (% 76,5) ibracatgt firmalardan
memnun olduklariny, bunun yam sira iireticilerin % 23,5’ (16 adedi) ihracat¢ firmalar
ile sorun yagadiklaruu belirtmistir (Cizelge 4.55).

Cizelge 4.55, Kesme gigek {ireticilerin ihracatgr firmalardan memnuniuk

u

. Uretici Sayis: Oran
Memnuniyet Duruma (adet) (%)
Evet 52 76,5
Haymr 16 23,5
Toplam 68 100,0

Nitekim Brumfield vd (1998) tarafindan yapilan bir cahgmada da, sbzlesmeli
Uretim yapan fieticilerin % 70’ firmalarla yapilan sGzlesmelerden memnun
kalmadiklarm belirtmigtir.

Aragtirma sonuglarinda gbre ihracatg1 firmalardan memnun olmayan tireticilerin
cegitli sorunlarla karsﬂasﬁus oldufu anlagilmistir. Meveut sorunlarm en Snemlileri




olarak; firlin bedellerinin ge¢ alnmasi, iriin bedelinin belirlenmesinde firma ile
anlagamama ve firmalarm iiriin kalitesini befienmemesi gibi konular One ¢ikmugtir.
Bilindigi {izere iireticiler genelde iiretim agamasmnda mali sikintiss icersinde olmaktadir,
Uretimin baglamasindan itk {iriintin kesim agamasina kadar ki siiregte gesitli girdiler i¢in
masraflar yapiimaktadwr, ik kesimden sonra {iriin bedellerinin ireticiye geg Gdenmesi
durumunda iiretici zor durumda kalmaktadir. Bu nedenle dreticilerin en Gnemli
sorunlariun baginda iirtin bedellerinin geg Sdenme riski gelmektedir (Cizelge 4.56).

Cizelge 4.56. Kesme ¢igek tireticilerinin ihracatg: firmalarla tlgili sorunlar

One Cikan Sorunlar ﬁ'“(i:; cst;‘y's‘ ‘z:/:‘)“
Oriin bedellcrinin geg odenmesi | 11 69,2
Fiyatanlasmazll e | 2
Utiin kalitesini begenmeme i 7.7
Toplam 16 100,0

4.2.2.9. Sozlesmeli yetigtiricilik ve ihracat iadesi uygulamasi

Ihracat: firmalar ile sdzlesmeli yetigtiricilik yapan dreticiler, sdzlesmelerini,
Antalya [hracatgilar Birligi'nin yiiriirlililkieki mevzuatiar ¢ergevesinde hazulamig
olduu Smek sdzlesmeye gore yapmaktadilar, Ayrica Antalya Ibracatgilar Birligi,
szlesme kontratinda her iki tarafin da talepleri dahilinde kontrati degistirme olanag1
saglamaktadir,

Bu cergevede gbriigme yapilan ireticilerin tamam, sdzlegime sartlartn belirlerken,
hem kendilerinin hem de ihracatct firmanin gartlari ortak belirleyip hazirladiklatm ve
sdzlegmeyi yazilt olarak yaptiklarmu belirtmistir. Nitekim yapilan szlegmelerin yazili
olmasi, yardimdan yararlanmak igin dncelikli gart olarak ileri siiriilmektedir.

Ureticilerin % 85,3’iiniin hazirlanmig olan sdzlesmeli yetigtiricilik kontratindan

memnun olduklari ve % 14,7’sinin ise bundan memnun olmadiklar: goriilmigtir
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(Cizelge 4.57). Stzlesmeden memmnun olmayan fireticilerin tamamu ise kontrat
hazirlanitken ihracatgl firmanin daha etkin rol oynadiim ve 8zellikle fiyat konusunda
kendilerinin daha az stz sahibi olduklarmni belirtmistir, Bununla birlikte bu treticilerin
yapilan kontratla drettikleri iirlinleri satma giivencesi kazandiklan ve bundan da
memnun olduklat goriilmiigtiir,

Cizelge 4.57. Kesme gigek tireticiletinin sozlesme kontrati konusundaki

memnuniyet durumlar
Sodesmeden Memnunluk Uretici Sayiss Oran
Duromu (adet) (%)
Memnun 58 85,3 ]
Memnun degil H . 10 14,7
Toplam | 68 100,0

Ihracata ySnelik kesme gigek iiretimi yapan iireticilerin tamam s8zlegmeli
yetigtiriciligin kendilerine giivence sagladifm belirtmistir,

Giinlimilz kosullarmda pazarlama alaninda rekabet ¢ok siddetlidir. Bir firiint
satiga sunmak {iretmek kadar zordur. Diger bir ifadeyle iiretilen firiin igin pazar bulmak
ve ona uygun fiyat belirlemek cok Onemlidir. Sozlesmeli yetistiriciligin en Snemli
avantajlarindan biri olan lirline satiy garantisi verilmesi, kesme cicek firetiminde de
Onemlidir, Nitekim aragtyma kapsamindaki kesme ¢igek dreticilerinin % 83,8’i,
sbzlesmeli yetigtiricilik uygulamastnumn friinlerini satma garantisi sagladigin, % 16,2°si
ise Uirliniin iyi fiyattan satiimas: giivencesi sagladigim belirtmistir (Cizelge 4.58).

Cizelge 4.58. Ureticilere gre sozlesmenin sagladig: giivenceler

Giivence Selkillri Oretiet Sap Oran
Uriinii satma garantisi 57 83,8
Uriinii iyi fiyattan satma 11 16,2
Toplam 68 100,0




4.2.2.10. Ureticilerin sizlesme sartnamesinin hazirlanmasinda ihracatcs
birliklerinin rofii ile ilgili diigiinceleri

Ilgili yasalar gergevesinde hazrrlanan ve uygulamas: T.C. Bagbakanlk Dis Ticaret
Miistesarlii’'nca ihracatglar birliklerine birakilan sdzlesmeli yetistiricilik kontratt
konusunda kesme ¢igek direticilerinin diigtinceleri Cizelge 4.59°da verilmistir,

Buna gdre, ireticilerin % 76,5’i sdzlesme kontratinm hazrlanmasmda Antalya
Ihracatg1 Birligi’nin rolii olduguna, % 23,5%inin ise herhangi bir rolis bulunmadigma ve

kontrat1 ihracatgi firmalarin hazirladiklarina inanmaktadir (Cizelge 4.59).

Cizelge 4.59. Sozlesmenin hazulanmasmda ihracatgt birliklerinin roli

lizerine diretici goriisleri
A e oo . Uretici Sayist Oran
Uretici Giriisleri (adet) %)
Ihracatgs Birliginin rofii var 52 76,5
Thracatg: Birliginin rolit yok 16 23,5
Toplam _ 1 100,0

4.2.2.11. Stzlegmeli iireticilerin ihracat iadesi ile ilgili diisiinceleri

Thracata yonelik kesme gigek iiretimi yapan tireticilerin, thracatin geligtirilmesine
ybnelik devletin uygulamug oldugu “ihracata yonelik iade yardmmlar” ile ilgili
diiglinceleri Cizelge 4.60"da belirtilmistir,

Kesme ¢i¢ek iireticilerinin yané: ihracat iadesi yardimlarimin, {iretim déneminde
kendileri igin maddi destek sagladigmm zellikle de {iretim esnasmda kargilagtiklar girdi
temin etme sorunlarim azaltifm, % 48,5’i ayrica ihracata yonelik yapilan bu
yardimlarm {retimde kaliteyi artirici bir unsur oldugunu 6ncelikli yararlar arasinda
diigiinmektedirler (Cizelge 4.60).
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Kesme ¢igek sektbriinde mevcut olan kooperatifler ise satis agirlikli olarak ¢aligan
kooperatiflerdir.

Goriigme yapilan kesme gigek iireticilerinin % 48,5’i kendi faaliyet alanlarina
yonelik tarimsal amach kooperatif veya derneklere tiye olduklarmi belirtmistir (Cizelge
4.61). Genelde fireticilerin % 65,51 i¢ pazarda faaliyet gdsteren S.S. Flora Cigekgilik
Uretim ve Pazarlama Kooperatifi ile S.S. Cigek Uretim ve Pazarlama Kooperatifi’ne

iiyedir. Bunun yaninda Greticilerin % 80’1 ise Cigek Ureticileri Dernegi’ne kayithdir.

Cizelge 4.61. Ureticilerin kooperatiflere fiyelik durumu

Uyelik Darumu fim?:;g)aylsl (z;,:‘)n
Kooperatife tiye 33 - 48,5 )
Kooperatife liye degil 35 51,5

Toplam 68 100,0 N

Cigek Ureticileri Dernegi 1999 yilinda Antalya’da kurulmug olup dernegin amact,
kesme ¢igek dreticilerine, fretimde kullanacaklan girdi ve kredi alumnda kolaylik
saglamaktir. Dernek, ucuz girdi ve kredi safilamamin yamnda tiriin satisinda, firmalarin
belirlemig oldugﬁ' fiyatlar kargisinda {reticinin birlik olmasim saflamak amaciyla
kurulmugtur. Ancak ireticilerce dernefin daha ¢ok kredi sagilama hizmetinden
yararlaniimig diger hizmetlerden olan gitdi saglama ve dernek tarafindan belirlenen
kesme ¢igek satiy fiyatna bagl kalma hizmetlerinden genelde yararlantlmamustir. Bu
durum detnegin faaliyetinde aksakliklara neden olmus ve dernek kapanma sirecine

girmigtir.

Anket sonuglarma gore, kooperatif iiyesi olan kesme cigek iireticilerinin % 63,6°si
{iye olduklar: kooperatif veya dernegin girdi, kredi ve iiriin satis;, % 21,2°si sadece {iriin
satigl, % 15,2’si ise girdi ve kredi temini hizmetlerinden yaralandiklarim belirtmistir.
Ureticilerin genel yaklagimi kooperatif veya derneklerin satis hizmetlerinden
yararlanma y6niindedir (Cizelge 4.62).
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Cizelge 4.62. Ureticilerin kooperatif hizmetlerinden yararlanma

durumu
Hizmet Tiiri I"Ire?:; eSt;nylsl (()(;311
Pél;'gl,-Kr‘@dl ve Uriin Sang 21 63,6
Uriin satig1 7 21,2
-H(;n‘dx ve Kredi Temini 5 152 N
Toplam 33 100,0

Aragtirmadan elde edilen bulgulara gére iireticilerin % 88,2’si, {iriin satiginda veya
girdi temininde yararlanacaklar: bir kooperatif veya dernefiin kurulmasinin kendileri
igin faydali olacaklarina inanmaktadsr. Ancak bu ortak anlayisa kargin veya mevcut
kooperatiflerin faydali olacafma inanmalarma karsin ireticiler arasinda bGyle bir
birligin kurulmasmn giic oldugu da belirtitmektedir. Ayrica fireticilerin % 11,8%i ise
kooperatif benzeri &rgiitlenmenin yararh olmayacafim bireysel olarak daha etkili
olabilecegini ifade etmektedir (Cizelge 4.63).

Cizelge 4.63. Ureticilerin kooperatifierin gerekliligi konusundaki yaklagimlan

Yaklagimlar ﬁmt(l:écst;nyml %;:)n
mlzocperatiﬂer gereklidi; 60 T 88,2
Olmasa da ohar 8 11,8

' Toplam e 100,0




5. SONUC VE ONERILER

Diinyada ticari anlamda kesme ¢icek yetistiriciligi, 1945 yilindan sonra bir ¢ok
tilkede Onemli bir faaliyet haline gelmigtir. Diinyada 90°dan fazla ilkede kesme ¢igek
liretimi yapiimaktadir. En 8nerli tizetici iilkeler ise Kolombiya, Kenya, Israil, Italya,
Hollanda, Ekvator ve Zimbabwe’dir. Bunlardan Hollanda bilindigi {izere siis bitkileri

liretiminde ve ticaretinde Avrupa’nin ve diinyanin ent Snemli ilkelerinden birisidir.

Tiirkiye’de ticari anlamda kesme ¢igek firetimi, yaklagik 50 yillik bir gecmise
sahip olup &nceleri Istanbul ve Yalova gevresinde baglayan cigekeilik, 1970’lerde
fzmir’de, 1980°lerde Antalya’da ve 1990 baglarnda Adana ve Mugla illerinde
geligmeye baslanugtir. Uretim gogunlukla Akdeniz, Ege ve Marmara bdlgelerinde
yogunlagmugtir, Tiirkiye’de kesme ¢igek dretimi; iklim zellikleri, tiretim teknolojisi ve
dig satim dzellikleri yoniinden i¢ piyasaya yonelik ve dig satuna ySnelik iiretim olmak
iizere iki gruptur. i¢ piyasaya yonelik tiretim Ege ve Marmara Bblgesi’nde, dig piyasaya
yonelik iiretim ise Antalya aZirlikh olmak iizere Akdeniz Bolgesinde yogunlasmaktadir.
Tiirkiye genelinde kesme ¢igek tiirleri itibariyle en fazla karanfil, glaysl, giil ve nergis
tiretimi yaptlmaktadir.

Diinya kesme ¢igek ticaretinde son yiHarda bilytik geligmeler yaganmigtir, Diinya
kesme ¢igek Uretim deferi icerisinde bazt bGlgelerin ve iilkelerin paylart Snemli
diizeydedir. Giiney Amerika, Avrupa ve Afrika en dnemli kesme ¢icek ihracatmin
yapildsgs katalardir, Hollanda diinya siis bitkileri ve kesme gigek ihracatinda en dnemli
iilkedir. Hollanda’dan sonra gelen ikinci iilke Kolombiya’dur.

Diinyada kesme ¢icek ithalatinda 8nde gelen tilkeler ise ABD, AImanYa, Ingiltere,
Hollanda ve Fransa’dir, En bily{ik paya sahip iilke Avrupa Birligi’dir.

Tiirkiye kesme g¢icek ihracatinda yillara gore cesitli defisimler yasanmigtu.
Antalya ili, kesme gigek ihracatinda iilkede nde gelen iller arasmdadir. Nitekim son
yillarda Tiirkiye ibracatin biiyiik goguntugu Antalya ilinden yaptlmustr.




Tiirkiye toplam kesme ¢igek ihracat mikiarinda en fazla pay: Ingiltere ahrken,
bunu Hollanda izlemektedir.

Arastirma sonuglarina gére anket yapilan 65 adet kesme ¢icek ihracat firmasinn
35 adedi ihracatin yamnda ihracata yonelik kesme ¢icek {iretiminde bulunurken 30 adet
ihracatg: firma ise sadece ihracat yapmaktadw. Ayrica ihracatct firmalarin biiyiik bir
cogunlugu diizenli olarak her yil ihrag yaptifum belirtmigtir.

fhracatcs firmalann firin aimlarinda karsilagtiklar: en Snemli soruntar ise; yeterli
kalite ve miktarda {iriin temin edememe ve istenilen agim formunun Greticiler tarafindan
yakalanamamasidur.

Bunun yamnda ihracatg: firmalar, ihracata yonelik kesme gigek lreticilerinden
firiln almlarinda gesitli sorunlarla kergilagtiklarm belirtmektedir, Bunlarin baginda;
fireticilerin ihracata uygun kalitede iiriin iiretememeleri, iireticiler tarafindan yapilan
paketlemenin iyi yapiimamasi ve bu nedenle de {irfinlerin hem goriiniiglerinin hem de
kalitelerinin diismesi gelmektedir.

Arastirma sonuglarna gdre, ihracatgt firmalarn yaklagik yaris: kesme gigeBin
mevcut pazara tagimmasinda soputmali TIR kullandiklarmi belirtmigtir. ihracatgt
firmalarin firiin taginmasinda kargilagtiklar: sorunfarm baginda ise tagima ticretlerinin
yitkseklii gelmektedir. Ayrica kargo ucafi temininde de zorluklarn yagandift ve
bundan dolay: rfinlerin zamaninda hedef pazarlara gonderilemedigi de diger Snemli
sorunlar arasinda belirmigtir.

ihracatgr firmalarin bityitk gopuntugu ihrag ettikleri kesme ¢igegi yurtdigindaki
toptancilara ve komisyonculara satmaktadir. Ancak bunun yanmda az diizeyde de olsa
divekt satuslara, kendi firmalan biinyesindeki araci kurumlara ve ithalatcilara da satig
yapihmakta oldugu da saptannugtir.

Aragtirmanmn yapildiga 2001 yilinda elde edilen veriler, ihracatg1 firmalarm 11
adedi iireticilerle tarimsal iitiinlere ySnelik ihracat iadesi yardimlart kapsaminda




sézlesmeli yetigtiricilik yaptiklarini, buna kargmn 54 firmanm ise dreticiletle s6z konusu

kapsamda sdzlegme yapmadiklarim ortaya koymugtur.

ihracatg1 firmalarin yaridan fazlas: da, ihracat: artirmak icin dig satima ybnelik
mezatlarin kurulabilecegi diigiincesi hakimdir.

Thracatgt firmalar sdzlesmeli yetistiricitik yaptiklar: iireticilere gesitli hizmetler
gotiirmektedir, Ureticilere gére, jhracatgt firmalarm kendileri igin gotiirdiikleri en
gnemli hizmetlerin baginda; firlin satigr ve girdi temininde ihracatgt firmalann
sajladiklan kolayliklar gelmektedir.

Kesme g¢icek treticileri drglitlenme konusunda farkh diglinceler igindedir.
Nitekim fireticiler arasinda kooperatiflesme ¢abalarmin olmasina kargin belirgin bir
birlegme yoktur. Ureticilerin, genellikle tiriinlerin satumi igin kooperatif veya derneklere
iiye olduklar: gbriilmiistiir.

Tiirkiye’de kesme gicek firetiminde gesitli sorunlarla kargagiimaktadi. Bunlarin
baginda tiretim maliyeti yiiksekligi gelmektedir. Kesme gigek iiretiminde disa bagimlilik
devam etmekte olup bu durum tiretim maliyetini artirics bir etki yapmaktadur. Tiirkiye
kesme gicek firetiminin en Snemli bir diger sorunu da tek bir tire dayah tretim ve
ibracat yapisina sahip olunmasiir., Bu durum hedef pavarlarda devamh satici
konumunda bulunmay riske sokmaktadir. Ayrica iiretimde kuflanilan teknolojik diizey
rekabet halinde olunan iilkelere gére yetersizdir. Yeterli olan igletmelerde ise deneyimli
eleman agif bulunmaktadir. Pazarlamada kargilagifan sorunlardan Onde geleni ise
ithalatgr filkelerin taleplerinin dikkate alnmamasidr. Ihracata ydnelik yeni pazar
arayslarinin kisith veya yok denecek ditzeyde olmas: da bir difier sorun olarak Sne
gtkmaktadar.

Kesme gicegin liretimden tiiketime ve ibracata kadar olan siire¢ ve meveut pazar
yaptsi incelendiginde bu faaliyet alanmin Snemli bir ekonomik birim haline doniigmekte
oldugu gbrilmektedir. Bu alanda daha fazla gelisme ile birlikte hem iiretim asamasinda

yer alan fireticilerin hem de pazarlama ve ihracatgilarin kendilerine ve ke ekonomisine

93




daha fazla katk: yaratabilecekleri gGriilmektedir. Ancak bunun igin saglikh politikalarin
uygulanmas: gerekliligi de bilinmektedir. Bunlardan baslicalar: ana hatlariyla asagida
stralanmugtir:

o Uretim Snceden planlanmali ve diretim miktar1 buna gére onceden
belirlenmelidir. Nitekim ifiretilecek iiriin miktar: bilinirse buna gore yapilacak thracat
miktari ve iitiinleri gonderilecek hedef pazarlar daha kolay belirlenebilir. Boylece
piyasalardaki arz fazlas1 veya noksanh: gibi sorunlar ortadan kaldirilms olur.

+ Ihracata yonelik tiretimde tiir cesitliligi gz dniinde bulundurulmahdr. Sadece
tek bir geside dayanarak yapilan ihracat, sektériin gelismesine yardimer oImayacagx gibi
dig pazarlardaki rekabet sansum da azaltmaktadir. Tiir ¢esitliligi ihracata arttirmada
Onemli faktdrlerden birisi olarak goriilmektedir,

+ Uretimde devamlilifin saglanmas: gerekmektedir. Bunun saglanmas: igin yeni
teknik ve ydnteroler denenmelidir. Uretimde devamlilifn saglanmasiyla, ihracata her
zaman iriin bulabilme ve itracat: arttrma olanaklar: genisletilmis olacaktir. Ozellikle
iilkelerin dzel gitnlerinin bilinmesi ve driinlerin zamanmda bu tilkelere gonderilmesi
hem yeni pazarlara kolay girilebilmesi hem de iilke ihracatm arttiriimas: yoniinden
uygulanabilecek Snemli bir arag olarak diistinillmektedir,

+ Kesme gigek ihracatim arttrmada, pazar potansiyeli genis ve kigi bagina
titketimi fazla olan (Isvigre, Finlandiya, Norveg vb.) tlkelere ydnelmesi sagliklt bir
yaklagmm olarak 8ne ¢ikmaktadir, Nitekim Tiirkiye’nin ihracat profili incelendiginde, bu
lilkelere olan ihracatin gok az miktarda oldugu gbriilmektedir. Bu pazarlara ulagmak i¢in
de, pazar aragtwmalarina onem verilerek bunlara doniik ihracat politikalarmin
hazitlanmas: ve uygulanmasinin gerekliligi iyi anlasiimalidar,

s Uretilen tictinlerin kaliteli ve dayanikls olmas: ihracat pazarlarindaki rekabet
igin dnemlidir. Bulara ydnelik bilimsel ve altyap: ile ilgili caligmalarm tegvik edilmesi
gerekmektedir.
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o Urlinlerin, firetimden ihracatina kadar ki asamada uygulanan her tiirld
pazarlama faaliyetlerinin (paketleme, ambalajlama, tasnif, simflandirma, vb.) organize
bir sekilde gergeklestirilmesini saglayacak sekilde yatwimlarm yapilmas: gerekmektedir.

¢  Ozellikle firetimden sonra iiriinlerin pazara akis1 esnasinda yapslan tastmacilik
faaliyetlerindeki masraf unsuru kesme gicek sektoriinde biiyiik sikintilar yaratmaktadir,
Bu nedenle maliyetlerin daha uygun seviyelere cekilebilmesi amaciyla ¢ahsmalarin
yapiimas: gerckmektedir. Ozellikle de hava tagimacihgn tegvik edilmesi ile; hem
tiriinlerin zamamnda ve istenilen pazarlara ulasmas: kolaylasacak hem de Kkalite
yoniinden iiriinlerin zarar gérmesinin Sniine gegilmis olacaktir, BSylece bu yap: thracat
arttirict bir unsur olacaktir,

+ Ihracata verilen tegviklerin sadece ihracat ile smuh kalmamasy, tesviklerin
aym zamanda ireticiye de yansitibmasi gerekimektedir. Bylece iireticiye yapilan
tesviklerle {iretici de bilinglendirilmis olacak ve kalitesi yiiksek {iriinler iiretmesi
saglanacaktir.

+  Uriiniin dretim agamasindan son tiiketiciye ulagimncaya kadarki siiregte yer alan
pazarlama hizmetlerinde bilgi sahibi ve egitimli kisilerin yer almas: gerekmekiedir. Bu
alanda yetersizliklerin oldufu bilinmektedir. Sektdriin gelismesi igin hizla bu alandaki
bogluk doidurulmal: ve egitimli bireylerin yetigtitilmesine dzen gdsterilmelidir.

+ Diinya piyasalart takip edilmeli, pazarlarin ihtiyaglarma gbre {iretim
yapilmalidir. Satilamayacak bir Griiniin dretimi ekonomik olmayacaktir. Bu nedenle
diinya piyasalar: incelenerek, kamu biinyesinde faaliyet gosterecek yénlendirici ve etkin
organizasyonlarn kurulmas: gerekmektedir. Ciinkii pazarm isteklerine gore iiretim
yapmak artik giiniimiiz pazarlama anlayisinin temel yaklagmmi olmustur.

o Uretim asamasinda girdi malivetlerinin yiiksekligi iiretimi kisttlayict etki
yaratmaktadir. Bu agamada ucuz girdi temini konusunda tireticiye destek olunmah ve

tretim tegvik edilmelidir. Bu noktada kamu ve ihracatg: firmalar ile {iretici drgiitleri

igbirligi icerisinde olmahdr. Ornegin {iretim asamasinda fide temini en Gnemli




sorunlarin baginda gelmekte olup bu sorunun gdziimiinde gerek devlet kurumlarina
gerekse aragtrma merkezlerine Ozellikle de iiniversitelere gerekli ¢aligmalart
yapabilecek alt yapilar saglanmalsdur,

o Ureticilerin 6rgiitlenmesi zayiftrr. Ureticiler firetimde devamlilifn saglanmast
cabast iginde olup bunun da devam ettirilmesi gereklidir. Ureticiler arasinda dzelliklede
tatim kesiminde &rgiitlenme yetersiz diizeyde olup bunun saflanmast i¢in kamu
politikalar gelistirmelidir.
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AKDENIZ UNIVERSITESI

ZIRAAT FAXULTESE
TARIM EKONOMISI BOLUMU
Anket Formu )
ITHRACATCI ANKETI
Fima Adi:
Ihracatgl adr:
Iige: _ _
Firmanm Faaliyet Alant a. Thracatgr b. Thracatgi ve iirctici
A. GENEL BIiLGILER
1, Isletmenin genel yaprs:
Personel Cinsiyet Yas Egitim Dunmu -
Yonetici
T _— -
Egitim Durumo: & 1kl b, Ortacknl c Lise  d YaksckOfremm T

2. Kag yildir kesme ¢igek ihracat: yapryorsunuz?
a. 13 b. 4-6 c. 7+

3. Her yil diizenli olarak ihracat yapiyor musunuz?
a. Evet b. Hayir

4. Hayrr ise; diizenli olarak ihracat yapamamamzin nedenleri nclerdir? (En snemli tig segencsi
igaretleyiniz)

Tek pazara bagimhihk b. Tek diriine bagimilik

Pazarda kalite yoniinden rekabet edememe  d Diizensiz nakliye

Pazarda fiyat yoniinden rekabet edememe  f. Isletmenin iyi organize olamamas:
Aym pazarda yerli firmalann birbitiyle rekabeti b, Finansman yetersizligi
Pazar hakkmda yetcrh bxlglye sah:p olamama

DIger (v i)

om0 o

5. Ig pazara iriin satryor musunuz?
a. Evet b. Hayrr

6. Evet ise i¢ pazarda iirfiniiniizil kime satiyorsunuz?

L T R

a. Kendi iretimimiz b. Diger Ureticilerden
c. Kendimiz ve diger iireticilerden A Diger (oovvvveniininivrenininnn)

8. Alacafimez iiriin miktarint nasi! belirliyorsunuz?

a. Her sene belirlenen miktarda b. Yapacagim ihracat miktarma gore
¢. Diger




9. Kesme gigek alhm yaptimz itreticiterle gok yillik alum baglantis1 yapryor musunuz?
a. Evet

10. Evet ise kag yillik alim baglantisi yapiyorsunuz?

a.l b.2 c3 d 4 edve+
11, Uneticiye iiriin bedetini altmdan ne kadar siire iginde verebiliyorsunuz?
a, Bir hafta sonmra b. 15 giin sonra
c. Bir ay sonfa A Diger (oooovvcvvierininennn we)
12. Urcticilerinize ayni veya nakdi yardimda bulunuyor musunuz?
a. Evet b. Hayxr
13. Evet ise ne tiiv yardumiarda bulunuyorsunuz?
a. Ayni { Fide, Giibre, Ilag,.... )
b. Nakdi
14, Uriin alminda kargilagtiginiz sorunlar neterdir? (6nem snasina gore belirtiniz)
]n L1 RTROE NUNRTERE S NTRCUR U DR CRTN ST AU R R UCRUNLY LR L )
K R
B. URETIM
15, Uretim yapilan alan:
Cam Sera Plastik Sera " Toplam
Hirer Da) ©a) (Da)
Sprey Karanfit N R
Standart Karanfil . ]
(iypsophilla U S -
Glaydl _ — _
Krizantem L B }
B N U E U I S .
16. Diger lireticilerden firfin ahyor musunuz?
a. Evet b. Hayr
17. Thracata yonelik olarak diretim planlamas: yaplyor musunuz?
a. Evet b, Hayir (Neden ... crenen e
18. Evet ise firctim planlamasint neye gire yapiyorsunuz?
19. Uretim planiamasim genellikle hangi pazarlara yonelik yapiyorsunuz?
a. Ig Piyasaya b. Dig nyasaya
¢. Hem ig piyasaya hem de dig piyasaya d. Diger (... v}
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———

20, Urctim Planlamast ) -
Tiirler i¢ Piyasa Dis Piyasa
Sprey Karanfil
Standart Karanfil i
Gypsophilla
Glaydl
Krizantem
Glil
21, Istenilen miktar ve kalitede firiin alabiliyor musunmuz?
a. Evet b. Hayir
22, Hayw ise n¢ tiir zorluklarla kargilagiyorsunuz?
C. SINIFLANDIRMA
23. Uriinlerde herhangi bir simiflandirma yapiyor musunuz?
a. Evet b. Hayu
24, Urtinlerin smiflandintmasinda esas alman kriterleri nem sirasma gore belittiniz?
2
3..
D. AMBALAJLAMA
25. Uriinlerin ambalajlamasin kim yapiyor? _
a. Uretici b. Ihracater firma (kendim)
C Dier...covuniininnniiin
26. Ambalajlama dzellikleri ve maliyeti
Tiir Ambala] [ Boyutlan | Aldig trin | Maliyen Tagima Kullantian
Tipi miktan (TL) Ucreti Ambalaj Sayist
(Dal) (1) (Adet)
Sprey Karanfit 1
Std, Karanfil 1 -
- G{H ——— e = et
Glayol
Gypsophiila -
Krizantem
27. Ambalajlama isleminde sorun yagryor musunuz?
a. Evet b. Hayir

28. Evet isc ambalajlama iglerinde kargilan sorunlar nelerdir?

1
2- R A UL U YT T PPy TR
3

29. Ambalajlama suasmda @irtin kayb ne kadar olmaktadu? %o oo,
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E. DEPOLAMA

30, Uriinlerde depolama yapiyor musunuz?
a. Evet b. Hayrr

31, Hayr ise depolama yapmamamizin nedeni nedir?

P R R

32, Evet ise iiriinleri nerede muhafaza ediyorsunuz?

a. Sopuk hava deposu b. Adi depo c. Difer...c.ovvinne
33, Depolama Durumu . o
Tiir Miktar (Dab) Depolama Masrafi Depotama Siiresi

34, Depolama sonrasinda firiin kaybs ne kadar olmaktadu? %....eon..

¥. TASIMA
35, Uriinlerin ihracatinda tagimay1 hangi vasitalarla yapmaktasmiz?
a. Kargo Ugain b. Gemi
¢. Sogutmal TIR 4. Diger (... o)
36. Tagima maliyeti S
Tdr Mikiar (Dal) Tagima Masrafi (Dal/TL) Difer

37. ihracatta devletten tagnmacilik igin yol primi (Navlun) aliyor musunuz?
a. Evet b. Haywr

38. Uriinlerin tasmmasmda kargilastiimiz sorunlar nelerdir?

a. Tagima ticretinin yiiksekligi

¢. Soputma sistemli Ter teminindeki zorluk d. Diger (...

39, Tagma sirasmda firiin kayb1 ne kadar olmaktadit? %......ooevom.

G. PAZAR ARASTIRMASI

40. Dis pazara yonelik pazar aragturmasi yapryor musunuz?
a. Evet b. Hayn

41, Evet isc yeni Pazar arayi1 i¢inde bulundugunuz kisi ve kuramlar var mi?
a. Evet b, Hayw

104

b. Kargo Ugagl temninindeki zoriuk




42, Evet isc Pazar arayiginda size yardime: olan kurumiar hangileridir?

a. Dig ticaret miistegarhj b. IGEME T
c. Antalya Ihracatgilar Birligii o DIEEr (vevvvcoireiinsiicsssrmins v ceeeens)

43. Yeni pazariara gitme konusunda aragtirmaniz ve galigmaniz var mu?
a, Evet b. Haywr

44, Haywr ise yeni pazarlar arayiginda olmamanizin nedenleri nelerdir.?
a. Mevcut pazar yetivor.,
b. Yeni pazan karsilayacak {iriin liretemiyoruz/alamtyoruz
¢. Yeterli finansmammez yok
d. Diger

45. Bvet isc yeni Pazar bulma konusunda yaptiiniz ¢ahgmalar nelerdir?

46. Dng pazar ile ilgili bilgileri ve kesme gigek talebini nasil aliyorsunuz?

4, Tarim Atageligi aracili ile b. Ticaret Atagelifi aracihfi ile
¢. Ticaret odas: aracihf ile d. IGEME Aracifi ile

¢. Kendi temsilciligimiz aracihgs ile f. Kendi imkanlarimz il

g. Diger

47. Dis pazara yonelik ihracat baglantilarmnizi nasil yaptyorsunuz?
a. Yurtdisindaki temsileiliklerimiz vasitas: ife b. Thracatg: Birlikleri vasitas: ile

¢. Tanm Atagelikleri vasitasiyla d. Ticari Miigavirlikler vasitastyla
B. DHBEE (cvovoorteeservemmsenisiesss auas v st vasin s e e s enn s a1 s)

48, Dis pazarda talep olugturma faaliyetleriniz nelerdir?
a. Fuarlara katiima b. Gazete ve dergi ilanlari
T (OO OO PO EPROPURPTIPPPIRTPRTPPRNIDY |

49. Dig satimda iirfin satisinda herhangi bir sorunia karsilagryor musunuz?
a. Evet b. Haywr

50, Evet ise kargilagtifnmz en Snemli sorunlar nelerdit?

[ X NN

H. iARACAT
51. Hangi filkelere ihracat yapiyorsunuz?

% Kesme Cigek Tiirlerd
Cﬂkﬁlﬂ' () - -~ —_
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52, fhracat yapist

Cesit | Uretim | Uretim | Ihracat Miktart | lbracatn | Urim | Urfin Thracata Satigin

Miktan Yeri Dai A yapildigs Al}s' Gidis Tarihi | yapidiga aylar
(dal) iitke Tarihi N

* Uretim yeri; 1, Kendi Uretimim 2. Bagka Ureficiler
53. Size gdre ihracatgt yeni pazarlara girerken nasit rekabet edebilir?
54, Thracat esnasinda tarife disi engellerle kargilagiyor musunuz?

a. Evet b. Hayw
55. Evet ise bu tarife digt engeller nelerdir, behirtiniz?
56, U]kemxzzn ihracatta rekabet halinde oldugu iilkeler hangxlcndu‘?

L SATIS

57. Uriin satigim nercye yapsyorsunuz?

a, Biiyiik marketlere b. Toptanct

¢. Komisyoncu d. Mezat

e. Bordlar £ DIEEr (oo it i rainais)
58. Uriin satigmda ortaya ¢ikan sorunlar nelerdic?

a. Ahcdarn geg ddeme yapmasi b. Para transferindeki giichik

¢. Komisyonun yiiksekligi d Diger (... R

J. STANDART

59. Thrag ettiginiz liriinlerin ihracat: yapugmz iifkenin standartlarma uyuyor musunuz?

a. Evet b. Hayrr

60, Hayrr isc; standartlara uymama sebebiniz nedir?

R R I LN T L P [l

61. Thracatta iiriinlerinizden istenilen standartlarmn neler oldugunu biliyor musunuz?
a. Evet b. Hayw

62. Evet ise; bu standartlan aldlgimz bllgx kaynaglmz hangl kl.‘,il veya kurumdur?

K SOZLEsMELi URETIM
63. Sézlegmeli yetigtiricilik yaptiriyor musunuz?
a. Evet b. Hayir

64, Evet isc bu yal kag iiretici ile szlegmeli yetistiricilik sdzlegmesi yaptimiz?
al b2 ¢3 d4 cSwv+




6S. Hayr isc neden sozlesmeli yetistiricilik yapmiyorsunuz?

66. Yaptinmz sdzlesmeler nasil oluyor?

4. Yazii b. Sozli
67. Sozlesme sartlar: nasil belirfeniyor? i
a. Kanunlar qerccvcsmdc b. Uretici ile ararmzda
c. Diger(... TP PRT PP PRNFPUPPPRPOPPPT |

68. Stziesmeye uyulmadif durumiarda ne olabiliyor?

[ PR T L IS L A N e ety P R T TR RN TE RGO AT RUGRTU

69. Stzlesmeye dayanak olacak Tiirkiyve’deki yasa/yonetmelikler hakkinda bilginiz var m?
a. Evet b. Haywr

70. Evet isc kag yildir bilgi sahibisiniz? Hangi yasa/ySnetmeliklesi biliyorsunuz?

fusEP O AEE TR b

71. Ihracatg Birlikleri’nin iiretici ile yapmis oldugunuz sézlesme komsunda rolii var midir?
a. Evet b. Hayr

72. Evet isc; fhracatgr Birligi nasit bir rol aliyor?

73. Kesme gigek bu sene ihracat iadesinden yararlandingz mi?
a. Evet b. Hayu

74, Onceki seneler sadece ihracatgrya verilen iade yardimlan yeni uygulama ile dreticiye de
verilmektedir. Bunun hakkmda disiinceleriniz nelerdit?

srkmrnarbanaidn

L. MEZAT

75. Sizce ihracatumz arttwmak igin ne yaptabilinir?
a. Yurt disinda Dis Ticaret Milstesarh@i tarafindan temsileilikler kurulabilir
b. Yurt diginda thracatg1 Birlikleri tarafindan temsilcilikler kurulabilir
¢. Dig satima yonelik mezatlar kurulabilir
d. Dis baglantxyl saglayacak arac kurumlar karulabilir
e. Diger (... viaers T RORPRPO TR, |

76. Dig satima yonelik bir mezatm kurulmas: ihracati arttrr nu?
a. Evet b. Haywr

77. Evet ise mezatlarm kurulmasi thracat: arttirs mi?
a. Tagima masraflarimiz azalr b. Pazar payiumniz artar
¢. Yeni pazarla;ra gn'mc olzmagl buluruz
d. Diger (... eeanne v n s gt e e ssieen)




78. Sizce iilkemizin kesme gigek pazarindaki avantajlan ve dezavantajlari nelerdir?

Avantajlar Dezavantajiar

79, {hracan etkileyen faktorier
L 1 2 3 4 5

Kalite
UeuzFiyat _
Pazara Yakunlk
Pazar hakkinda bilgi alma i 1
Firmalararastrekabet 4 o
Ihracat hakkmda bilgillieleman | p _
Devatiiasyon -
Uriin gesithiligi —
T Onemb doBi 2. Omemeiz  3.0ma 4 Onemli 5. Gok Onemi e
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EK-2

AKDENiZ UNIVERSITESI
ZIRAAT FAKULTEST
TARIM EKONOMISE BOLUMU
Arnket Formm
URETICI ANKETI
A. GENEL BILGILER
1. Aile Bilgileri
Aile Fertleri Cinslyet . Yay Egitim Darumu N
2. Uretim Alam Bilgileri
Tirler ' Cam Sera Plastik Sera Toplam
Da) (Da) Da)

Sprey Karanfii .
Standart Karanfil
Gypsophilla - .
Glayol

2y
Gl
3. Uretim Bilgileri

Uretim miktar1 | Satlan miktar Sattlan Criin bedeli
Tur Alan (Da) al) (Dal) Yer -Firma | Sdeme zamam
[ Sprey Karanfil '
Std. Karanfil -
Gysophilla L
Glaydt
Krizantem L ) _ B
Ga
B. URETIM

4, Kag vildir kesme gigek iiretimi yapiyorsunuz?

5. Uretim planlamas: yapiyor musunuz?

a. Evet

b. Hayir

6. Uretim planlamas: neye gire yapryor musunuz?
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C. SINIFLANDIRMA

7 {iriinlerde herhangi bir siiflandirma yapiyor musunuz?
a Evet b, Hayrr

8. Evet isc; csas alman kriterler nelerdir? (Onem swasing gore-belirtiniz)
2.
3.

9. Thracat¢: firmanm hangi hizmetlerinden yatarlanryorsunuz?
a. Kredi b. Uriin isleme
¢. Uriin satigt d. Diger

10. Bu hizmetler karsilanirken ne gibi sorunlaria kargilagtyor sunuz?

11. Uriin bedelini ne zaman aliyorsunuz?

a. Hemen b. Bit haftada
¢. Birayda d. Donem sonuixda
e. Diger

12. Hangi ihracatg: firma ile cahgryorsunuz?

13. Kag yildir aym firma ile galigryorsunuz?
al b2 c¢3 d44 ¢35

14 Uriiniiniizii verdiginiz ihracatg1 firmadan memnun musunuz?
a. Evet b. Hayr

15, Haymr ise; memnun olamamanizin nedeni nedir?
16, Ihracatg: firma iiriiniiniizii nereye satiyor?
17, {hracate: firmanm istedigi kalite ve miktarda iiriin saglayabiliyor musunuz?
18, ihracatgilar ile ilgili soruniarmiz var m?
a. Evet b, Hayr
19. Evet ise; ne gibi sorunlarla karsilagtyorsunuz?
20. Thracatg: firma ile yaptigmiz sozlegmenin sartlariu kim belirtiyor?

a. Ihracatg1 firma b, Kendim Her ikimiz de

21, ihracatg: firma ile gok yillik satig baglantist yapiyor musunuz?
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D. SATIS

2. Uriin satsg1 ile herhangi bir sorunia kargslagryor musunuz?
a. Evet b. Haywr

23. Evet ise; nelerdir?

E. SOZLESMEL{ YETISTIRICILIK

24, Kag yildir sdzlegmeli yetigtiricilik yapryor musunuz?
a, Evet b, Hayn

25. Evet ise hangi ihracatgi firma ile sbzlesmeli yetistiricilik sdzlegmesi yaptinz?
26. Hayr ise neden sdzlegmeli yetistiricilik yapmiyorsurz?
27. Yaptiginiz sozlegmeler nasii oluyor?

a. Yazil b. Soézli

28. Yazily/sozll sﬁzlesmeyl neden tercib edlyorsunuz?

-----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

29, Sozlesme gartlar: nasil belirleniyor?

a. Kanunlar gergevesinde b. Thracatg: firma ile aramizda
c.Diger

30. Sazlesmeli yetigtiricilikien memnun musunuz?
a. Evet b. Hayir

31, Hayrr ise; sozlegmeli yetistiricilik neden memnun degilsiniz?
32, Sozlegmeli yetigtiricilik size bir glivence sagliyor mu?
a. Evet b. Hayu

33, Bvet ise ne gibi glivenceler saghiyor?
a UriinOmiisatma b erunﬁmu iyi fiyattan satma

34, Sézlesmeye uyulmadin durumlarda ne yapabiliyorsunuz?

35, Stzlegmeye dayanak olacak Tiukiye’deki yasa/ySnetmelikler hakkinda bilginiz var mu?
a. Evet b. Haywr

36. Evet ise kag yildir bilgi sahibisiniz? Hangi yasa/yonetmelikleri biliyorsunuz?




37, {hracatg1 Birlikleri’nin ihracatgl firma ile yapmig oldufunuz sozlesme konusunda rolii var
mdn?
a. Evet b. Hayrr

38, Evet ise; hracat¢: Birligi nastl bir rol ahyor?

39. Kesme gigek bu sene ihracat iadesinden yararlandiniz mi?
a. Evet b. Hayuw

40, Onceki seneler sadece ihracatgrya verilen jade yardimlari yeni uygulama il fireticiye de
veritmektedir. Bunun hakkinda diigiinceleriniz nelerdir?
F. ORGUTLENME
41, Herhangi bir tarmmsal kooperatif/dernek/birlige Gyc misiniz?
a, Evet b. Hayn

42. Evet isc tarimsal kooperatif/dernek/birlitin ismi nedir?

43, Hangi hizmetlerinden yarar lantyorsunuz?

44. Supulan hizmetler yeterli mi? Ne gibi hizmetlerinde olmasim istersiniz?

45. Hayrr ise neden iiye degilsiniz?

P T L Y L R R UL ]

46. Ureticiler arasinda boyle bir kooperatif/dernek/birligin kuruimas: faydah olur mu?
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